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MICROFINANCE AND ITS IMPACT ON THE STANDARD
OF LIVING OF HOUSEHOLDS IN MADAGASCAR

RAZANAKOLONA Diny, HORACE Gatien
RAVELOMANANA Mamy

ABSTRACT

Microfinance was created to be both a tool for the inclusion of those excludet
from the traditionabanking system, offering services to the "unbankable", to those
who cannot offer physical guarantees or who live in remote areas, landlocked ar
isolated from financial servicesand also a tool for to reduce social inequality with
financing micreprojecs. The objective of this paper is to know the place of
microfinance in improving the standard of living of households in Madagascar. The
study is based on the FINSCOPE survey carried out in 2015 by INSTAT on the 2
regions of Madagascar. We used descrigtianalytical and Data science methods
using Python software to fully exploit the survey to obtain more precised results il
order to find the profile of poverty in Madagascar, on the one hand, and to find th
impact of microfinance on poverty, on the othand.

Key words Microfinance Financial inclusion)mpact,Households, Madagascar

RESUME

La microfinance a une doubleviste d 6une part, il con:
au bénéfice de personnes ne pouvant jouir des services des beooumesrciales
traditionnelles © d®faut de garanties
de réduire les inégalités sociales avec le financement des microprojets. Dans «
objectif, notre analyse sdest b a201® e
ral i s®es par | 61 NSTAT aupr s des 22
|l ogi ci el Python en vue doappr®cier |e
et dbéanalyser | 6i mpact de | a microfin
Mots-clés: MicrofinanceOQu t i | d dlmpact,MénagespMadagascar



INTRODUCTION

Madagascar is ranked among the poorest countries in the world. Poverty affec
approximately 70% of the population. This situation of precariousness is see
especially in the r@ countryside due to the lack of basic infrastructure in the field
of education, health, drinking water. Various strategies have been initiated to figl
against this scourge, such as microfinance

The data for this study come from a sureeyducted in 2015 by INSTAT to
twentytwo regions of Madagascar on 5,040 households with FINSCOPE (in
collaboration with the Ministry of Finance and th€lR : National Coordination of
Inclusive Finance). The structure of this data is defined as follbiesisehold
identity in part A; Standard of living of households measured by their assets in B
Income and expenditure in C; Access to infrastructures and technologies in E
Householdswith financial institutions and organizations in D, F, G and H. The main
objective of this study is therefore to distinguish the class of the household (poor ¢
rich, rur al or urban, intell ectual 0 |
activities, in particular microfinance.

To obtain more precisgeresults in theexploitation of this survey, we adopted
the "Data science" method using Python software. According to Cleveland and Er;i
Biernat, data science is an extension of data analysis for which there are many mc
solutions among the many technical choices (coerpyilatforms, software,
statistical and algorithmic methods). The data science approach can be summariz
in two kinds oftechniques (i) extraction of information from raw data or data
analysis, and (ii) data modeling or modeling of the phenomenon. Weligguss
these techniques in Section 3 of thisper By using these two techniques, which
techniques help on the relevance of information and we set up. On that purpose, \
use statistical test

LITERATURE REVIEW

Among the solutions put forward to reduce poverty and to help people to be
financially independent, microfinance is today a catalyst for development. According
to Jonathan MORDUCH, President of the United Nations Expert Group on Globa
Poverty St dfinanee tstandssout aditivimost promising and least costly
tool to reduce global poverty. By offering aid solutions to the poorest by financing
seltfinancing projects, microfinance plays both a role in the social sector and i
development. This ambivalemg@rompts consideration of the best way to help the
poor people to access easily to financial services. One of the main advantages
microfinance is the local financial service, which is made up of savings, microcredit
microinsurance and money transfeengces. This proximity in microfinance is
especially explained by geographical and cultural proximity as well as the simplicity
of formalities. It is above all this approach that encourages people to use it. Bl
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behind this facet of proximity and help thds always an eternal debate between two
schools of thought about the approach of microfinance, namely: the welfaris
approach and the institutionalist approach

Debate between Ainstitutionalistso an

For the institutionalist approachmicrofinance aims to create financial
institutions although it is not financed by the normal financial system. Thus, to be
able to finance itself, the criteria of granting loans is based on a certain line c
poverty and not the poorest). But at the séime, it is necessary to be able to reflect
the institution's operating costs through interest rates, to ensure better profitabili
and develop its own capital, and therefore it alldvsrofinancelnstitutions MFIs)
to free themselves from donors. Thapproach considers that increasing the
movement of microfinance through its integration into the formal system is a way o
reaching the vast majority of the poor who do not have access to financial service
Thereby, they seek to include MFIs in a markgfid by insisting on the will to set
up sustainable microfinance systems as well as on the will to massify credit. Evel
MFI is obligated to ensure financial longevity by maximizing its profits and
productivity. Performance, financial sdl@ifficiency and suitability for the
requirements of international financial markets represent the main criteria for th
performance and success of microcredit as a sustainable strategy for achieving
objective, namely: the reduction of poverty, such as transmittelaebipstitutionalist
school. The main objective is the maximization and massification of credit and th
sustainability of institutions. It is important to emphasize that the institutionalist
approach has been developed and promoted by two main organizti®i™gorld
Bank and the United Nations. This approach focuses on one of the primar
objectives of microfinance which is financial growth, in which the future of
microfinance will be dominated by large prediteking institutions.

As for the Welfarist apach, it is focused on the beneficiaries, and therefore
the poorest, and whose main objective is to get out of poverty. Unlike
institutionalists, for welfarists, social performance that means real impacts on dail
life of population like in education, emplement, and so on takes priority over
financial performance. For them, the priority is the very poor. The latter is given tc
the depth of poverty reached more than the extent of operations. According to th
approach, i MFIl s adv o cthetsecialfweHpeing df the paod v &
who cannot access traditional financial services. These are partly rural people, a
those who live in precarious environments, and in landlocked areas. Proponents
this approach point out that microfinance is not jmsguestion of numbers, it is
essenti al to focus on the individual
et al., 1999). MFIs aims to reduce social inequality by facilitating access to
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microcredit to poor people. Thus, welfarists fear ttted commercialization of
microfinance and the need to meet investor demands trumps the social missic
Hence the need for subsidies for these defenders of the poorest. Finaneial se
sufficiency should not be a priority, because it takes the instituti@y drom the

true mission of microcredit a social contribution with financial credit the most
economically weadkened. Moreover, they contradict the idea that failure to achiev
financial selfsufficiency subjects the institution to a relationship of deleacy with

the funders. To do this, they put forward the new generation of funders, sociall
responsible funds which have multiplied in recent years and which are constantl
looking for opportunities to invest their capital (Dugas, 2007). Consequerdly, th
search at all costs for this profit will at one time or another force the institution tc
grant loans to populations with the greatest ability to pay or to direct loans toward
the most profitable activities.

Thus, we can see that beyond the differenteptions of the success factors of
an organization that specializes in microfinance, it is a fundamental question that
put forward. The two schools do not share the same point of view on the true missic
of microcredit and how to achieve it.

Ineffectiveness of microfinance in reducing poverty

Whether it is the institutionalist approach or the welfarist approach,
Microfinance has been dedicated as a weapon to get out of poverty. Why is tt
impact of Microfinance on poverty reduction limitad

It is impor@ant to note that Microfinance's mission is to contribute to make poor
people financially autonomous by increasing their ressources. This explains why tt
main targets of Microfinance are these social class categories. But it is unfortunate
see that theonditions and the rate imposed by these institutions are far beyond the
means. Similarly, the enrollment rate of poor adults in formal institutions is very
low. Added to this is discrimination against women, characterizing them with low
economic autonogn (DemirguegKunt & Klapper, 2012a, p.15; Demirgdunt &
Klapper, 2012b, p.5).

On obtaining the loan, it must be used for productive purposes, for income
generating activities rather than to satisfy consumption needs, to generate surpl
income andtherefore more means. However, a good number of Microcredit
customers are far from sedmployed. Self employed become cimiebtedness due
to small income, which obliged them to contract another loan for repayment. Man
households also use microfinanaavices for healthcare funerals, education costs.
The Measuring Financing Inclusion Report by Demirfumt & Klapper (2012a,
p.5) based on the source (The FinMark Trust survey of 2009) assert that both savin
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and credit services are mainly usedtosdiiea mi | y pr obl emsodo a
directly related to the needs of incomgenerating activities.

And if an incomegenerating activity, also called an investment, is intended to
be profitable, there must be outlets for the activity thus financed elenythere is
often an effect of imitation of loan recipients (Bateman, 2010 ; Ojong, 2013, p. 103
p. 104 ; Servet, 2006, p. 413). Unfortunately, this phenomenon of entrepreneuri
mimicry reduces the potential of the loan in terms of generating newrcesogiven
the heightened competition in the same field of activity. And this weakness ir
income generation contributes to the eiretebtedness of the lender.

For the investment to be optimal, the financial cost of the loan must be lowe
than the monetgrbenefit of the activity for which the subject has invested. This is
necessary in order to guarantee the repayment of the loan without the beneficia
falling into a situation of impoverishment or frustration. According to the study
conducted by David Ratman (2012, p. 185, p. 186), the interest rate imposed by
microfinance in Africa is significantly higher than that in effect in Asia / has higher
rate than in Asia, Eastern Europe, Central and South America and Caribbea
However, reality shows that leimcome segments of the population are unable to
cover high cost of distributing loans given to their low capacity of repayment.

But it's not just about the ability to generate revenue. For the loan to be
beneficial, the person carrying out the activity maisb have sufficient managerial
and technical capacities to do so. It is not enough to create an activity with incom:
but it is also necessary to ensure its viability and its exploitation. A professional
technical and commercial knowhe conditions andapacity to better manage his
own activity including customer and suppliers relationship but especially for the
management of its profits, its investments and partnership. Hence the need f
training and support alongside the loans granted.

In addition toknowledge and training, it is also necessary to take risks in
entrepreneurship or to dare the challenges to stand out from the crowd, to have
original approach and to stand out from the others. Originality is one of the keys t
standing out. Riskakingis always necessary if we want to talk about evolution or
reform in order to guarantee growing fulfilment. Inopportunely, loan recipients tenc
to turn to less risky and less profitable activities for fear of failing their investment
and ending up in senis debt and bankruptcy. The evolution of the life of lenders is
therefore not palpable since they choose to secure themselves by being satisfied w
little.

If the activity carried out on the granting of a microfinance loan has generatet
gains, whether its a low income or a fairly substantial income, this gain must not be
at the expense of other micro entrepreneurs. In general, competition is beneficial f
the market, but this competition must in no way cause harravis other
microentrepreneurs whdo not have access to microcredit. A possible fall in the
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turnover of those who do not benefit from microcredit can cause a transfer c
activities from the latter to the former and therefore a-zern game for the local
economy.

Stylized facts ofmicrofinance and its impact on poverty in Madagascar

In Madagascar, the banking rate is around 7% against 25.7% for the
microfinance sector in 2014. MFIs operate primarily in regions with high potential,
particularly in the highlands. Moreover, they arerenooncentrated in cities than in
rural areas. Urban centers are generally better equipped with basic infrastructul
which makes it possible to reduce management costs on the one hand and to acce
larger customer with a higher savings and credit capaci the other. In terms of
activities, the interest rates offered are of the order of 1.3% constant per month to z
or even 3% or a little more. Admittedly, interest rates are still high.

The members of the funds grew more and more in 2008. They haval af
342,910 membersyhich meansan average of 767 members for each MFI against
only 113 ten years earlier. Compared to the banking sector, which has only
establishments with 139 counters, the attraction of mutual microfinance is
remarkable. Indeedne microfinance counter is at the service of 37,000 inhabitants
against, for the banks, one counter for three times as many people.

The research of Holimalala RANDRIAMANAMPISOA and Andry
RAMAROSON have shown since 2008 that financial institutions have grown not
only at the level of banks but also financial institutions. The number of financial
institutions amounted to 47 at the end of 20i®luding 31 MFIs, 05 financial
institutions and 11 locabanks. A dozen MFIs, including microfinance banks,
represent nearly 90% of the market, in terms of users, savings and outstanding loa
In 2011, deposits in microfinance institutions represented a sum of nearly 200 billio
Ariary and outstanding loans @%illion Ariary, of which approximately 87 billion
Ariary for agriculture. Despite the economic and political crisis experienced by the
country from 2009 to 2013, the microfinance sector has experienced significar
growth over the past decade. Indeedruées number has 1incr
increase of nearly 20% per year between 2008 and 2011 and deposits have increa
by 56% per year as well as loans by 35% during the same period.

The analysis of the demand for microfinance services, meanwhileatadithat
in 2011, this sector had a penetration rate of about 18.4% in Madagascar, or nea
850,000 users of microfinance services. The sector has recorded a clear improvem

! Lecturer, University of Antananarivo Madagasdgaculty of Law, Management, Economics and
Sociology

2 University of Montpellier 1 Labex Undertake

3 Final report of the evaluation of the Inclusive Finance Support Program 2015
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in terms of the number of customers over the last decade. Indeed, we raoticed
increase of 13 times between 1998hich user number was 62,408nd 2011

Following field surveys, carried out bothtae University of Antananarivo and
the National Institute of Statistics through the "No poor" project in 2014/2015, the
results ofthe survey on inclusive finance in 2014 present a household banking rat
of 4%. The proportion is relatively higher in urban areas (11.2%) than in rural area
(1.5%). Only 7.4% of households are users of the services of a Microfinanc
Institution. Among hasehol ds t hat ar e Afinanci
proportion is relatively high in urban areas (48.7%) than in rural areas (30.8%). Th
financial inclusionare the types of households that use all kinds of formal services
(Bank, Microfinance, or Mobil®8anking) or informal (informal lenders, loan sharks,
rotating association, tontifle Those who use Microfinance services represent 13.1%
of households. This last category mainly includdsan households. In addition, one
in ten households uses bankioigmicrofinance services. These are services such as
money transfer, borrowing, reimbursement, withdrawal or deposit of money. The
rate is relatively higher among urban households (19.8%) than among rure
households (7.6%).

Studies carried out with ACEMadagascar show information on the social
impacts of microfinance oaustomers daily lifeThis study is presented in the form
of a report collected from questionnaires administered to 253 people in 2014. Afte
the political crisis of 2009, ACEP's clientsperienced a sharp drop in their activity
with an average turnover of 61%. Nevertheless, they have supervised the
profitability thanks to the loans granted by this MFI. Customers demonstrate gre:
loyalty to ACEP due to a strong close relationship andptatl borrowing
conditions. Since 2010, this MFI has offered mutual health insurance to it:
customers and thus helps to improve their access to care. 13% saysitjmtsant
for taking decisionwhile its use remains low. Only 13% ofistomersjuestiond
had recourse to it, and among them, 28% would not have been able to affol
treatment otherwise. In addition, ACERIsstomergeport that their position within
the company has improved as their business has grown. Within the community, 79
of clients bekve that their social situation has changed. Within the household, 86%
believe that their situation has changed since they havechstamerof ACEP.

4 An ancient practice in China, circulates money between debtors and creditors
5 ACEP or Credit Agency for Privaténterprise
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Various field surveys have been conducted by MAMPESApart ofmarket
prospectingmapping or extension of activities, and made it possible to collect date
on the needs expressed by households in Mahajanga. A survey carried out for t
prospective study of the 3rd agency of MAMPITA, which concerned 4 Fokontany of
the Urban Commune of &hajanga with a representative sample of 135 households
ltshowedthah o us eh ol d6s memmhicandsoadakiltegratierd t o

Another survey established by INSTAT in collaboration with technical and
financial partners including the World Bank, BGII, Research Centers including
CREAM, and Human Network International (HNI) concerns financial inclusion in
Madagascar, a survey based on a sample of 1877 households. 20.9% of individu
surveyed have an account in a microfinance institution knowiagthie individual
already has an account with a bank, post office or mobile phone operator. It |
especially in the region of SAVA that we observe the highest rate (more than 50%
In the region of Analanjirofadanks second with a rate of 46%. the region of
Androy get last position with a rate of 0% of customers The Androy region is in las
position (0%). The results of the survey revealed that the loans are largely intende
for the purchase of food (33.3%), the payment of school fees and hoe all
individuals belonging to very poor households who are the most concerned (50.6%
It has also been observed that recourse to borrowing increases the weight
household debt despite improvements in access to health services, food, product
orsd es activities. 87, 6% of the indivi
money for banking serviceso as the r
mutual bank or any other financial institution. The rate is very high among
individuals living in a very poor household (more than 90%). Even among
individuals living in very wealthy households, we observe a relatively high rate of
individuals who declared not having enough money for banking services as th
reason for not having an account in an Mib(e than 75%).

The CECAM network survey showed that 56% of members who declared a
change(a reduction of inequality or a regressidn) their level of vulnerability
consider that being a member of this MFI has influenced positively in this evolution
either by contributing to the reduction of vulnerability, or by mitigating its
aggravation. Conversely, 19% believe that being a CECAM member has had
negative impact, which suggests that credit can in some cases be a source of ri
From 2010 to 2011, the mber of rural people belonging to the CECAM of
Ambohimanambol&as increasedo refer to he number of active rural people in the

6 Created in July 2008, Association under Malagasy law (governed by ordinance n°60.133 of October
1960), with a Board of Directors, a General Assembly and a salaried team, all Malagasy. It is als
recognized, for its financiactivities, as a Level 1 Microfinance Institution by the Central Bank of
Madagascar and the Ministry of Finance (MFI license 1 granted by the CSBF)
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locality. However, at a constant interest rate of 36% per year, the populatiol
penetration rate has been declining (8% t&®%iB 2011). Farmers remain reluctant
to use CECAM. In any case, the high interest rates do not benefit Malagasy rur
people, particularly farmers, because borrowing money at a very high price whe
you are having difficulty repaying it would be tantamotminaking an investment

at loss.

STUDY METHODOLOGY

To assess the impact of microfinance on household living standards, a prop
impact study is necessary. A sample was used divided into a control group and a t
group. However, the realization of thétudy is very expensive and requires several
years. Therefore, we adopted a methodology based on the resources (FINSCO
survey) at our disposal.

For the optimal exploitation of this survey, we opted for two methodista
mining and datanodelling.

Data mining

This method is the first step in performing data analysis. It is a process o
analyzing a set of data and deducing useful results. It consists of exploring a large
of data to synthesize the data, in order to represent a reaticmitin a simplified
way, to highlight relevant information, which is initially drowned in a mass of data.
The main objective of data mining is to analyze and interpret informfrbomlarge
amounts of data, by automatic or seamiomatic methods. Thisrgress uses
algorithms to mine data assembled in data warehouses or databases to iden
hidden patterns or information that is valued as highly valuable in order to movi
forward in a studyoolsused for data mining. Here are the data processing:steps

Data cleaning and preparation
Tracking models
Classification

Association

Detection of anomalies
Clustering

Regression

Prediction

Sequential models

10. Decision trees

11. Statisticaltechniques

12. Visualization

13. Neural networks

14. Data warehousing

15. Longterm memory processing
16. Machine learning and artificial intelligence

©oNoGOA~ONE
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https://www.astera.com/fr/Produits/signaler-un-mineur/
https://www.talend.com/fr/resources/visualisation-donnees/

In this approach, we will thus extract informatimm the data from the
visualization of the graphs given by matplotlib and seaborn (python packages).

The matplotlib and the seaborn are libraries that allow us to visualize our dat:
our functions, our results in the form of graphs, curves and point cl@ids
Guillaume).

Information received from previous step can be reformulated mathematically o
parameterized then one can validate it as a whole whether it is true or false usii
statistical tests.

Machine learning

Machine learning is an artificial intédlence technology that allows computers
to learn by themselves, to reproduce behavior through learning algorithms. Th
computer trains and i mproves, hence t
using explicit programming to extract knowledge frimthat is, to improve their
performance in solving tasks without being explicitly programmed. Among other
things, it concerns the design, analysis, optimization, development ant
implementation of such methods. Machine learning is based on mathematical a
statistical approaches. Complex systems can be analyzed, including for da
associated with symbolic values (examplomposed with a probability or a range
of numeric attribute) or a whole of possible modalities on a value (numeric) ol
categorical attbute. The analysis can even concern data presented in the form c
graphs or trees or curves (for example graph of a measurement; we then speak
continuous data, as opposed to discrete data associated with classic -athfipes®
Today, we use machénlearning in all areas. When we interact with banks, for using
online services like-earketor social media, machine learning algorithms come into
play to optimize, streamline and secure our experience. Currently, there are seve
types of machine leaimg, namely: supervised learning and unsupervised learning.

- Supervised learning in Guillaume's book, it is learning that consists in
providing the machine with many examples that it must study. We won't go intc
detail here because we're not goiogise it.

- Unsupervised learningthis is learning where the machine learns on its own.
In other words, we have a dataset or data (x) without information value (y) and th
machine learns to recognize common structures in (x).

In unsupervised learningye will only talk about clustering. Thanks to this
clustering, we can group data into clusters according to the common structure th
the machine sees on the data (x). Then&an is the most used algorithm for the
clustering problem and it is used hergytoup the poor and the nqoor.

Following the current evolution of data science, python learning libraries are
available to facilitate the application of the learning algorithm. Pycaret is one o
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them. This is an opeaccess automatic library using Pythendes that allows you to
move from data preparation to model deployment. It is developed by Moeez Ali ir
April 2010.

Data
Presentation

The FINSCOPE survey is a survey carried out by the National Institute of
Statistics in collaboration witthe CNFI and the country's financial partners. The
survey's mission is to analyze financial inclusion in Madagascar, to benefit from th
best strategy to include all household classes into the country's financial system. Tt
survey serves as support agldrification in the study of the relationship between
poverty and microfinance in our study by its richness, since it covers the
multidimensional aspect of poverty in Madagascar.

The study variables are found in columns and the individuals in rows. A
completely black color indicates that the variable has no missing values. On th
other hand, a gray color indicates that the variable has missing values.

- Objective variable to be constructed: standard of living (monetary and/er non
monetary)

- Rows andcolumns: (5040, 801)
- Types of variablesquantitative=636 qualitative=165
- Many missing variables

Choice of study variables

The objective of the background analysis is to know in depth the study variable
in order to group them to determine the &R relationships between the objective
variable and the explanatory variables.

Meaning of the variables

Variables related to :
1 household identity and respondent = a_ij;
1 nonmonetary standard of living = b_ij;

1 monetary level = c_jjmicrofinance and
organization = d_ij, f_ij, g_ij, h_ij; and

9 access to infrastructure and technologies = e _ij

() Household identity and respondent :
frows and columns: (5040, 39)

T Types of variables : quantitative = 18 ; qualitative = 21
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After using the rissing values and analyzing the relevant variables, the
variables retained for the respondent's study are : al0 = urban / rural, al9a
matrimonial, al9b = schoolboy, a19d = reading / writing, al9e = level of educatior
al9f = main occupation with less th@.0039% missing.

If the respondent is the head of the household, the above information constitut
the household identity variables and we move on to the question : &28thg an

income, a20e: head who earns the income, a20f: main occupation witthdess
0.013 % missing

If the respondent is different from the head of household, the variable agéa
has significant missing values, since the question concerning age does not conct
the respondent who is not the head of household.

a20b = marital stas contains 47% of the answers, a20c = level of study
contains 47% of the answers: variables to be combined with that of the respondent

(i) Non-monetary standard of living :

variables : bij relate to goods owned by the household
rows and columns(5040, 167)

types of variables : quantitative = 109 ; qualitative = 58

missing value analyzes: Variables that have more than 40% of missing
values are less important, so we can eliminate them in this study.

= =4 4 A

(i)  Currency variables

1 variables : cij relateothousehold expenses and income
1 rows and columns: (5040, 166)

1 types of variables : quantitative = 3 ; qualitative = 163
fwe keep the variables' c0',' c6 ', c7a', c7c''c9 "', cl0a’,' cl0b',' cl0c ', cl
'cl3al ') c13cl ') cl3a2 ' cl3c2cl3a3 ', cl3c3 ', cl3ad4 ', cl3c4,
‘c13a5','c13c5 ', ¢13a6 ', ¢13c6 ‘' cl3a7 ',' c1l3c7 ', c13a8 ', 'c13c8', 'c13a
'c13c9, 'c13a10', 'c13cl0', 'c13all’, 'c13cll', 'cl3al2?', 'cl3cl2', 'cl3al:
'c13cl3', 'c13al4’, ' c13cl4 ' cl3al5 ' c13¢th3al6’, 'c13cl6’, 'cl3al?’,
'c13c17', 'c1l3al8, 'c13cl18', 'c13al9’, 'cl3cl9’, 'cl3a20', 'c1l3c20','cl3a2.

‘c13c21', 'c13d' then we can eliminate the variables which contain more tha
10% missing.

Creation of analysis models

The actual impact study iohfeasible in our case, because it requires surveys
carried out in two stages. Thus, in this study, we try to draw relationships betwee
microfinance and poverty (nemonetary or monetary) from the clustering model. To
do this, we will first classify, usg the clustering method, the households in this
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survey into two groups (poor or not poor). Next, we will analyze the relationship
between the two groups and microfinance.

Non-monetary clustering

Our objective is to create a model tleissifies a household if it is poor or not
according to its living conditions (questions bij in part B of the questionnaire).

A transformation of data according to the profile of the variables was made t
improve the quality of the model : the normaliaatso that the data are in the same
scale, the change of the type of variables and a transformation (normalization of t
asymmetric distribution).

We choose the KMeans model with two clusters whose performance i
presented by the following table

. Calinskk Davies ; Rand
Silhouette Harabasz Bouldin Homogeneity Index Completeness
0.1663 824.2375 2.2457 0 0 0

2D Cluster PCA Plot

14 Cluster
Cluster 0
Cluster 1
12

10

PCA2
)

Figure 1: Cluster visualization
We see that 63% are qualified as poor (Cluster 1 colored in red on the right).

So far, wehave no information on this classification of clustering whether it is
really the poor and the neoor. It is easy to recognize this if we have information
on the class of the household by comparing it with this clustering. This is why we
analyzed this lastering by the explanatory variables. For this, we will verify, in the
next section, that the classification in the explanatory variable corresponds to tf
clustering classification (poor or not poor) and explain an illogical situation.
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Currency clustemg

We will move on to normalization, changing the type of variables and
transformation to have the quality of clustering.

We choose the kmeans model with 2 the number of clusters whose performan
is presented by the following tahle

. Calinskk Davies . Rand
Silhouette Harabasz Bouldin Homogeneity Index Completeness
0.1663 779458 2.3649 0 0 0

2D Cluster PCA Plot

Cluster
Cluster O
20 Cluster 1

15

10

PCA2

Figure 2: Cluster visualization

It can be seen that 63% are also poor according to the monetary approa
(Cluster 1 colored in red on the left).

Similarly, we have no information on this classification of clustering if it is a
guestion of the poor and the npoor. We also do not have information on the
household class. For this, we will proceed as before in the next section.

PRESENTATION OF THE RESULTS
Relationship between nonmonetary poverty and microfinance

Constituent variables of clustering and meanings

A somewhat illogical situation arises at the level of the number of house:
owned by the noipoor. In fact, clustering analyzes the povertyaion of subjects
according to the material goods they possess. After atepth study, we can
conclude that the majority of subjects qualified as poor by clustering are rural peop
and the nofpoor are urban people. But it is important to emphasizd ih
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Madagascar, this result illustrates the case of rural people being considered poor
material goods, despite their possession of movable property.

It was also found that more than 300 poor people living in urban areas own the
homes. These peopleapnot honestly declare their assets.

Another remark demonstrates the fintioduction of data on the environments
in the development of the model. This distinction comes automatically from
clustering, ie the model is not influenced by the al0 media data.

According to the histogram (see Figu8g rural people are made up of poor
people. This is not the case for urbanites. Thus, we will move on to the test of th
information.

1200
1750

1000

=20 1250 Cluster 1: poo

count
count

e00

Cluster 0: not poor

- . b3 b: number of
0 Cluster - houses owned by
_—— I — o thehousehold
o = o m =
o 1 2 3 a4 5 6 T o 1 2 3 4 5 =] a

b3k acia)

Figure 3: Number of houses owned by the poor and-poar in urban (left) and
rural (right) areas

HO : The average poverty percentages are equal among rural and urban dwelle
(student test).

The number of poor and ngoorin the clustering are not equal, so they must
be balanced.

Test results: Ttest_indResult (statistic=43.28, pvalue=0.0), i.e., we reject HO
Therefore, the poor in rural areas are more numerous than those in urban area

For the other variables, accordirmthe clustering, a household is Apoor if it
meets the maximum number of conditions below, in particular: basic needs (radi
and bed), access to electricity from JIRAMA and use of at least one public fountair
infrastructure (external structure: brialkoof: sheet metal, having a pit). It can also
have a TV, a wardrobe. The main source of cooking energy is coal. Otherwise,
household is poor if its life is like a rural life without development. This is why
almost rural people are considered poor.

With regard to access to infrastructure such as JIRAMA, the public fountain, the
health center, etc.), verification is necessary to determine the link between the res
and the environment (urban/rural), among other thingdack of access but not of
poverty.
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After verification, the result can be well related to the urban/rural environment.

JIRAMA's water and electricity are almost only used in urban areas
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Figure 4: Link between JIRAMA's access to water, backgrounds and householc
class
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Figure 5: Link between JIRAMA access to electricity, backgrounds and householc
class

For other infrastructures, rural people travel on foot to reach a health center or
pharmacy. It can last for hours and many people don't make it. Most of thes

infrastructures & located in urban areas. Those located in rural areas with
inhabitants are few.

It is observed that some nqoor city dwellers use the Internet, magazines,
newspapers, etc. But in general, rural and urban people are on the same footing
the low use ofechnologies.

In short, it is easy to have access to infrastructures and technologies for urb:x
than for rural people.

Determinants of noamonetary poverty: impact of microfinance
We will carry out an analysis by financial products.
Sending money

People place their trust by transferring via mobile money to send money t
those who live in Madagascaihile the bank transfer is the means used for sending
money abroad. They are about 44 urban and 24 almogpewmrural. For MFls, 0
urban and 2 rurarust to send money to those residing in the country and none fol
sending abroad.

24



Cluster
I o
L |

wount

o
10203040506 080 9050 102030405 0607 0809 0. O
= =

Figure 6: Means by which the household is most trusted to send money fol
residents to M/car (urban on the left and rural on the right)

In practice, this idgndeed the case, mobile money is the most used means o
sending money regardless of the amount

The visualization is made on the most frequent destination.

Considering the objective of an MFI (to give the poor a little credit, and thus
support themselvegnd assuming that they are all poor at the start, then 2/3 have
evolved.

Reception

The transfer by mobile money or friend/family whom people trust more
according to their answers for receiving money from people living in Madagascar

The western union takgsrecedence, on the one hand, for receiving money
abroad with 116 almost ngooor urban and 19 mixed rural. On the other hand, bank
transfer is positioned in second place with 39 urban and 28 rural. For MFIs, 0 urbe
and 3 rural trust to receive money afclsk and 1 urban to receive money abroad. We
have no information on the others = 96.
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Figure 7 : Most reassuring way to receive money abroad (urban left)

In practice, mobile money and family/friends are the most used means o
sending money.

So, wecan immediately see the contribution of MFIs in the transfer of money
thanks to Mobile money made by Airtel, Orange, Telma in all poor orpoon
areas.
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Insurance

Few people use insurance to deal with problarmvever, many believe that
insurance is useful.

Cluster FOO0 1 mem o
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Figure 8: Statistics on the number of households that agree with the insurance

So why this low rate of insurance membe&r&Ve will look at the number of
people who are aware of the insurance. In the udraa, 50% do not know them
and most of them are the npoor while the rural ones are unaware of their
existence and they are almost poor.

For life, health and property insurance, in the urban area, only 30% know then
most of whom are not poor. Rural pd® do not know them where most are poor
according to the following report.

For fire or disaster insurance, civil liability, almost no one knows them.
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Figure 9: Number of households aware of fire insurance

So, ignorance is valith rural areas but certainly not in urban areas, except for
these last two insurances. We will look for the significant reasons that explain thi
last case

1 25% of urban people do not agree with bHypothesisfii nsur ance
againstpr obl emd, according to the rat

1 40% believe that insurance is for the wealthy.

1 30% think that insurance could make you lose money without gaining
anything.

26



Borrowing
9 Customer type

64% of nonpoor urbanites and 64% of poor rural pieopave not taken out a
loan. The main reasons lie at the level of 4mformation. Indeed, they have not
thought about it and they do not want to be in debt. Therefore, the insufficiency of
borrower does not come from the lender in general.

The bank's estomers are almost urban customers and somepoanrural
customers for outstanding loans. For the last 6 months, some rural people classifi
as poor have not yet repaid.

1e7

o i

h Figure 10 : Borrowing for MFIs

MFIs are spread across all watkslife and 50% of its clients are poor.

No information on the amount of outstanding credits for the last 6 months. Fo
recent credit taken, they are at low values.
1 The institutions that give credits, according to the report are

Bank for urbardwellers:

- current loan during the survey period: 18 BOA, 13 BFV, 10 ACCES
BANK, 3 BNI, 3 MICROCRED, 1 CEM

- for the last 6 months2 BOA, 2 ACCESS BANK, 1 BFV

Bank for rural people
- credit during the survey periodt BOA, 2 BANK ACCESS, 2 BFV.
- for the last 6 months: no information

MFI for urban dwellers :

- credit during the survey period 15 CECAM, 16 OTIV, 4 PAMF, 4
VOLAMAHASOA, 4 ACEP, 1 VAHATRA, 1 SIPEM, 1 BANK ACCES,
1 MICROCRED, 1 ODRD

- for the last 6 month® OTIV, 1 SIPEM, 1 CECAM, 1 FIVOY

MFI for rural people :

- credit during the survey period: 20 OTIV, 10 CECAM, 1 VAHATRA, 1
TITEM, 1 PAMF, 1 VOLAMAHASOA

- for the last 6 months3 OTIV.
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According to the reasons of the borrowearamely :medical, events, school
fees, purchase of land, materials, etc; these credits can help them in the managen
of risk and major events, consumption, investment, etc.

1 The pledges of these creditors
In urban areas classified as ngroor who made the last loan :

- for the bank's customers, half give their salaries as pledge and the othe
offer their land, housing, vehicle, documents, jewelry, and their future ability
to earn money. There are also a few people who don't have wages.

- Unlike banks, MFIs have a few fereaémployees and most of these clients
make commitments.

In rural areas, people who have outstanding loans

- On the one hand, the bank's customers, who are almogiaworand 60%
make their salary a guarantee. On the other hand, thecifbmers, are

almost poor and make its land, its houses, its future ability to earn money &
collateral.

- We are going to carry out a test to check if the number of salaried clients c
the MFIs and the bank are different.

- HO = The average number of eloypees are EQUAL among MFI and Bank
individuals (student test)

Result:
Ttest_indResult(statistic=6.011162800348243,
pvalue=1.6910857827401808)

According to the test, HO is rejected

It is also very interesting to see the pledges of waiskomers classified as poor

in rural areas, and who have taken out a loan in the last 6 months and fin
themselves in debt

aunt

-1.0 1 2.0
hsScl4

Figure 11 : Number of pledges of households who take out a loan in the last 6
months and who are still in debt for bacdstomers
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Figure 12 : For MFIs
9 Level of credits granted
These are lowalue credits: less than 1,000,000 Ariary, and most 100,000
Ariary.
For the loan, the names of the banks were not informed. On the other hand,
OTIVs borrowed for MFls.

Are we going to look at how far these institutions can help tfe@an they
refund ?Thus, we will first analyze a new clustering on the monetary level of each
household, on cij in part.C

Relationship between monetary poverty and microfinance

In this section, we will see the relationship between monetary poverty anc
microfinance. We use the model that classifies a household whether it is poor or n
according to the movement of money in a household on cij in part C.

Constituent variables of clusteringnd meaning

Apart from these few people who receive above 1.5 million Ariary according to
the Figure below, we do not really see the difference between the poor apdaron
groups. This leads us to test whether a difference between the average raie of t
variables of the amount of monthly income of the households of the poor and thos
of the nonpoor arises, by removing the latter.

HO = The average rates are EQUAL among poor andpeon individuals
(student test)

Result: Ttest_indResulttatistic=26.27, pvalue=4.01&39)

According to this test, HO is rejected. And so there is a difference between th
average incomes of the poor and those of thepoam.
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Figure 13: The amount of monthly household income
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For the othewariables, a household is financially stable if it has the ability to
buy or spend its necessary needs. He should eat meat and fish at leasiveake a
dairy product at least once a week or month, pay JIRAMA's monthly electricity anc
kitchen energy exanses (coal), visit a health center a few times a year.

In most cases, the money comes from farming for the poor and own business f
the nonpoor, and these outcomes are highly correlated with the environment.

Determinants of monetary povertyimpact of microfinance
Credit/ability to use money relationship

We can see that the poor find it difficult to manage their money and that the ric
have good financial management.

The clients of the bank and the MFIs classified as poor in rural areas who hay
taken out a loan in the last 6 months and who have not made a commitment in tl
event of norrepayment are also classified as poor monetarily

Relationship access MF / level of study to who have access to credit
There is no information on the intellectdeVel of people holding credit.

It is also very important to look at the characteristics of people refused by
financial institutions on

APoverty on assets, level of study, environment

They are all almost poaand live in the rural area. Having credit does not
depend on one's intellectual level.

s « - o

Chaster

1

Figure 14: Relationship between asset poverty, level of study, environment

Therefore, being nepoor is an asset for having credit.

AMonetary povertylevel of study, environment

According to the graph below, the supply of credit from banks and MF does
not depend on the monetary situation of the household.

According to the later results, the granting of credit mainly depends on the
status of the persoas a stable employee. Otherwise, a pledge is required tc
cover the risk.
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Figure 15: Relationship between monetary poverty, level of study, environment

CONCLUSION

To conclude, the political and economic crisis of 2009 did not prgwamtof
the Malagasy population from opting for the services of MFIs. Several surveys hav
been carried out by various institutions. Research by these different authors h
shown that people living in urban areas are more likely to join MFIs. Joining thes
financial institutions also allows their client to get out of the poverty line.

The results of these stylized facts are confirmed by our study. Indeed, rure
people find themselves in a situation of poverty according to the goods available 1
them. Thismay be due to the problem of access to infrastructure (electricity, wate
from JIRAMA). Or perhaps those concerned do not attach importance to th
evolution of its infrastructure and its assets. Likewise, they do not have access to t
means that could helthem develop (internet, TV, cybercafé). Consequently, these
households are only surviving instead of living in the best conditions or having fun
These rural people do not attend school, so it is difficult for them to acquire
knowledge, to understand nseges and information, as well as to master the use of
modern devices.

Almost people living in urban areas have these material goods because 2/3 ¢
classified as nopoor. They have the means for the infrastructures. The only
problem lies in the level dhe possibility of purchase.

Thanks to the service offers allocated to the unbankable using technologie
exploited by the telephone and supported by operators asichAirtel, Orange,
Telma, everyone can send and receive money in all environments. Tsaasfe
easy. This constitutes one of the exceptional contributions of Microfinance.

According to statistics, the population does not rush to make a loan. In thi
survey, bank customers are almost stable employees and not poor in terms of go
or money. Thkrefore, they do not represent a risk because credits can be drawn fro
their salaries. While the clients of MFIs are people who do not have a stable sala
and could be qualified as poor. They can benefit from a credit under certail
conditions : small cidits, commitment, pledge, etc. These credits can help them in
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risk management and major events, consumption, investment. So the objective of t
MFI "to give a small loan to a household excluded from the bank and a tool fo
poverty reduction” is underway.

Only the insurance product shows a negative result. Few people have access
insurance. The nearban poor know about vehicle, pension, life, property insurance.
But, most do not want to subscribe to it for different reasons.

Thus, a norpoor household wh a stable income is more likely to receive credit
from the bank. But those who are excluded by its banks have the possibility c
having credit with the MF subject to a pledge.

Even if in this study, the analysis of the impact of microfinance on monetary
nortmonetary poverty is limited, we can conclude that microfinance plays an
important role in financial and social inclusion in Madagascar.
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IMPACT OF MOBILE BANKING ON THE STANDARD
OF LIVING OF HOUSEHOLDS IN MADAGASCAR

RAZANAKOLONA Diny, HORACE Gatien, RAVELOMANANA Mamy Raoul

ABSTRACT

Mobile Banking has become an essential support in the economic and social li
of a country. It is a finarial service materialized by a mobile phone. This new
concept made its appearance around 2003. Fast and flexible, it facilitates the da
life of households, especially in developing countries such as Madagascar. Th
hypothesis could be verified on thedis of data from surveys carried out by
Finscope in 2015.

The methodology used during this study was based on data science, whic
consists of extracting usable information from raw data. Its purpose is to identify
trends, patterns, connections and correlations in large data sets. By using tt
strategy, our research was able to respond positively to the issue related to the imp
of mobile banking in the lives of Malagasy households.

Keywords: Impact,Mobile bankingEconomy,Households, Madagascar

RESUME
Le fAMobi |l e b an uniimstumentacoritourmblelesr simles plans
®conomique et soci al déun pays. Appe

principal e metéléphohi®mobile.$a rapideé et sa flexibilité aident et
facilitent le quotidien des ménages des pays en voie de développement comr
Madagascar. Une hypothese, vérifiable a partir des données issues des enqui
réalisées par Finscope en 2015.

La méthodb o gi e adopt ®e pour cette ®t
|l i nterpr ®tation de donn®es brutes et
|l iens et |l es correlations des variabl
| 6i mpact p olanking strleduotidiemodes nmémages malgaches.

Mots-clés: Mobile banking)mpact,Economie Ménage, Madagascar
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INTRODUCTION

Technology continues to bring changes in the life of human beings. Severe
areas begin to benefit from it. bheveloped countries, it takes an important place
whether at the administrative, agricultural, medical, legal, economic and financia
level, etc.

Every human act requires the presence of New Information and Communicatio
Technologies or NICT, in which ourosiety, our way of life depend on. The
globalization of NICTs has impacted everyone's daily life. The features they offe
have never ceased to amaze: Uwidging distances, reducing delays, minimizing
costs, and also providing access to financial servithis last feature presents a
great innovation and elicits a deepening. The nature of the financial service has be
modified by the use of NICTs. Based on trust and human contact, electronics ha
shaken these bases.

The financial service we are talkingbout here illustrates several services
including Amobbdrekipagymeand, AmMebi |l e b
common, the use of NICTs to provide b
bankingo.

In recent years, it has affected dngpacted developing countries, especially in
the banking sector.

The banking of the population is a preliminary step to the economic
development of a country. Access to banking services facilitates financial flows
stimulates the local economy through a&sc¢o credit and moves towards a more
formal economy due to the traceability of operations.

Several countries have begun to develop a new way of reaching peopls
especially in landlocked areas, in terms of currency exchange. It is from this poir
that therelationship between the traditional banking system and mobile banking
comes into play.

A new technique that is taking up more and more space these days. Seve
guestions deserve explanations and reflections. Indeed, what is mobile banking
how does it wrk ? Is it effective in providing financial services to users, especially
in Madagascar ?
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LITERATURE REVIEW
Notions
Definitions

Mobile banking is defined asfinancial services by mobile phone, offered by
credit institutions ». These are mairdgrvices for consulting balances, paying bills,
issuing prepaid cards and transferring money.

Indeed, a mobile phone will be used to perform a payment transaction whetr
funds are transferred from a donor to a receiver directly or via an intermediary. |
therefore designates a service that allows customers who subscribe to it to acces
certain number of banking or financial services from a simple mobile phone.

It is also a remote and wireless technical connection to facilitate communicatio
exchanges anfihancial transactions between a customer and a financial institution.

In summary, it consists in carrying out financial transactions through the use c
mobile phones.

The main objective of Mobile Banking is to improve the level of banking for
disadvantagé population, particularly in rural areas through the use of mobile
phones. The strong penetration of cellular telephony makes this technological tool
particularly interesting vehicle for reaching a population and geographic areas wit
little or no accesto basic financial services.

Mobile money, on the other hand, is defined«as mobile wallet service that
allows its users to save, send and receive money on their mobile phone.

The definition of these two terms seems identical in teofnshe services
offered and their operation. However, one of the most recurrent confusions abo
mobile money is made with mobile banking. Indeed, mobile banking is certainly ¢
financial service using the mobile phone as a medium, but unlike mobile nibney,
requires the user of this service to have a bank account beforehand. Unlike mob
money services which do not require the use of an account opened with a bank.

Historical

It all started with the power to buy credit from your mobile phone without
having to travel to get it.

Most of the models in the world was copied from théPlba model thanks to
its dazzling success. The concept ofPdsa was initiatedt the headquarters of
VODAFONE, in London around 2003. It was initially followed by a request from
the British government to have a practical means of repaying microloans.
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During the first field trial, Kenyan users quickly used the system to exchange
money among themselves, to carry out operations that were not initially plannec
They turned awajrom the original usage.

At the end of this trial period, the operator SAFARICOM, a subsidiary of the
VODAFONE group, decided to modify its initial strategy and to redefine the product
on his first purpose : payment function of goods and services. Thevadet allow
anyone with a SAFARICOM phone to send money quickly and above all very
simply. It is from this model that other financial services via mobile were invented.
Indeed, to be more competitive on the market, Mobile network operators are alway
looking for products that are unique compared to others.

One year after MPesa, Orange is also launching the service called Orange
Money, present in 14 countries in the world and 11 in Africa. Then a very long list o
telecommunications group now offers siamilservices across the African continent
but also in other neighboring countries such as Madagascar, which has been
member for a few years. These mobile financial services have mainly developed
Africa.

Foundations and characteristics

Mobile banking is based on 2 models a basic fibanking
Andrmnkingod model " . The essenti al di f 1
the nature of the organization which is at the origin of the system or which pilots it
but in the relatiortsip between the mobile banking customer and the financial
institution.

In the banking model, transactions are directly controlled by commercial banks
Banks are in partnership with mobile network operators to provide mobile bankin
services to their custaens. This model is more suitable for countries where the
banking rate is already high.

In the nonrbanking model, transactions are not directly controlled by
commercial banks. The telecommunications operator provides banking service
directly to its custonms through the mobile phone. This model is more suitable for
countries with low banking rates. Clients do not have a direct contractua
relationship with a financial institution.

M-Banking offers are characterized by their

- ease, flexibility angimplicity : no more need to go to an agency, provide a list
of administrative papers or wait for the outcome of your file review. Everything is
done immediately from mobile phone
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- transparency for payment or money transfer, the user sends a payment orde
to the beneficiary, the equivalent of an SMS indicating the amount of the transactior
He then receives a confirmation message. All operations are validated by a uniqt
secret code

- immediacy :local service. Subscribers can perform all operations atiuey
24/7.

Users

This part presents the different participants of the mobile banking service. Thes
are in this case : operators, individuals, individual subscribers, grocers and SMEs.

Small and Medium Enterprises or SMEs

SMEsare one of the largest customer groups for banking services. That's wh
banks are turning to cuttingdge software to better serve these small and medium
sized businesses. Indeed, many banks attract new businesses by offering additio
services that falifate the operations of the business in question.

Individuals, subscribers and grocers

Consumers use their mobile phones for their banking services. It is absolutel
not a question of age. "Mobile Banking" is increasingly affecting daily life, young
and dd. It becomes the consumption habits of everyone, including all individuals
subscribing to this service. There are many people using mobile banking il
Madagascar, namely individuals and grocers.

These include natural persons, farmers or peasants, butbhehstaxi drivers
through his family.

The majority of grocers use mobile banking as complementary activities. The
sell different types of credit. They also invest for the cash point.

The operators

Operators are the ones who oftee mobile network, and they are usually the
owner of the new mobile money service.-Bdnking" generates additional income
for these operators in addition to the communication service they provide, because
the service is successful, it retains theidesl profits of the company after
remuneration of the other service providers.

Consumers absent from the traditional banking system find many advantages
it, but operators are already reaping fairly significant benefits. For the moment
bankers are nobenefiting much from the manna represented by this means o
payment since it has developed due to the rather restrictive conditions of access
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their services and the bleeding of branches, present above all in large urban cente
By having imposed thesolutions on financial institutions, operators benefit greatly
from the benefits linked to money transfer operations.

Services offered

Mobile Banking services focus on transfers and paym@iis. mobile phone
will therefore be used far

- Pay for goods anservices

- To transfer money

- Make cash deposits

- Receive and withdraw money

Payment for goods and services

The mobile phone appears as a new means of paying bills and purchases.
order to improve dayo-day services, mobile banking has bdmplemented to
facilitate a convenient, fast and efficient payment service. The bill payment servic
allows subscribers to pay their bill from their mobile without having to travel. You
can thus pay: the subscription invoice; the water and electricifysbiiblarship fees.

Money transfer

The funds transfer operation thus defined is different from the bank transfet
The latter is an accounting operation by which an amount is transferred from or
account to another account. The transfer is carried out dgnple writing game,
with any cash movement. It is only possible for customers of the same bank. F«
customers of different banks, the operation is called transfer and not wire transfer.

Mobile Money Transfer is an innovative and convenient way to sendynon
around the world. If a Mobile Phone Operator offers this service, the funds ar
transferred to an electronic purse in order to be used according to the specificatio
of each operator. These operators also offer Mobile Wallets associated with a mob
phone account where funds can be withdrawn or transferred.

Thus, during the transfer of the money by the originator sender, the money |
deposited in the account of its beneficiary also called "electronic wallet".
Distribution locations or kiosk offer vang accounts to their customers. If the
sender made a transfer by SMS, the money is transferred to the account by SMS.

The procedure will be the same if the transfer was made with two differen
operators.
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It is therefore important that the recipient of tremsfer has an account with his
operator to be able to receive money. However, the sender does not need to hav
mobile phone to complete a money transfer to a mobile phone. On the otheif hand,
the sender provides his mobile number, he will be notifiedSMS when the money
has been transferred or in the event of a problem.

Cash deposits

It is the account holder's responsibility to make any money deposits into thel
account. Deposits can, in principle, be made at any branch.

Receiving andwvithdrawing money

A new technology makes it possible to make withdrawals via the mobile phone
When making this withdrawal, simply authorize the operation by typing a code.

Functioning of mobile banking and the credit institution

Given the strong developmeexperienced by the mobile telephony market, as
well as the development of Mobile Banking solutions by many organizations, the
technical operation of a mobile banking offer in MFIs is spread over 4 processe:
namely:

- Decision process,

- Granting process,

- Reimbursement process,

- Funds repatriation process.

Decision process

For the decisiommaking process for granting and reimbursement, the credit
institution examines the credit application according to its rules and procedndes
according to its eligibility conditions. But before granting the credit, the following
conditions must be met

- The client must have an electronic account or open an account to allow a
transactions to be carried out via electronic account andatdunt

- The "Electronic money" account will be fed to have the credit fund necessar
for grants;

- The loan officer instructs the loan application
- The credit committee decides whether or not to grant credit
- The beneficiary signs the loan cratt;

- The MFI and/or the operator provides Mobile Banking training to the
beneficiary
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Granting process

It is therefore necessary for the MFI to open an electronic money account (free
and to feed it regularly in order to have the credit fund or theurees necessary for
the Mobile Banking activity.

More specifically, the MFI funds its electronic money account via transfer or
cash deposit. Then, it moves on to granting loans which consists in transmitting tt
credit to the operator for butkansfer or manual transfer via mobile. Next comes the
transfer of electronic money where the beneficiaries will receive information via
SMS of the funds available. The beneficiary will then be able to withdraw the credi
granted in cash or electronic mgrfer all or part of the amount.

The loan repayment process

The installment payments of the beneficiaries will supply the "Electronic
money" account of the MFI. No fees are charged by the operator for the refun
process.

The deadlines will beeminded to the operator through a SMS alert by the MFI.
An alert will then be launched by notifying the beneficiaries via SMS.

Funds repatriation process

Once the installments have been collected on the MFI's "reimbursemer
account” (in electronic moneyJhe latter will be able to manage the repatriation of
funds to its traditional bank account as it sees fit. A transfer of funds from the
operator "reimbursement account" to the classic bank account will be carried out.

STYLIZED FACTS OF MOBILE BANKING IN  MADAGASCAR

Globalization and the resurgence of new technologies are the factors behind ti
growth of mobile banking on a global scale.

It began to take an important place in the world. In December 2018, around 3C
services were deployed compared to 169ises in 2012.

In Madagascar, the number of Internet users in 2011 was 404,988, or 1.90%
the population. This figure increased in 2018 with 5.45 million for an internet
penetration rate of 19.4%. Madagascar is 25th out of 54 in Africa and 127th out c
195 in the world. However, this figure remains very low compared to developec
countries such as China with 516,117,519 intemstrs ;United States with
243,777,735 internet users; India with 125,018,240 Internet users and Japan wi
100,603,256 Internet users.
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The mobile phone market is booming in Madagascar. It has experience
significant development since 2010 throughout the country. Indeed, the mobil
phone penetration rate reached 51% of the Malagasy population in 2012, agair
44% in 2011. This rate had increased up to 70% in 2018. In Africa, this rate is 75%.

I n practice, the use of the ter ms
confusing in Madagascar. While in theory, these two notions are quite distinct.

It should be notethat the year 2018 was marked by 4,640,000 mobile banking
subscribers and 24,0@@&nsactiongoints in Madagascar.

Mobile phone operators have been investing since 2010 in the development
Mobile Banking, allowing the management of bank accounts andndial
transactions through the use of mobile phones. These innovations constitute a fil
step in the banking of the Malagasy population.

Since 2016, Madagascar has become the second African country, afte
Tanzania, which allows mobile operators to offeobile payment services. There
are 2 million mobile banking or mobile money customers in Madagascar. 12% o
men and women over the age of 15 have a mobile money account. This proporti
drops by 10% for rural dwellers. Mobile money customers in Madagasear
generally satisfied with the services offered by the operators because there is litt
fraud and the price is affordable.

Currently, 3 operators share the mobile telephony market in the country, i
particular: Telma, Orange and Airtel. These 3 opesattave developed Mobile
Banking offers.

In 2017, a survey was conducted on the usage habits of these money trans
services. 87.41% of respondents use the mobile banking service or 64% for Telm:
Mvola; 26.40% for orange money; 9.60% for airtel money.

The use of mobile banking focuses on sending money to families or friends. It i
common for employees in Antananarivo to send money to their relatives in th
provinces because it is cheaper and safer thadiisg money by regional or national
transport.

The use of this service to pay for goods or services is infrequent with only
16.67%. On the other hanthe payment of goods and services on the Internet in
Madagascar constitutes a very buoyant act of grdevtimobile banking. Regarding
the average amount of mobile banking transactions, 49.60% of transactions a
between Ariary 50,000 and Ariary 200,000. Thus, more #aof transactions are
less than 200,000 AR.
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There are 25,000 agents or cash points inaddadcar in 2017. The capital is
highly concentrated by the latter.

In the case of Telma, the latter has 11,000 cash points. Since 2010, Mvola h
3.6 million certified customers. More than 8,000 Mvola merchant points and 78 ban
branches scattered througtidhe island will serve the population in 2018. Telma
works in collaboration with BFASG, BNI, BOA, BMOI, TIAVO (microfinance
institution).

As far as Airtel is concerned, the official launch of mobile banking was carried
out in 2014 with 7,000 cash pointairtel money has a network of more than 2,000
distribution points across the island, and more than 3,000 merchants accept paym
by airtel money. JIRAMA is one of the major users of Airtel's mobile banking. This
operator works in collaboration with tiBOA and BAOBAB (exMicroCred) for its
Mobile banking service.

Finally, as for orange money, it was launched in 2011. It has more than 5,00
cash points. As a reminder, the principle of mobile banking consists of creating
bank account before benefitingoin its services. On the other hand, opening an
orange money account does not require the possession of a bank account. Today,
orange money network has 1,500,000 customers, most of whom are employees p
by this service. Orange's banking partner is FAdhd Accés Banque.

Surveys have been carried out to illustrate and show the practice of mobil
banking in certain parts of Madagascar. These are 2 projects and research conduc
by INTER AIDE, a student and an NGO.

In order to measurd¢he relevance of developing a Mobile Banking offer
(microcredit + mutual health insurance), a survey of the beneficiaries of loca
partners (CEFOR and AFAFI) of INTER AIDE, in Antananarivo, was conducted.

The mobile phone operator Airtel is having the treagccess with beneficiaries
within this MFI. Indeed, 71% of those surveyed have an Airtel number (033), while
only 15% have a Telma number (034) and 13% an Orange number (032). Among :
the beneficiaries who took part in the survey, 54% said they knepildviBanking
or Mobile Money.

All beneficiaries with knowledge of Mobile Banking learn at least one service
offer, whether it is Telma Mvola, Orange Money or Airtel Money. If more than half
of the respondents know what Mobile Banking is, only 19% of thaue lalready
had the experience and have been led to use one of the services offered by
operators in Madagascar.
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Among the beneficiaries who have already used a Mobile Banking or Mobile
Money service :25% have used it to pay their JIRAMA bill (WaterdaBlectricity).
13% bought products in a grocery store or store via mobile. 25% have transferre
money to relatives (family, friends). 38% have carried out telephone credit transfer
(sending or receiving). The number of beneficiaries who have alreadyiexnqesl
Mobile Banking is therefore quite low. In addition, most of the mobile operations
already practiced mainly concern the transfer of credits, not really being a Mobils
Money service. Finally, even if 19% of beneficiaries have already carried ou
financial transactions via mobile, these remain rare. In fact, 63% of those questione
having already practiced Mobile Banking

In terms of use 40% of respondents consider the use of Mobile Banking as
Very Easyodo or AEasyo. 13B%eazonG. d20 %i
fairly complicateddo. And only 4% con

ot 3t

While some people perceive Mobile Banking as quite complicated or
complicated, 61% of respondents say they are confident in the service and 39% ¢
quiteconfdet . Finally, in terms of costs,
i nexpensiveo. 24% <consider it il nex
expensiveo or fNHexpensiveo.

All of the beneficiaries surveyed were able to comment on the advantages th
Mobile Banking could bring them. 36% say that Mobile Banking would allow them
to travel less to branches and save time and money on their travels. 17% believe tl
Mobile Banking would allow them to devote more time to their business and
therefore generate adidibal income for the family. 13% believe that the service
would improve their physical security and the security of the funds granted o
reimbursed (less risk of theft, assault, etc.) 11% find an advantage in th
development of a service accessible 24f. I8elieve that Mobile Banking allows
rapid and secure financial transactions. 7% say that thanks to the service, tl
organization's field agents will be more available for home or jufistle visits,
and to provide support and management advice. Firié@tybelieve that the service
would allow them to better manage their credit and savings.

The disadvantages of Mobile Banking cited by the beneficiaries are mainly
linked to the fact of not having a mobile phone, or not knowing how to use it.

On the samplestudied, 78% would like to benefit from a Mobile Banking or
Mobile Money offer. And only 4% of people surveyed do not want to join a Mobile
Banking service.
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For its part, the OMBONA project is a pilot project which aims to contribute to
the anchoring of Wage Savings and Credit Associations or VSLAs in the financial
landscape of Madagascar. This will facilitate the access of the most vulnerable 1
bank services through mobile banking and financial inclusion.

Through the survey conducted duriagfinal evaluation, the members of the
VSLAs state the advantages they got from the new process brought by CARE
namely, the system "from Mobile banking to bank account” and therefore, thei
access to formal financial services.

43.43% now say they know me about possible banking operations via the
mobile system. 78.91% know the use of Mvola following training provided by the
Ombona project. 83.64% find the Mvol :
VSLA operations with the Bank are facilitated.

About the advantages offered by Mvola's services for VSLA groups. 42.70%
mention their relief from insecurity, and 38.69% appreciate the fact that the systel
allows realtime management of the AVEC account.

At the level of the changes caused by the servicédvotfa for groups WITH.
50.55% appreciate the improvement in knowledge of digital technologies, 22.559
the security in the transfer of funds, 14.55% the establishment of trust within thi
group, 9.82% the security of people, etc.

On a personal level, trairgnon Mvola provided household members with
access to a telephone (55.34%), knowledge of handling a telephone (20.95%), acc
to services Mvola (23.32%). 24.36% now have an individual Mvola account.
However, they have yet to discover all the services edfeoy Mvola: a few
(14. 91 %) claim to know them fAall o an
Afonly in parto.

In some African countries, mobile banking penetration, account ownership an
access to credit vary significantly between countries. With regavtbbile Banking
subscription, the number varies from less than 15 accounts per 1000 adults
countries such as Chad and Burundi to more than 2000 registered accounts per 1(
adults in countries such as Kenya and Ivory cdasterms of bankaccounts, the
number varies from 12 accounts in countries like Chad and Niger to over 1300 bar
accounts in countries like Mauritius and Seychelles. In terms of access to bar
credit, countries like Niger, Senegal and Sudan have less than 10 loan awdthunts
commercial banks while countries like Mauritius and South Africa have more thar
400 borrowing accounts

46



METHODOLOGY ADOPTED AND RESULTS
Data science

We will talk here about the two techniques carried out for an analysis but thi:
time with the scikitlearn library.

Data modeling

We will choose here a learning library instead of the pycaret, it is the-scikit
learn. The advantage of this library is that there is more algorithms, codes, functior
to lead to an analysis provided than in pycaret.dxample, in pycaret, there is no
seaborn for data visualization or an algorithm for hierarchical classification. The
pycaret is a library whose objective is to facilitate the codes used and also to have
result as quickly as possible, so it is a configulierary. On the other hand, the
scikit-learn is the primary library from which we build all the codes and we need
time and brain for a line of codes which executes a program.

We wi | | first di scuss some tips on
sciit-learn. Then, we will cite all the clustering algorithms and then discuss the
advantages and disadvantages of all the models in order to choose a more effici
algorithm to classify households (poor or not poor). Finally, we will look at a
connection ith the household that uses Mobile Money

Some tips

Clustering of unlabeled data can be done with the module sklearn.cluster. Ea
clustering algorithm comes in two var
|l earn clusters onfuouhetiidm,ai wlhi dh,t agi
returns an array of 'integer labels corresponding to the different clusters. For tt
class, the | abels on the training dat

Clustering algorithms

Clustering is a method thatr oups data into Ano ¢
technique as we see in the following table
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Method name
(coded)

Settings

Scalability

Use case

Geometry
(metric used)

KMeans (KMeans

number of cluster|
with n_clusters

Very large
n_samples, mediu
n_clusters with
Mini Batch code
KMeans

General purpose
same cluster size
flat geometry, noi
too many clusters

inductive

Distances between
points

Affinity propagation

Damping with
damping; sample

Not scalable with

Many clusters,
uneven cluster

Graph distance

(Affinity . size, norflat | (e.g. nearest neighb
. preference with n_samples
Propagation) geometry, graph)
preference - .
inductive
Many clusters,
Mean shift . Not scalable with| e e" & et Distances between
. Bandwidth size,nonflat i
(MeanShift) n_samples points
geometry,
inductive
. Medium Few clust_ers, san Graph distance
Spectral Clustering cluster size, non .
. n_clusters n_samples, small (e.g.nearest neighbg
(SpectralClustering flat geometry,
n_clusters . graph)
- transductive
Ward hierarchical Many clusters,
ClugEiTg r_eluEEy Large n_samples pegslil Distances between
(AgglomerativeClus distance threshol gen_ ples connectivity .
! . ~ . and n_clusters - points
ering(linkage= with threshold constraints,
"ward") transductive
Many clusters,
Agglomerative p035|b_ly_
. connectivity
clustering n_clusters or | Largen_samples : .
. constraints, non| Any distance per pa
(Agglomerative threshold and n_clusters .
. Euclidean
Clustering) .
distances,
transductive
Nonflat geometry|
minimum numbe Very large unequal cluster .
BE of observations [n_samples, mediu| sizes, outlier Distances be_tween
(DBSCAN) : . nearest points
with min_sample n_clusters removal,
transductive
Nonflat geometry|
Very large unequal cluster
OPTICS min_samples | n_samples, large sizes, varlal_ale Dlstarce_s between
(OPTICS) cluster density, points
n_clusters X
- outlier removal,
transductive
Flat geometry,
Gaussian mixtures good for density|Mahalanobis distanc
) : n_clusters Not scalable L
(Gaussian Mixture estimation, from centers
inductive
Large data set,
BIRCH n_clusters, Large n_clusters| outlier removal, | Euclidean distance
(Birches) threshold and n_samples | data reduction, between points

inductive
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https://scikit-learn.org/stable/modules/clustering.html#k-means
https://scikit-learn.org/stable/modules/clustering.html#mini-batch-kmeans
https://scikit-learn.org/stable/modules/clustering.html#hierarchical-clustering
https://scikit-learn.org/stable/modules/clustering.html#hierarchical-clustering
https://scikit-learn.org/stable/modules/clustering.html#dbscan
https://scikit-learn.org/stable/modules/clustering.html#optics
https://scikit-learn.org/stable/modules/clustering.html#birch

Classification can be distinguished into two methods: hierarchical and non
hierarchical. Hierarchical classification uses a tree reading which makes it possib
to determine the optimal number of classes and a sequence of nested partitions
obtained. Thelisadvantage is that the calculation time is very expensive. For the
northierarchical method, sometimes the number of classes is imposed at the ste
but it is very advantageous for the classification of large sets.

To develop a model, we gthrough two steps. The first step is data
preprocessing. It consists of transforming the study data to have a better data |
modeling. In this step, an exploratory analysis of the data is carried out. For the fir:
contact with the data, we do a form aisés : number of observations and variables
used, types of variables, missing values. Afterwards, we move on to the bas
analysis in which: we extract information then we pass it to the test, we select tr
important variables, we can also construct aakde, we also clean the data. For the
latter, we impute or normalize the data if necessary. In fact, the techniques in da
preprocessing depend on the performance of the data scientist and there are m;
techniques for this.

Data analysis

Data analysis i& programming technique for extracting information from data
using functions stored in scikigarn libraries. We will use matplotlib and seaborn to
visualize the data in graphical form (curves, histogram, diagram, pie, scatter plot
etc.). When we obtaiinformation, it can only be valid for this data but for it to
remain valid as a whole, we must validate it with a statistical test.

We also use a PCA (Principal Component Analysis) to reduce the dimension ¢
the data. This technique is very useful fosualizing multivariate data in twar
threedimensional graphical form.

Results and recommendations
Exploratory data analysis
Shape analysis

The data comes from the Finscope survey. They coB0 observations and
801 variables including 636 quantitative and 165 qualitative variables. Thes
represent many missed variables.
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Background Analysis
Meaning of the variables related:to
1) household and respondent identities

This is the 4ith row and jth column of aij data. It represents 39 variables
including 18 quantitatives and 21 qualitativéée will reduce the number of these
variables and will take them on :

- RespondentsalO=urban/rural, al9a=marital, al9b=schoolboy,
al9d=read/write, al9etemly level, al9f=main occupation with less than
0.0039% missing,

- Households a20d=having an income, a20e=head who earns the income,
a20f=main occupation with less than 0.013% missing, a20a=age with half
of the values missin@20b= marital status contains 47% of the responses,
a20c= level of study contains 47% of the answers: variables to be
combined with that of the respondent.

2) non-monetary standard of living

This is the matrix formed by bij. It represents 167 variablesuding 109
guantitatives and 58 qualitatives. It also contains many missing values, of which ha
of the variables with more than 40% missing values are less important. In this stud
we will keep the variables concerning

- the housing structure, mai@s and titles: 'bla". nature of the roof, 'blb"
exterior walls, 'blc': number of bedrooms, 'b2a’. number of people, 'b2b’
ownership of the inhabited house, 'b2c: possession of document, 'b4s
main source of water supply, 'b4b": type of toilet, 'bfmbvision of
electricity, 'b5c': main source of water and electricity, 'b5d": main source of
lighting, 'b6": main source of cooking energy, 'b701" possession of TV,
'b702": Radio, 'b703": generator, 'b704": fridge, 'b705": fan, 'b706' bicycle
'b707". maorcycle, 'b708'" private car, 'b709" truck, 'b710" sewing
machine, 'b711": computer, 'b712" music channel, 'b713" washing
machine, 'b714': wardrobe, 'b715": air conditioner, 'b716": video recorder
'b717". satellite dish, 'b718": camera, 'b719": lmadphone, 'b720": mobile
phone, 'b721": wheelbarrow/rickshaw, 'b722': tractor/motor -cultivator,
'b723": plow, 'b724 ' lamp/floor lamp, 'b725" canoe, 'b726" household
appliance, 'b727': gas stove/cooker, 'b728: bed or mattress, 'b729
jewelry,video reorder, 'b717": satellite dish, 'b718" camera, 'b719"
landline phone, 'b720": mobile phone, 'b721": wheelbarrow/rickshaw,
'b722": tractor/motor cultivator, 'b723 " plow, 'b724": lamp/lamppost,
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'b725"; canoe, 'b726': household appliance, 'b727". gas/stmker, 'b728"

bed or mattress, 'b729': jewelry,video recorder, 'b717": satellite dish, 'b718
camera, 'b719 Ilandline phone, 'b720: mobile phone, 'b721"
wheelbarrow/rickshaw, 'b722'": tractor/motor cultivator, 'b723 " plow,

'b724"; lamp/lampposth725'; canoe, 'b726'": household appliance, 'b727"

gas stove/cooker, 'b728": bed or mattress, 'b729'": jewelry,gas stove/cooke
'b728". bed or mattress, 'b729". jewelry,gas stove/cooker, 'b728": bed
mattress, 'b729'": jewelry,

- 'b11b": surface of theta to be cultivated and 'bl1c': possession of the title
of the land,

- 'b3b": number of houses.
3) monetary level

It is represented by the 166 cij variables, 163 of which are quantitatives and
gualitatives. We keep the followirgg variables for the study: 'c0": main source of
income, 'c6': number of people contributing to the income, "c9': amount of monthh
income of the respondent, 'c10b": amount of income household monthly, ‘c13al
frequency of meat expenditure, 'c13a2'hficl13a3'; rice, 'cl3ad’: rice substitute,
'c13a5": dairy products, 'c13a6': soft drinks, ' c13a7'": alcoholic beverages or tobacc
'c13a8'": clothing and footwear items, 'c13a9': housing maintenance/repair expens
'c13al0" furniture/household itemsitime household maintenance, 'c13all": rent,
'cl3al2':. water, 'c13al3". gas, 'cl3ald’. electricity, 'c13al5". other fuels, 'c13all
health, 'c13al7": transport, 'c13al8': communication (credit, payphone), 'c13al
leisure and culture, 'c13a20"; educatioril3a2l': restaurants and hotels, 'c13d":
during the last 30 days, number of times to miss food/care/major expenses. The
variables contain less than 10% missing.

4) microfinance and organization

The variables are carried by dij, fij, gij and hij. Wellwook here at the
contribution of mobile money by financial products on the life of the household

- Send money f5 most confident way to send money to people residing in
M/car, f6: most confident way to send money abroad, f3d@ay to send
money to destination: children, f3d3= destination parents, f3d4=
destinatiort Other family

- Receiving money f12 most confident way to receive money from people
residing in M/car, f13; most confident way to receive money abroad,
f10d2= : way to receive maey for destination :children, f10d3:
destination parents, f10d4: destinatioOther family
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Development of a clustering model
Classification of the household by its assets

We are going to create a model for classifying households to deteninatber
or not they are poor according to their assets bij . Here we will use Ward hierarchic.
clustering.

First, we will transform the data according to the variable profiles in the dats
preprocessing: normalization using the StandardScaler() functidrclaaning up
missing values using the dropna() function.

We visualize the data in an axis of ACP and we obtain
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The sequence of nested partitions is given by the graph. The image is not ve
clear due to very large data. Now, we visuatize clusters. The visualization of the

clusters shows that 61% are poor

10 A

T T T T T T T T
-2.5 00 25 50 15 10.0 125 15.0

Graph 2 : Classification of the household according to the modelWard hierarchical
clustering(Cluster colored in red

The figures do not show whether the mogebperly classifies the type of
household (poor or nepoor) because we lacked information on this type, but it can
be drawn using the determining variables.
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Clustering determining variables and meanings :

- Equipment owned by almost all the npaor and bmost all the poor do not
have: television ; video recorder ; cabinet.

Graph 3: Cabinet

- The luxuries that some people classified as-poor have are made up of
household appliances, fridges, fans, motorcyclsss, trucks, computers,
music channels, washing machines, air conditioners, satellite dishes, camer:
household appliances, stoves, but can also be related to the environment.

- Concerning the structure of the dwelling houser the roof, householdsave
already changed with regard to roofs, the trend of which is sheet metal, but w
still note that others have built their roofs with leaves and they are almos
poor. Many poor people still have earth or leaf walls. The trend is brick. As
for the main sorce of water supply, households tend to use the public service
On the other hand, there are still poor people who obtain water by other meat
or build wells. It is also important to note that they tend to build pits but many
poor people do not yet haveailet.

1600 4 - 0.0
10

10 20 3.0 4.0 5.0 6.0 7.0 B.0
(s 21:]

1: no toilet, 2: tanety/no toilet, 3: public WC, 4: pit, 5: septic tank without Turkish flush, 6: septic
tank without English flush, 7: septic tank with Turkish flush, 8: septic tank with English flush

Graph 4 : Type of toilet
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- Electricity: Many households that do not have access to electricity are
classified as poor. Nepoor households with access to electricity are more
numerous than those without. Households that use kerosene as a source
light were classified as poor whilbose that use electricity are npoor.

- Main source of cooking energy the model classifies the poor who use
firewood while the no#poor use charcoal.

2000 m— 0.0
i 10
1750 A

1500 1
1250

1000

count

750 1

500 1

250

10 20 30 40 50
b

1: Firewood, 2: wood, 3: coal, 4: electricity, 5: gas
Graph 5 : Main source of cooking energy

Therefore, for clustering, a ngpoor household should have at most the following
living conditions :having the goods radio, bed, TV and wardrobe, access to electricity
from JIRAMA and using at least the public fountain, thi@imum for main source of
cooking energy is coal. For the infrastructure of tloeise :the exterior structure is at
least brick, the roof is made of sheet metal and there should be a pit.

Classification of the household according to income

We aregoing to create a model that classifies a household if it is poor or not
according to its income, its expenses thanks to the data c ij . We are going to do t
same process as we saw previously but with -lmerarchical clustering
(MiniBatchKMeans).

Thevisualization of the data in an axis of the PCA can be fonmgplaph6. The
visualization of the clusters shows that 64% are poor. The cost of inertia lets L
know the optimal number of clusters that we are going to take and it tells us that w
can take rare than two.

La methode Eblow

120000
125000
120000
& 115000
110000

105000

Cout du madele {inertia)

100000

95000

1 2 3 4 5 & 7 8 9
nombre de clusters

Graph 6 : Model costof inertia
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Clustering determinants and meanings :

- The monthly householthcome :the figure below shows us that the income of
the nonpoor tends to increase and a household that earns well is considerad here
non-poor. Most of the financial resources come from agriculture or from its own
informal business.

LB}
1200 10

1000

count

o -
1020304050607.0809010.02.03.04.05.06.07.08.09.@0.85.0
i

1: money from own formal business, 2: money from own informal business, 3: money from agriculture
4: salary paid by government, 5: salary paid by private company, 6: salary paid by individual , 7: wage
from agriculture 8: piecework, 9: sale of product, 10: retirement pension, 11: money earned by interest
on loans, 12: patime work, 13: transfer from people outside the household, 14: money from people in
the household, 15: money from the parent, 16: alimony from7exeht, 18: none, 19: no one in the
household does not receive , 96: other, 99: we don't know.

Graph 7 : Main source of income

We are going to test if there is a difference between the average rate of tt

amount of monthly income of the poor athdse of the noipoor.

HO = The average rates are EQUAL among poor andpoeon individuals

(student test)

Result: Ttest_indResulfstatistic=26.278560353788965,
pvalue=4.01430885150164189)

According to this test, HO is rejected.

- Frequency of expetiture: graphs 17, 18, 19, 20 and 21 in the appendix show
us an interpretation as follows

People eat meat and fish at least once a week. The number of poor househo!
that never eat or only eat meat or fish at least once a month is very hig
compared tdhe norpoor.

The poor who do not spend on electricity are numerous.

The poor do not spend on the fuel source but look for firewood while the non
poor use charcoal at least once a month.

The nonpoor go to a care and health center a few times a year, tivailgoor
don't have the money to visit it.
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Therefore, a household is financially stable if it has the possibility of buying or
spending its necessary needs and according to the model, it should eat meat and
at least once a week; the dairy productlestst once a week or a month, paid
JIRAMA's monthly electricity and kitchen energy expenses (coal), to visit a healtt
center a few times a year.

According to the argument of these two clusterings, they can well classify ¢
household whether it is poor ortna relation to its wealth and money. In this case,
they can be used to find out the impact of Mobile Money activity on the standard o
living of the household.

Correlation between poor households according to their assets and their income

We canvisualize using seaborn on heatmap associated with crosstab thi
correlation and we have
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— 2000
— 1500
— 1000
3040
— 500
(] 10

tlasse non monetaire
00

10

'l

classe monetaire
On the axes, 0: not poor and 1: poor
Graph 8 : Crossover between nanonetary clustering and monetary clustering

So we can clearly see that there is a relatignbbiween the poor according to
their goods and their money. Thus, we can classify these two notions of poverty in
single category, ie a household is poor if it does not have goods or if it does not ha
money.

Relationship betweeMobile Money and households
We will look by financial products.

Send money

According to the graphghe answers of the people questioned reveal that the
transfer by mobile money is the first and most reassuring means of sending money
people residing iMadagascar. While the bank transfer is ideal for sending money
abroad. However, people also use Mobile Money to send money abroad.
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1: bank transfer, 2: pay via bank account, 3: post office, 4: friends/fanilgobile money,
6: bank transaction via internet, 7:: transfer via IMF, 8: motorbikeliexisse, 9 : carrier,
10: others

Graph 9 : Most reassuring way to send money to people living in M/car according
to class

In practice, this is indeed the casephite money is the most used means of
sending money, whatever the amount and the destination.

Reception

The transfer by mobile money is more reassuring according to its answers f
the reception of money to people living in Madagascar. The western union i
considered a way to receive money from abroad. We do not have information on tt
others = 96. And in practice, it is mobile money that is used the most to send mone

60 6.0

~
0=

30

10

1: bank transfer, 2: pay via bank accquhtpost office, 4: western union, 5: friends/family,
6: mobile money, 7: bank transfer by telephone, 8: bank transaction via internet, 9: transfer
via IMF, 10: motorcycle/taxbrousse, 96: others

Graph 10: Most reassuring way to receive money for Miesidents
according to class

So the contribution of Mobile Money made by Airtel, Orange and Telma in all
poor and nofpoor areas is significant. When we loible analysis and interpretation
of the graphic show that the poor are locdtethe rural area. We will observe this
situation by the crossing technique ame obtain:
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Graph 11: Intersection between environmemd standard of living

So there is a relationship. Thus, a household is poor if they live in rura
countryside without development.

It is also essential to look at the relationship of Mobile Money activity with
respect to the environment, standard ofnigviand intellectual. Results are obtained
by crossreferencing dataAccording to this table, the activity of mobile money is
independent of the area, the intellectual level and the standard of living. Thus, tr
objectives of microfinance via Mobile monéging a tool for the inclusion of those
excluded from the traditional banking system, offering services to the "unbankable’
to those who cannot offer physical guarantees or who live in remoteasare
landlocked, isolated from financial services have retgok

Loan

We don't have any data on borrowing, but Mobile Money lends money. The
loan can be in the form of balance or credit, recharge to consume in itself. Thus, tl
purpose of Mobile Money as a poverty alleviation tool can be achieved here b
giving credit for help in times of need.

CONCLUSION

To conclude, developing the concept of mobile banking has allowed us tc
understand how this service works and its place in today's world.

Faced with the evolution of the existing environment marked in reiceas by
the entry of theNICT into the whole world, the activity of the banks is no longer
limited to the usual operations such as the granting of credit, the reception of func
from the public, the making available to the public or the management ofisroéa
payment. But they also create new modern, fast, secure, useful and attracti
services that will satisfy a targeted clientele.

The creation of an account in a bank represents a high cost, which populatiol
in precarious situations cannot afford. Tiapid development of the mobile phone
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and the reduction in the cost of transferring money via mobile banking are
opportunities for economic development.

New financial products linked to the innovative system of MFIs have developec
well in Madagascar oveh¢ past ten years, which allows a fairly good coverage of
the financing needs of micro and small enterprises, with the exception, however,
certain types of needs such as the financing of metium investments. But one of
the weak points of decentradid financial systems in Madagascar lies in the
comparatively low development of their network in rural areas, which constitutes al
obstacle to the development of economic activities in these areas.

The use of mobile banking facilitates access to basiadinhservices for those
excluded from banking. Indeed, it improves the daily Wwelhg of everyone. The
use of this service could contribute to universal access to financial services at tt
international and national level.

Given the results of the sum carried out by Finscope, we can say that the
majority of the Malagasy population is interested in and uses mobile banking o
mobile money. The evolution of this new practice creates impacts on the daily life
households.
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IMPACT STUDY OF MICROFINANCE ON THE MALAGASY
ECONOMY : MACROECONOMIC APPRO ACH

RAZANAKOLONA Diny, HORACE Gatien, RAVELOMANANA Mamy Raoul

ABSTRACT

This article deals with the study of the impact of microfinance on the global
economy, or more precisely, we seek to determine the contribution of the volume
outstanding loansf microfinance institutions on the macroeconomic aggregates of
the country. The transmission channels of the impact of microfinance on the glob:
economy are multiple in this macroeconometric model : through added value
through investment and throughnsomption.

Keywords. Impact studyMicrofinance Aggregatesiviacroeconomics, Madagascar

RESUME

Le pr®sent article traite de naidndlenp a
Pl us pr ®ci s®ment , cohtribiégndugvolume des endo®rs déer |
cr®dits des institutions de microfin
pays. Dans le modéle macroéconométriqgue, plusieurs indicateurs permette
déo®t udier | 6i mpact de | a mi cr oflibnaannacle
de | a valeur ajout®e, de | 6investisse
Motsclés:Et ude doéi mpact , Mi crofinance, ag

INTRODUCTION

In the literature, few works deal with the impactmicrofinance institutions
(MFIs) on macroeconomic aggregates. To assess this contribution of microfinanc
on macroeconomic aggregates, in particular on economic growth, the authors oft
carried out an @mnometric regression betwe@rossDomesticProduct (GDP), the
volume of credit grantedy MFIs andthe other determinants of GDP. In this article,
we do not adopt this standard approach, that is, aequation regression of the
causal relationship between economic growth and microfinance. In fact, in our cas
we will take into account different traméssion channels of the effect of
microfinance as well as the interrelation between the different macroeconomi
variables. For this purpose, we will develop a macroeconomic model to simulate ar
assess the impact of microfinance on the overall econonie afduntry.
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The choice of our approach is based on two points mentioned ab@ye
transmission channels; and (ii) macroeconomic interrelationship. There are mar
channels for transmitting the impact of microfinance, but three important channel
can be ded.

Given its role as an intermediary that finances incgeerating activities for a
category of economic agents that does not have access to the official bankir
system, the microfinance sector is indeed a component of the financial system.
Madagasar, it experienced a meteoric rise characterized on the one hand by tt
exponential growth in the number of institutions and points of sale and, on the othe
hand, by a massification of the supply of credit. However, does microfinance have
macroeconomigmpact on economic growth in Madagascar? The purpose of this
paper is to measure this impact through an econometric study.

Like many developing countries, Madagascar has been moving more towards
social and economic policy focused on financial developnergcent years.

The country wants to establish a robust and stable financial system th:
promotes financial inclusion; the role of Banky Foiben'i Madagasikara being
instituted by the constitutional laws in its Law No. 2818 of July 29, 2016,
supplemeted by Law No. 201®57 of February 2, 2017, on the statutes of the
Central Bank of Madagascar. Also, Law No-@8 of February 22, 1996 relating to
the activity and control of credit institutions known as the "Banking Law" and
recently Law No. 201856 m electronic money and electronic money institutions
strengthen this role of the main financial institution of the countgyarantor of the
stability of the financial system, and reinforces the contribution of the other
institutions for the developmewf the latter. In particular, microfinance institutions
occupy a prominent place in this new scheme of the financial system, notabl
through the fundamental mission entrusted to them in the national strategy fc
financial inclusion set up by the Natior@bordination of Inclusive Finance.

Therefore, it is entirely justified to question the question of the empirical
foundation on which this strategy is based and the legitimacy of microfinance
institutions in their mission of popularizing financial inclusio So, does
microfinance in its current form and structure contribute to financial inclugion
Does it make it possible to popularize access to financial services for averac
households? What place does microfinance occupy on the macroeconomic level?

The main objective of the study is to highlight the contribution of microfinance
in the Malagasy economy. In particular, it is a question of evaluating the impact o
the shocks on the GDP of the increase in the financial service due to MFIs. We a
also tryingto measure the impact of these shocks on the ldvidbaseholdFinal
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Consumption ExpenditurgHFCE) as well as the change in the volume of financial
services provided to average households.

WORKING ASSUMPTIONS

Being an integral part of financiadstitutions, MFIs contribute to the dynamism
of the economy by financing the production activities of-financial companies
and by boosting the final consumption of households through consumer loans.

However, since the volume of loan portfolios is madesnpared to that of all
financial institutions, the magnitude of these impacts may be less. To carry out ot
analysis, it is necessary to make some assumptions which will serve as a basis for
implementation of the approach thus adopted.

Thenonfinancial corporations and households making up the loan portfolios of
MFIs are specific from the point of view of their probabilities of default compared to
bank clients; which explains, in part, the relatively high interest rate charged b
MFIs to trese clients due to the risk premium for covering payment defaults. Thes
are the risks to which the banks waive exposure.

Therefore, in the absence of microfinance, these institutional units would be
financially excluded. Also, it is likely to make thelfmking assumptions in this case :

9 microfinance institutions influence the level of activity of the entire financial
system through the demand t8FCE;

1 the level of activity of financial institutions determines the activity of
companies through credit to the economy, with the exception of companie
producing the main export produgts

1 the production techniques of the companies remain unchanged

9 gross ndbnal income determines Madagascar's import demand as well a
final demand.

Based on the assumptions cited above, we are able to implement th
methodological approach described below to assess the macroeconomic impact
microfinance in Madagascar.

63



METHODS OF ANALYSIS

To highlight the importance of MFIs at the macroeconomic level in
Madagascar, the approach adopted consists in compiling estimates of the aggrege
of the national accounts to have the economic situation of the country in the absen
of microfinance institutions the deviations of the aggregate estimates thus obtained
from their true valuesi.e., in the presence of MFElsre used to measure their
macroeconomic impact.

We use a static model of the Supflge Table $UT) based on datadm the
new 2007 national accounts. The statement of the hypothesis of the absence
micro-finance being translated into demand shocks which, at through sever:
transmission channels, affect the levels of the main national accounts aggregat
such as GDPHFCE and the Indirectly Measured Financial Intermediation Service
(IMFIS) returned to households; this isMFIS demand shock a drop of 7.7% of
the request fofMFIS T in the absence of MFIs.

The effects of shocks spread throughout the ecortbnayigh direct effects on
business activities following the decline in the production of financial institutions
and credits to the economy induced by the absence of MFIs but, also through knoc
on effects caused by changes in intermediate demands betvapehds of activity;
this induces a fall in the added value of the branches and in the GDP. This results
a modification of the final demand. It should be noted that the model thus buil
proceeds to iterations until obtaining the fundamental balanceheofnational
accounts.

This model is comparable to a Leontief model of the static type, in the sens
that it is based on the assumption of fixity of the technical coefficients and the leve
of economic activity is constrained by demand. The only notalierelifce is that a
Leontieftype model resorts to the use of an InPuitput Table IOT) while the
model that we propose usesSHT ; thelOT is obtained by analytical construction
where the economy is made up of pure branches of activity whileERe reflects
the economic reality where certain branches of activity may be impure.

The elasticities of the production of branches of activity in relation to the
production of financial institutions (FIs) are estimated using econometric models
reflecting thelong-term relationship between these branches and Fls; the data use
are series of gross added values by branch of activity covering the period from 19¢
to 2016. These longerm elasticities represent the behaviors intrinsic to the branche:s
of activity o the Malagasy economy, and they reflect the immutable links betweer
these and the Fls.
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The same is true for the elasticities of final demand in relation to GDP; they ar
obtained from the estimation of a mooc
it is a Vector Error Correction Model (VECM) whose dependent variables are GDF
imports, final consumption, GFCF and exports. The data used covers the period fro
1990 to 2016.

It should be noted that the choice of the year 2007 is justified by the avajlabilit
of a TRE that the National Institute of Statistics publishes only for this year. Also, i
is important to emphasize that 2007 is the base year for the new national accounts
Madagascar; also, it should be noted that the statistics of these natianalta@re
compiled from very detailed and complete data. They are therefore of better quality

INDIVIDUAL INDUSTRY MODELS

In Madagascar, the production activities of companies are financed either b
equity or by loans to the economy, with the exceptioRarkign Direct Investment
companies; these may have access to other sources of financing frenesiciemt
units. Through these credits, banks have a direct effect on business activities; whi
would, in theory, reflect a positive correlation between tlosg value added of the
branches to which these companies belong and the gross value added of t
"Banking" branch.

In what follows, we will establish the relationships mentioned above using
econometric methods on data series covering the period fromd 290.6.

Specification of branch of activity models

Due to the correlation between the gross added values of the branches
activity and that of the banks, the past performances of these branches influence |
present decisions to guide thpioduction policy decisions.

Thus, in general, the behavior equations of the branches of activity are written
O8N pB ) RQ&E o~ phB RYh

O 1o re | - ©

Where w is the logarithm of the value added of the branch i, &nthe
logarithm of the value added of the branch Banks at the dated AT A are
respectively the total number of branches of activity, the total number of
observations of the considered time series, and the order of the lags included in t
model. And- * ¢ emh, a white noise of zero mean and variapce
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The parametrs of interest S 0 cfre the elasticities of the added values

of the branches compared to that of the banks.

The unit root tests carried out on all the variables of these individual models o
the branches make it possible to conclude thaethasiables are all nestationary;
more precisely they are integrated of order onépr ..

In addition, the cointegration tests carried out revealed the existence c
cointegration relationships between the activities of the branches and those of tl
banks; i.e. that it is possible to find realdto and such that we havé@® OO

w — — , and a stationary process.

Also, the behavior equatior© is a cointegration equation which translates the
long-term relationship between the branches of activity and the banks, gndattee
the corresponding lontgrm elasticities.

The method of estimating the regression models for each branch is therefore
appropriate method of estimating the cointegrating equation proposed by Phillip
and Hansen (1990) ; this method is cal
This allows to have asymptotically consistent estimators of the parameters
interest.

Theresults of the estimates, which are presented below, can be classified in
three categories according to the sectors of activity.

The branches of the primary sector are not significantly influenced by the leve
of banking activity, with the exception ofjaculture. It is the same for almost all the
branches of the secondary sector except for the branches Wapmt, Metal
industry, Miscellaneous industry. Conversely, almost all branches of the tertian
sector are significantly impacted by the change ie #ttivities of financial
institutions except for the construction, passenger transport and business servic
branches.

Specification of the basic BanKMFIS equation

In this model, we seek to establish the causal link between the activity c
bankg and theIMFIS request. To do this, the dependent variable, the
logarithm of the gross added value of this branch (denoted LOG_BANQUE)
is regressed to the logarithm of the demandNti¥IS (LOG_IMFIS) and the
delays of the explained variable.

7 Banks refers to financial institutions producing FISIM.
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The model tha constructed makes it possible to explain more than 99% (the
adjusted Rsquarede 99%) of the variability of LOG_BANQUE. In addition, the
tests carried out on the residuals of the model show that the latter are not aut
correlated; which guarantees thagergence of the behavior coefficient estimators.

The LOG IMFIS coefficient in this model is statistically significant at the 5%
level; indeed, the ®alue associated with the estimator of this coefficient is less than
0.05 (Rvalue = 0.01 < 0.05). Thushe elasticity of the added value of the banking
branch in relation to the demand fiddFIS is equal to 0.51; a fall in demand for
IMFIS by 7.7%, following a negative shock to the withdrawal of MFIs from the
financial system, has the direct effect of redgdbank production by around 4%.

The accounting balance model : Imports, Exports, Investment,
Final consumption, GDP

The accounting equilibrium model is a vector model that seeks to reproduce tf
long-term equilibrium relationship between thvariables of the macroeconomic
equilibrium of the real sector.

In particular, we are interested in the import behavior of economic agents linkel
to gross national income; the latter determines domestic demand for importe
products and GDP is used as a prdor this variable. Similarly, the consumption
function used has the Keynesian type consumption behavior model as its bas
equation; final consumption is mainly explained by gross national income.

In addition, the GDP can be interpreted as the valudl tfeawealth created on
the national economic territory for a year of exercise; as such, it represents tt
largest part of the country's resources that can be used in investments or exportec
can be deduced from the previous explanation that GDP éseantining factor for
both investments and exports.

Conversely, the expenditure approach in calculating GDP clearly shows that tt
latter is determined by final consumption (CF), gross fixed capital formation (GFCF
and exports (X).

It is therefore clearhiat there is theoretically a relationship of mutual causality
between the variables that enter the global equilibrium model described above al
GDP.

A suitable representation of the vector type is then adopted for the accountin
equilibrium model in ordeto take account of the mutual causality raised.

The data used are time series covering the period from 1990 to 2016, ©
macroeconomic aggregates such as imports, final consumption, GFCF, exports a
GDP; these aggregates are expressed in real terms.
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It shauld be noted that these data come from the national accounts o
Madagascar published by the National Institute of Statistics. They are introduced |
logarithm in the model.

By performing the DickeyFuller unit root tests on the variables of this model,
we show that they all admit unit rootsowever their respective first differences are
stationary. This allows us to conclude that these variables are all integrated of ord
one orl(1).

In addition, the Johansen test indicates that there are at mostOfiye (
cointegrating relationships; indeed, the observed value of the trace statistic of th
test is lower than its critical value at the 5% threshold Mo v Yip
ohp T

Thus, the adequate representation of the behavior equation ohtiwsgates
is the vector error correction (VEC) model.

The elasticities of imports, final consumption, investments and exports with
respect to GDP are the parameters of interest in this model; it should be noted tf
these are longerm elasticities.

The esults of the estimates of these parameters indicate that these coefficier
are all statistically significant at the 1% level; thesdues corresponding to the
estimators of these coefficients are all equatftort it p

Moreover, the components of theirtegrating vectors corresponding to the
explanatory variable log_Pib_pb are all negative for all the cointegration equation
considered; which means that the elasticities thus obtained have positive signs.

The elasticities of imports, final consumptiomy@stments and exports with
respect to GDP are respectively equal to 06,8998-, 0.86 and 0.82.

The shock of the drop in demand fiMFIS of around 7.7% following the
withdrawal of MFIs from the financial system has the direct effect of reducing the
total gross value added by 18%; this results from the individual and independer
reactions of the branches of activity without taking into account the modifications o
the requests; intermediate requests and final requestsvhich are addressed to
them. And this reduction in the level of GDP by 18% induces a reduction in imports,
final consumption, and GFCF respectively of 16%, 18%, 15% and 15%.

At this stage, we obtain the situation at the first iteration of the TRE model
which we will present in the falwing paragraph.
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The model SupplyUse Table: SUT

The SupplyUse Table $UT) Model is a macroeconomic model of the real
sector. ThisSUT model is developed by the National Institute of Statistics at the
level of the Department of Economic Syntheses, in charge of the preparation
national accounts. It has already been used at INSTAT level, in 2016, to assess |
effects of the appreciatioof the Ariary on aggregates such as GDP, exports and
imports as part of the BCprogram monitoring mission. (Enlarged Credit Fund)
carried out by the IMF team.

It should be noted that this static mo@®T is used for the first time in the
evaluation ofthe macroeconomic impacts of microfinance in Madagascar within the
framework of this research work.

This is an iterative model which is based on the macroeconomic equilibriur
equation of the national accounts (total resources equals total uses) and t
assimption of fixity of the technical coefficients of the branches; the latter means
that the production techniques of companies remain unchanged in the short ter
This model converges when the fundamental equilibrium of the national accounts
satisfied fo all the products appearing in the SUT. This convergence can be
interpreted in that the rational behavior of each institutional unit of the nationa
economy is correctly reproduced by the model; the rationality of the institutional uni
implies that it taes into account the behavior of other institutional units in response
to exogenous shocks to adjust its production behavior of production, consumptic
(intermediate or final), investments etc., in addition to the internalization of the
direct effects ofliese shocks on its activity.

The withdrawal of MFIs from the financial system is translated into a negative
shock which induces a fall in demand fdFIS by 7.7%; which is likely to modify
the production of financial institutions downwards by around 4Bts $hock is then
transmitted to all branches of activity through the decline in credit services provide
by financial institutions; the productions of these branches are therefore modifiec
By applying, respectively, the fixed technical coefficients ® pinoductions of the
branches thus obtained, we obtain the intermediate consumptions and this make:
possible to arrive at the gross added values of the branches which are also modifit
Thus, the GDP which is the sum of the gross added values of thehbsafalls by
18%; imports, FC, GFCF and exports in turn fell by 16%, 18%, 15% and 15%
respectively. The results of the first iteration are obtained.

In this first stage, the differences between total resources and total uses are,
general, significanyl positive; this is due to the fact that the rational adjustments
mentioned above have not yet been taken into account.
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Using the fundamental equilibrium, the model corrects production and import:
for each product. Thus begins the second iteration, arstépe described above are
repeated until convergence is obtained after a certain number of iterations.

Once convergence is obtained, we are able to obtain estimates of nation
accounts statistics for 2007 assuming the absence of MFIs in the nationaingcon
In particular, we have estimates of macroeconomic aggregates such ablBIIR,
IMFIS returned to the corresponding households.

By comparing the estimated values of these aggregates with their true values f
2007, we obtain a measure of tiheacroeconomic impact of microfinance in
Madagascar.

We present the main results of the model in the rest of the document.

Impacts on macroeconomic aggregates : GDPIFCE, IMFIS returned
to households

Microfinance contributes to the development of therfmal system by offering
means of financing institutional units with default risk levels for which traditional
banks refuse to expose themselves. It contributes to financial inclusion by expandir
the volume of credit to the economy through loans grantedompanies or
households classified as at risk by the internal rating models of other financie
intermediation institutions.

Through this transmission channel, microfinance brings financial innovations
that contribute to the economic development of Masega

At the macroeconomic level, microfinance has a positive impact on economi
activity as a whole; it also boosts household final consumption expenditure an
contributes significantly to the increase in the volume of financial services provide
to middle-income households.

The following tables present the impacts of MFIs on GDP and by sectors an
branches of activity.

Weight, contribution, impacts of MFIs by sector of activity (percentage)

The level estimates of the national accounts aggregates presented in this tal
are more or less precise in the sense that the errors in the estimates made are
than 0.2%.
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Structure du PIB
2007 2007 Bis  Contribution Impacts IMFs

Secteur Primaire 28,7 28,8 8,6 0,1
Secteur Secondaire 12,6 12,7 4.6 0,1
Secteur Tertiaire 28,6 58,5 86,8 0,4

PIB aux prix de base 93,1 93,1 86,0 0,1
Impéts sur les produits 6,9 6,9 14,0 0,3
PIB aux prix d'acquisition 100,0 100,0 100,0 0,2

Source : Calculs de I'auteur avecles données de I'Institut National de 1a Statistique sur les
nouveaux comptes nationaux

Note: (b) Hypothése 1 : les exportations sont exogenes et détenminées parla demande du
reste dumonde

(c) Hyvpothése 2 : les financements des IMFs ninfluencent pasla capacité de
l'économie Malagasy 3 satisfairela demande dureste monde

(d) 2007 Bis : les estimations des agrégats des comptesnationaux de 2007 dansla

situation oiles [MFs tait inexistantes ; les emrewrs d’estimations des agrégats en niveaux
zont mfeneures a0 2%.

The impacts of microfinance, measured by the differences betweealties of
the aggregates for 2007 and the corresponding estimated values for 2007
expressed in terms of percentage, on GDP are estimated between 0.2 and O.
depending on the assumptions on the exports. This result is mainly due to the tertie
sectorwhose contribution to this impact is 86.8%.

The impacts of MFIs on final demand are less significant in terms of magnitude

The table below presents the estimates of these impacts of MFIs on fine
demand.

Weight, contribution, impacts of MFIs on final demand (percentage)

MFIs made it possible to increase household final consumption expenditure b
around 0.1% and more particularly, the FISIM returned to households increased
8.4%. These impacts are mainly due to the change in householddmaimption
expenditure, the contribution of which is 74.7%.

It is also important to underline thdECEin IMFIS is gaining in importance in
the structure of final demand; it goes from 0.40 to 0.43% thanks to MFIs. This
reflects that the volumes of finaat services provided to average households are
increasing and that in this sense microfinance contributes to the financie
development of Madagascar.
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Structure de la
demande finale
2007 2007 Bis  Contribution Impacts IMFs

Dépenses de consommation finale des

Menages 58,0 58,0 74,7 0,1
Dont DCFM SIFIM 0,43 0,40 -- 8.4

Formation brute de capital fixe 22,3 22,3 25,3 0,1

Exportations nettesbs 19,7 19,7 0,0 0,0

Ensemble 100,0 100,0 100,0 0,1

Source : Caleuls de I'auteur avecles données de I'Institut National de la Statistique sur les nouveaux
comptes nationaux
Note: (b) Hypotheése 1 : les exportations sont exogénes et déterminées parla demande dureste du
monde

(c) Hypothése 2 : les financements des [MFs ninfluencent pasla capacité del'économie Malagasy
a satisfairela demande dureste monde

(d) 2007 Bis : les estimations des agrégats des comptesnationaux de 2007 dansla situation oi1les
IMFs était inexistantes: les emreurs d’estimations des agrégats enniveaux sont infereures 2 0.2%.

CONCLUSION

For the macroeconomic approach, to highlight the importance of MFIs on the
macroeconomic leal in Madagascar, the approach adopted consists in compiling
estimates of the aggregates of the national accounts to have the economic situatior
the country in the absence of microfinance institutions; the deviations of the
aggregate estimates thus dbéal from their true values i.e. in the presence of
MFIsi are used to measure their macroeconomic impact.

The experiences of the pioneering countries in the prioritization of the financia
inclusion policy, in particular that of Bangladesh, have magessible to highlight
the determining role of Micrfinance Institutions (MFIs) and their effective
contributions for the realization of this policy ; MFIs have a positive impact on the
Gross Domestic Product (GDP) of Bangladesh in the order of 8.99&611.

We propose to carry out a similar analysis for Madagascar by presenting a
attempt at modeling to give estimates of the macroeconomic impact of microfinance

We use a static model of the Supplge Table $UT) based on data from the
new national accous of 2007. The statement of the hypothesis of the absence o
microfinance being translated into demand shocks which, through severe
transmission channels, affect the levels of the main national accounts aggregat
such as GDP, Household Final Consumpgompenditure KIFCE), and the Indirectly
Measured Financial Intermediation ServitilKIS) provided to households; this is
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an intermediate demand shock fMFIS T a 7.7% fall in intermediate consumption
of IMFIS T in the absence of MFIs. (25 observations (1992 to 2016))

The SUT model makes it possible to capture these transmission channels ar
faithfully reproduces the effects of shocks on all the institutional units of the
Malagasy economy. The results of thdimrrates thus established show that MFIs
bring impulses of 0.2 to 0.3% to the GDP of Madagascar according to the
assumptions on exports. Agricultural activities, trade, business services, activities
financial institutions are the most sensitive to impslérom microfinance, whose
contributions to the impact of MFIs on GDP are respectively 5.6%, 6.6%, 20.4% an
42.6%. The impacts on théFCE are around 0.1 to 0.3% and théFIS returned to
households is also increased by 8.4%. It should also be notd®/fi&t is gaining
in importance in the final consumption of average households; its share in th
consumption expenditure of these households goes from 0.69% to 0.75% thanks
MFIs. These results reflect that MFIs contribute to the economic and socia
devdopment of Madagascar through financial development and financial inclusion.
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DETERMINANTS OF A CCESS TO MICROFINANCE
IN MADAGASCAR

RAZANAKOLONA Diny, HORACE Gatien, RAVELOMANANA Mamy Raoul

ABSTRACT

The modeling of the determinants of access to microfinance in Madagascar
based on the 2015 Finscope survey. We use machine leatgorithm to analyse
data for this study. Microfinance plays an important role in improving the living
standards of Malagasy people. The paper aims to demonstrate and analyze
conditions of access to microcredit in the daily life of households in Madaga
The solvency of the client is the main determining criterion for access to a credit t
microfinance through the guarantee.

Keywords DeterminantsAccessMicrofinance,Score grid, Madagascar

RESUME

La mod®Il i sat i on adeenscrofinancetaeMadagascdr Geabase
sur | 6enqu°te de Finscope r ®al i s®e (
artificielle pour | e traitement des d
des conditions de vie des malgaches. Le présentleartiaite des conditions
déacc ssibilt® aux microcr®dits - Ma ¢

en reférence a la solvabilité du client, la condition sine qua none evaluée a partir d
garantis matériels

Mots-clés: Conditions,Accés Microfinance Grille de score, Madagascar

INTRODUCTION

Nearly 80% of the world's popul ati
Following this low rate of banking, alternative formulas to the bank account are
appearing. These are: postglerators, microfinance institutions and mobile financial
service providers. They have their place in banking market in Africa.

Since 2000, more than 10,000 Microfinance Institutions in the world have beel
created. They are created in the worldwide. Feuntges are unaware of it. At the
beginning, its objective was to offer financial services to the greatest number ¢
people excluded from swalled formal finance. 500 million people would then be
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able to start their own activities (crafts, fishing, agtime) and thus to open up to
new perspectives, particularly in microfinance service.

The first use of the word "microfinance” dates back to the 1989s during the
conference organized by the World Bank on mienterprises. It is generally
defined as "the novision of financial services for the benefit of poor people with
little or no access to the services of traditional financial institutions". It can then be
considered as a true engine of economic development because it allows the poor
access sourced tinancing in the form of microcredit and to generate the financial
resources necessary for repayments.

For the World Bank, microfinance corresponds to the idea that the poor, like al
other people, should have access to a wide range etdsivfinancialservices. It is
consistent with the offer of loans, savings and other basic services offered to tho
excluded from the formal banking system.

It then becomes essential in policies to reduce poverty because it has enabl
the poor to develop lucrative adties. However, it actively participates in economic
growth, individual development, the emergence and consolidation of smal
businesses.

In developed countries, microfinance is intended to reduce unemployment an
underemployment by financing micprojects. On the one hand, it mainly targets
households and unemployed people who can manage their-pngjects. On the
other hand, in developing countries, it targets all segments of the populatior
especially the most vulnerable.

In Madagascar, poverty affts 92% of the population in 2017. The World Bank
estimates that 75% of the Malagasy people lived below the poverty line. Madagasc
ranks 10th in the ranking of countries that produce the least wealth, with a GDP ¢
554 dollars per capita. It is importatast remember that the Malagasy population is
27.69 million and that 90% of them are still unbanked, with 63% living in rural
areas.

The factors that explain poverty lie in the fact that the majority of the Malagasy
people lives in rural areas. The agrioudtl sector is experiencing low productivity.
Mar kets encounter a |l ack of connecti
highly vulnerable to climate change and natural disasters (floods, drought an
frequent cyclones).

Access to financial servicesemains difficult, particularly for women and
people living in rural areas who are more disadvantaged, due to their remotene:
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lack of the necessary documents or due to low income. In addition, most Malagas
manage their financial life outside the finasystem.

Malagasy microfinance had appeared in the 90s. The purpose of its creation w
to counterbalance the traditional banking system.

It is therefore necessary to note that part of Malagasy people enjoys weal
while leaving the other in situation of vulnerability and precariousness. The latter
cannot claim any funding and is excluded from the traditional banking system. Thi
is precisely what microfinance tries to correct. Its objective is to combat thes
injustices and to allow those @uded from the traditional banking system to benefit
from sources of financing and to develop incegemerating activities.

The question that arises is What are the factors allowing access to
microfinance in Madagascar ?

In order to answer this problemie will model the determinants of access to
microfinance in Madagascar on the basis of the FinScope survey. But before that,
iS necessary to carry out a theoretical study to establish our methodology.

LITERATURE REVIEW
Selectivity and credit rationing

Banks and financial institutions, in their credit granting process for individuals
or not, engage in a selection of credit applicants, on the basis of purely financi
criteria. Prior to any transaction, the credit distributor pays particular attentiba to
ability of its potential debtor to reimburse and to the assessment of the amount of |
claim. To do so, the banker notably undertakes an analysis of the balance sheet,
in-depth examination of the client's working capital needs and financing pldra a
study of his profit and loss account. These elements will, of course, be of great use
the lender's decisiemaking, but will nevertheless not be sufficient. In addition,
taking into account the current state of the debtor's assets, in other thergse
existing guarantees hel p creditor t
(Il 6exi stence de garanti e per met au
remboursement des débiteyras well as the determination of his repayment margin
s added tahis analysis of the customer's potential, as well as an optimal evolution o
his portfolio, guarantee of his future payment faculties.

Remember that obtaining credit is conditioned by an agreement of trust betwee
the lender, who grants a loan to the barer. The latter has the obligation to repay
this previously determined amount. Logically, the importance of the sum as well a
the interest rate will be estimated on the basigrust between the lender and the
borrower. It is then possible that some teb receive the full amount requested,
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while others receive only part of the requested loan. It is here a question of crec
rationing which can arise in 2 cases. On the one hand, there is credit rationing wh
the borrower is willing to accept the loanndlitions set by the lender and yet the
loan is refused. On the other hand, some borrowers may see their credit applicati
refused, even if the fund providers have enough resources. The authors justify tt
situation by the idea that the interest ratdammer plays its integrating role between
supply and demand for credit. Some borrowers are constrained by fixed lines
credit that they must not exceed under any circumstances, others are refused |o:
outright.

So what are the determinants of creditoraing ?

Economists have long associated the origin of credit rationing with information
asymmetry. This describes a situation in which all participants in a market do nc
have the same information. Thus the information is asymmetric whemoealgf the
two coexchangers has complete information. It is therefore a particular situation o
imperfect information that promotes uncertainty, thus modifying the rationality of
agents, which creates new modes of exchange.

Since in the market economyhet price of a good is established when the
guantity supplied is equal to the quantity demanded. So if we consider that th
interest rate is the price of the rent of money. Why don't the banks raise the intere
rate when their supply is lower than the camigs' deman@® Stiglitz and Weiss
(1981) explained this issue by the asymmetry of information that exists between tt
bank and the customers. They also confirm that in a context of informatior
asymmetry, the more the customer is willing to pay a highidetaate, the greater
his probability of default.

There are borrowers who are shut out of the credit market and cannot obtain
loan, whatever the level of the rates, because of the risks of their situation, ¢
because the bank could not correctly as¢kes degree of risk. To support this
theory, Binks, MR and Ennew, CT, (1997) also argue that credit rationing is the
direct consequence of the context of asymmetric information that characterizes tt
entire process of granting bank credit to borrowersofaing to P. Roger (1988)
information asymmetry can have two origins: either due to one partner having mor
information than the other, or the costs of obtaining information and these probabl
lead to the phenomenon of credit rationing.

Information asymmiey has two direct aspects, in this case, adverse selectior
and moral hazard. Prior to Stiglitz and Weiss's analysis, the causes of credit rationil
were not really based on information problems. They related in particular to th
existence of institutionatonstraints (ceiling of the level of interest rates), to the
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negative influence of a high interest rate and a high loan amount on the risk ¢
bankruptcy, or to the rate setting method. What we can say today is that the:
rationing phenomena result ratliesm the nature of the credit market than from the
temporary consequences of the problems of adjusting thetshmrimbalance. Jaffe
and Russell (1976), Keeton (1979) and Stiglitz and Weiss (1981), came to th
conclusion that credit rationing is in faat equilibrium phenomenon driven by the
information asymmetry between borrowers and lenders.

Warranties

During a loan application, the lending institution will most often require
guarantees from the borrower, in order to protect itself against any loaunltdef
First, a guarantee covers part of the bank's financial loss in the event of default on
project for which it has granted a loan to a client. Then, taking out a guarantee hel,
the bank to solve the problems of adverse selection linked to the losiode The
guarantee is a signal that provides information to the bank. Indeed, it helps the ba
to obtain the private information held by the borrower. Since good quality borrower:
have a greater incentive to agree to provide collateral in exchangddarinterest
rate on the loan than poor quality borrowers.

Berger and Udell [1990] study the role of the guarantee on American loans t
solve problems of adverse selection, while Jimenez and Saurida [2004] study tt
impact of the presence ofgmarantee on the probability of default on Spanish loans.
Alongside these two studies, various works have analyzed the determinants of tl
taking of collateral (Leeth and Scott [1989], Elsas and Krahnen [2000]) as well a
the link between the duration dfd customer relationship between the bank and the
customer. borrower and the presence of a guarantee (Berger and Udell [199!
Harhoff and Kaorting [1998]) on different samples of American and European loans
However, all of these studies demonstrate tifecdity of not analyzing the effect of
the value and the type of guarantee and of limiting oneself in the generality of th
cases to exploring the consequences of knowing whether the loan is secured or r
whether we exclude rare cases where, howeverinflormation remains extremely
fragmented on the characteristics of the guarantee

In many developing countries, individual microcredit is the result of the
development of MFIs. This phenomenon results in the granting of large loans t
customers who havebtained good repayment performance in the past (Jaumaux
2007, Madajewicz, 1999, Woolcock, 1998). This leads to the individual loan.
However, when an individual loan model is favoured, the target population is
generally the one who can provide collatefidiis clientele is mainly made up of
civil servants, executives from the private sector, traders or retirees from the priva
or public sector. Admittedly, excluded from the formal banking sector, it is not a
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fundamentally poor clientele. MFIs therefore giree client selectivity in favor of
those they deem less risky and who can provide the required guarantees.

There are several categories of warranties, but the two most common types
warranties arerealwarranties and personal guarantees.

The real guentees relate to specific goads

- Guarantees on buildings (mortgages, Privilege of the Lenders of Money, etc.)
- Warranties on furniture

- Pledges (tangible assets)

- Pledges (intangible assets)

- Pledges of claims (receivables)

These are often pledg or various forms of material guarantees which are
granted to the bank with dispossession (the pledging of an object that is importa
for the applicant and easy to sell for the bank) or without dispossession (the pledge

The personal guarantee is a c¢oiiment given by a third party which
guarantees that the borrower will pay his installments by standing surety. Th
suretyship is a contract by which a third party undertakes towards the creditor t
perform the obligation of the principal debtor in thergvef an unpaid installment. It
is the best known personal guarantee. It is a contract by which the surety undertak
towards a creditor to respect the commitments contracted by a principal debtor if tt
latter does not do so. By requiring a bond, therfoma institution extends its
guarantee to assets that are outside the company. The guarantees required by
banker are generally several and indivisible. Solidarity implies, in the event of non
reimbursement of sums due by the borrower, that the lermdsr require the
guarantor to pay all of the outstanding debt, as if he were the principal debtor. An
indivisibility implies, if several people have agreed to stand surety, that the credito
reserves the right to claim the entire sum from any of the eardti is therefore
necessary to be very careful before standing surety and if possible limit the amou
and duration.

Apart from these two guarantees that are generally found everywhere, there a
also two others that are not mentioned often enphghwhich serve as a selection
criterion at the level of MFIs and banks, namely

- The moral guaranteelt is essentially based on the confidence placed in the
borrower as to the respect of his commitments. In the event of a credit denunciatio
the lender is on the same footing, or even less well placed, than the other creditors.
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- The privileged it is a right granted by the law because of the particular nature
of the debt which allows the creditor, in the event of "competition of privileges", to
be paid in priority with the product of the patrimony (or part of it) of the
company/debtor. The granting of privileges is reserved to the legislator and the latt
also determines the place occupied by a particular privilege among the othe
privileges. A diginction is usually drawn between general privileges and particular
privileges. Special privileges take precedence over general privileges.

Finally, the last type of guarantee to be analysed, and well known by MFIs, i
the financial guarantee. This is aaségy where the MFI requires prior savings
proportional to the loan. In a majority of MFlIs, it has been established the obligatiol
to build up savings prior to the granting of the loan. This makes it possible to chec
the borrower's ability to regularlyegosit an amount. Microfinance Institutions can
also request additional guarantees such as for example obliging borrowers to take «
a death guarantee to protect the MFI from the risks of insolvency linked to the dea
of the debtor. In some cases, the IMFeates a mutual aid fund that allows it to be
reimbursed in cases of emergency preventing reimbursement by borrowers.

Some possible determinants of credit granting

The granting of credit within an MFI is determined by gender, education, age
household size, marital status, membership of a financial solidarity group, thi
existence of a MFI and a guarantee.

Sex

Gender is the variable that is commonly used as an independent variable in tf
type of model. According to the 2006 Microcredit Sumr@iampaign Report,
globally, 84% of the poorest microfinance customers are women. Many credi
programs reach an increasingly large population and a large number of women &
beneficiaries (Mayout, 1998).

However, other researchers think that in microcredibomen are always
disadvantaged (Everett and Savara, 1991 ; Goetz and Sen Gupta, 1996 ; Mayo
1995a quoted by Mayoux, 1998) . Thes
discrimination against women in access to agricultural loans granted by MFls.

Instrucion

It increases the ability of the actor to decide after analyzing the available
information at his level (Adékambi et al, 2010). Here, we hope for a positive
influence of the instruction on the decision of the MFI to grant credit to the producer
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Age

It is often used as an indicator of individual maturity in decisi@king
processes (Rahman, 2003). It is therefore assumed that the oldest people tend
better manage the credits allocated to them than the youngest. From this fact, o
can suppose positive correlation between the age and the possibility of access o
the producers to the credits offered by MFIs.

However, certain studies (Mohamed, 2003 ; Ezal.et2009) have shown that
elder people are conservative and prefer to avoid (situationdebtedness). The
square of this variable is also included in the model in order to test the presence
nonlinear effects between age and the decision to access credit and to control f
threshold effects. Also, the square of the age makes it possibapture the effect
of old age on access to microcredit and to see whether age has a positive effect
access to microcredit indefinitely (Avocevou, 2003).

Here, we expect a negative sign for this variable, which would show that ther:
is an optimal age at which the probability of obtaining credit is the highest.

Household size

It is often used as an indicator of the labor availability of a farm. A negative
correlation between household size and access to credit is assumed herewadeed,
estimate a negative influence of the availability of labor on the demand for credit
Spio (2002) found thathe household size is larger, the lower the likelihood of
borrowing for agricultural work given the availability of family labor. But a high
houshold size does not mean a high number of working people. On the one han
the higher the number of working people in the household is, the more family labc
availability is. On the other hand, the larger of household size is, the higher th
dependancy meared by the ratio of inactive people number to the active people
number in the household is. Thus, this dependency ratio can have a negati
influence on the granting of credit.

Marital status

This variable is also often used as a maturticator in the management of a
farm, or even a creditndeed, there are some beliefs that responsibility comes with
marital status. Nevertheless, we assume a negative influence of this variable ¢
access to credit.

Belonging to a financial solidaritgroup

It is supposed to increase the farmer's chances of access to credit. Indee
several institutions use the notion of joint surety as a prerequisite requirement fc
granting credit to individuals. According to Kodjo et al (2003), being a member of &
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peasant organization/structure or having material guarantees makes it easier to obt:
credit. Also, the results obtained by Avocevou (2003) show that, in addition to the
material guarantee, prior savings and the provision of guarantor, belonging to
group constitutes one of the most important conditions granting of credit. Agnikpé
(1998) points out that groupings in small groups in rural areas seem to give goc
results. Thus, in group credit (Stiglitz, 1990 and Connig, 1996 quoted by Fall, 200€
thejointair ety is | i ke a fAsocial o6 guarante
surety means that within a group of borrowers who have chosen each other freely,
are responsible for the proper repayment of the whole group. Lanha (2001) thin}
that the goup loan mechanism can be perceived as a conventional solution to th
problem of precontractual information, not only between the lender and the
potential borrowers but also and also between them. Customers, taking the option
forming a solidarity groupknow each other very well. The information is perfect
between them (Armendariz de Aghion, 2000 ; Ghatak, 1999 ; Stiglitz, 1990 ; Var
Tessel, 1999).

Under these conditions, belonging to a financial solidarity group can limit the
risk of nonpayment. Thughe solidarity group offers an additional guarantee to
MFIs and positively influences the granting decision. The production of cash crops
income and training by an MFI on credit management positively influence the
decision to grant credit by MFIs.

All of these variables are assumed to increase the farmer's guarantee of lo
repayment. The first two offer financial guarantees on repayment capacity, while th
last relates to the managerial capacity of the producer. According to Bélisle (2012
empirical stuéks show that the banking rate is positively related to income
(Honohan and King, 2009) and financial inclusion in Uganda (Johnson and Nino
Zarazua, 2009)

The existence of an MFI

This variable indicates physical accessibility or proximity to the fin&ncia
institution, which positively influences demand.

The existence of warranty

Stylized facts in Madagascar

Overall, we have seen in the previous section the determinants of the granting
credit according to the points of view of different authdBsit what about the
situation in Madagascar ?

First, the big island has experienced a significant delay in access to cred
compared to the rest of Africa. Indeed, the reliability of legal rights in particular, the
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degree of protection of the rights ofrbmwers and lenders, is three times lower in
the country than in the rest of S@aharan Africa. In addition, the extent of
information on microcredit, that is to say the measurement of the accessibility ©
information available on the credits offered,tigice as low in Madagascar as in
Africa. The country ranks 180th out of 189 in terms of the ease of obtaining
microloans in 2013. For Malagasy companies, microcredits appear to be used ve
little.

A project carried out by the "MAMPITA" association in Mgrega has shown
that productive loans for the financing of incogenerating activities do not require
a material or physical guarantee at a monthly linear rate of 3%. Sine20mig
MAMPITA has been testing, on a small scale, the effectiveness and impact
specific OGoomdePFoucalbl ed 6oan products w
guarantor. A person can benefit from a microcredit by respecting the following
conditions.Beneficiaries must be adults, live in a neighborhood covered by th
agency ad must provide some documents. They must also make signed the loe
contract by both MAMPITA and their | e
to credit.

In the case of CECAM, studies have been carried out for several years with th
MFI. Access to redit seems stricter. Indeed, the request is analyzed by the
technicians of the network (profitability of the activity, ability to reimburse, etc.).
Material guarantees are required and subject to verification, the reliability of the
member is analyzed (@racquaintance, previous reimbursements). To avoid the
risks of overindebtedness and overlapping maturities, the Union has limited the
number of productive loans to one person per household since 1996. According
surveys, this measure is more or lesspected in the funds. Some preferring to grant
loans to both spouses of the same household if their repayment capacity is sufficie
and/or if the two credits finance separate projects (spreading of risks on two differel
objects). For all credits, CECANequires a guarantee. The applicant must offer a
property worth more than 150% of the loan amount and this guarantee offer must |
certified by the local authorities. If the member has no assets to present as collater
this may be provided by a third pgralso a member of CECAM.

In addition, access to Mutual Rent&nte remains difficult for certain
categories of households. The cost of credit, the amount of the personal contributi
and the amount of the guarantge major obstacles to access to credit, cited by non
members, but also by a third of CECAM members, forging this product's reputatiol
to be "accessible only to those who already have assets to pledge". The qualitati
survey carried out in 2006 among #fember households using LVM made it
possible to deepen the analysis of the impact process according to househc
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category. The sample drawn at random from the lists of LVM users of local banks i
divided into three groups of household®2 borrowers belan to weltto-do or
middle-to-well-off households engaged in a positive growth trajectolt®
investment credit borrowers belong to average households in terms of income al
assets, deatlé

As for OTIV, their member is likely to benefit from a microcreduljtrespecting the
following conditions. An eligible member must meet the conditions listed below

- Be of legal age but not over 62 years old.

- Be a member for at least 3 months.

- Possess an identity card, birth certificate or passport,

- Have made coimuous savings during this period (3 months) and hold a
minimum of savings as required according to the microcredit product (in
general, immobilize 25% of the amount received during the term of the credit)

- Have good moral character, i.e. demonstrate #iazlity to repay by having a
debt ratio (i.e. total monthly repayments/monthly income) of no more than
33%,

- Guaranteeing the full repayment of the credit by an inflow of funds

- Have a good experience of microcredit (the member must have repaid hi
previous loans). A loan should never be granted solely on the basis cC

collateral but on the repayment capacity of the borrower. On the content of th
file to be provided and the granting procedure, OTIV is less demanding.

METHODOLOGY

To follow up on the theoretical study on the possible explanatory factors of
access to microfinance, we will try to model the determinants of access t
microfinance in Madagascar from the Finscope survey. To do this, a presentation
the chosen methodolgds made first, followed by the steps to be carried out as well
as the results of the analysis.

Let's start by creating a classification model : the granting of credit or nof
according to criteria X. X are sets of variables, in the 2015 survey that vee hav
chosen according to our justifications. Our justifications are based on the importanc
of the variables and the missed values.

In X, we have :

- level of study a20c

- household income characteristicgalue c10b, a20d: having an income, a20e:
head who arns the income, a20f: main occupation
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- pledge form 'h5c¢l’, 'h5c2', 'h5c3', 'h5c4’, 'h5c5', 'h5c6’, 'h5c7’, 'h5c8', 'h5c9
'h5¢10', 'h5c11', 'h5¢12 ', 'h5¢13', 'h5¢c96'

- number of b3b houses

- b2c dwelling house title

- b2b residential house ownership

- Value of the dwelling housebla, blb, blc

- Having a car b708, jewelry b729hese variables are useful because they can
be considered as a pledge of credit

- age a20y
- middle al10

- need a loan or not : it is possible to identify from H16 : if mod&lity in H1,
then the person does not contract loan, and if modality 6=2, then the person contr:
a loan. This information is important because according to the previous analysis, t
lack of access to credit does not mean that the agent is unqualifigiaba large
number of people do not make a loan.

I n this article, w e machirellearrand d m e s swe t
supervised | earning. The Atargetdo va
which if the modality 1=1 or 1=2, then the naditly of the target is equal to;af the
modality 2=1 or 2=2 in H4a then the modality of the target is equal to 1 anc
elsewhere the modality of the target is equal to 0. We use the best model accordi
to the classification of the pycaret and we will also give the chance to access cred
The target has 3 possible respongesaccess to the bank,:access to the MF, 0
no access to credit. So, it is a multiclass supervised classification.

Presentaton in pycaret

First we import the pycaret into python, followed by the classification. The
pycaretclassification () code can be used for the binary and multiclass classificatiol
problem. It has 14 graphs and 18 algorithms to anghgeerformance of a model.

Environment setup in pycaret

Data preprocessing is done using a setup() code, i.e. splitting data into test a
training data, cleaning, filtering, imputation, encoding, data normalization before
moving on to learning.

It shoul be noted that the imperative tasks are managed automatically such :
the imputation of missing values (in this case, there are no missing values in tf
training data), as well as the division of data.
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The real performance of a Machine Learning model dam¢sely solely on its
cost function: we risk overfitting each time a model specializes too much on the dat
it is given to study. The right way to measure the performance of our Maching
Learning model is to test it on data that has not been used fundrarhe pycaret
thus divides the dataset randomly into two parts with a ratio of 70/30 (by default)

* Train set (70%) which allows the machine to train a model

* Test set (30%) which allows to evaludtee performance of the model. This
report can be modified using the train_size.

If the scale/range of the numeric variables is different, this can cause problen
for algorithms that assume that all features have variance in the same order. In t
case, v deal with the problem using the normalize parameter in the setup. Th
normalize_method parameter returns the method we will use is score (default
minmax maxab and robust are available in pycaret.

If there are nomormally distributed numeric variablethen we deal with this
problem using the transform parameter. The methods available in the pycaret a
yeo_johnson (default) and quantile via transformation_method.

Comparison of all models

From the Acompare_model s() 0 crarynwea n d
trained and evaluated the 15 models following the evasidation. The scorecard
highlights the best performing metric for comparison purposes only. The default gri
is sorted using 'Accuracy’ (highest to lowest) which can be changed by pémsing t
sort parameter. For example, compare_models(sort="Recall") will sort the grid b
Recall instead of Accuracy. If we want to modify the number of validation hooks,
we use the fold parameter. For example, compare_models(fold=5) will compare a
models whercrossvalidated 5 times. Reducing the number of folds will improve
training time. The n_select parameter can be used to return a list of top n models.

Create a model

The create_model() function trains and evaluates a model usingvetadation
which canbe set with the fold parameter. The output displays a scorecard that wil
affect Accuracy, AUC, Recall, Precision, F1, kappa, and MCC per fold.

Model hyperparameter settings

The tune_model() function automatically tunes the hyperparanaftarsnodel
using random grid search on a predefined search space. The output displays
scorecard that shows Accuracy, AUC, Recall, Precision, F1, kappa, and MCC pe
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fold for the best model. To use the custom search grid, you can pass the custom_g
paraneter in the tune_model function. For example :

tuned_gbc= tune_model(gbc, optimize = 'kappa’, custom_grid={'n_estimators
[100, 150,200,300, 500, 700], ‘max_dep{i’,2,3,4,5,6,71}) .

By default, tune_model optimizes Accuracy, but this can be chargjed the
optimize parameter. In the example above, the function will search for the
hyperparameters of a ghc classifier that results in highest kappa instead of Accurac
Generally, when the dataset is out of balance, Accuracy is not a good metric |
consder.

Study of the performance of a model

The plot_model function can be used to analyze performance on differer
aspects such as AUC, confusion_matrix, decision boundary etc. This function takes
trained model object and returns a graph basethe test/hold_out set. There are 15
plots available, please see plot_model() doc string.

Example :

* plot_model(model, plot="confusion_matrix’) displays the classification of the
model with a matrix form

* plot_model(model, plot="bounddjydisplays the decision boundary of the
mode]|

* plot_model(model, plot="feature") displays important model variables
Prediction on test data

Before finalizing the model, it is advisable to perform a final check by
predicting the test data set and revigyvthe evaluation metrics. All evaluation
metrics above are crosslidated results on training data (70% only). If there is a
difference between the results of the test and the validation stick, this will indicate a
excessive fit (overfitting)

Final madel for deployment

The final model is the last step in the experiment, if we use it. The
finalize_model function fits the model on the full dataset, including the test sampile
(30%). The purpose of this function is to train the model on the complete datast
before it is deployed in production

Model registration

The builtin pycaret save_model() function allows us to save the model with the
entire transformation pipeline for later use.
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Loading saved model

To load a model saved in the saareszironment or in an alternate environment,
we will use the load_model() function of pycaret.

Assembly of a model

Stitching is a common learning technique used to improve model performance
There are different types of assembly that we will discuss inptigier. These use
bagging and boosting. We use the ensemble_model() function in pycaret whic
groups the basic estimators trained using the method defined by the methc
parameter.

- Bagging : The ensemble_model() default setting uses the bagging method. F
example ensemble_model(dt) returns the bagging of the Decision Tree Classifi
model dt

- Boosting: by simply changing the method parameter to 'Boosting’, you can
perform boosting operations. Note that ensemble_model() builds 10 estimators |
default al can be modified using the n_estimators parameter. Increasing the numb
of estimators can sometimes improve the results and one increases as long as thel
no overfitting. We can combine it with the max_depth which is the maximum deptt
of each tree.

- Blending: this blending technique uses predictions from multiple models to
generate a final set of predictions using the vote/majority consensus of all mode
passed in the estimator_list parameter. The method parameter is used to define
type of vote When set to soft, it uses the sum of the predicted probabilities instea
of the label. The method default is set to auto, which means it tries to use the sc
method and falls back to the hard method if the former is not supported.

-Stacking: this is anther assembly technique, but it is less used due to the
complexity of the method. Stacking combines multiple models via the meta_mode
Another way to think of stacking is that multiple models are trained to predict the
outcome and a meta_model is creatieat uses the predictions of these models as
input along with the original features. The restack parameter controls the possibilit
of exposing the raw data to the meta_model. When set to True, it exposes the r:
data to the meta_model with all predictidrem the base level models. By default, it
is set to True.

Model Calibration

If we not only want to predict the class label, but also the probability of the
respective outcome which provides a confidence level on the prediction, the pycar
allows you tocalibrate the probabilities via the calibrate_model() function. This
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function can also improve the AUC. By default, calibrate_model uses the sigmoi
method which corresponds to Platt's approach. The other method available
isotonic which is a noqparametic approach.

Our models
Data preprocessing

Work to do :

- on household income, complete the missing value of 'c10b' with the averag
income in 'c10c'.

- a20c= level of study contains 47% of the answers: variables to be combinec
with that of therespondent.

The variables used are represented in the form of the graph.
We select X :

* the variables house title' b2c, age a20a and level of education a20c conta
significant missing values. We will not immediately eliminate these variables
until after the correlatio5n study on the target variable because they can &
important: for example, we can consider that the institution does not give a loar
if the house pledged does not has no title does not have title or if debtor is &
elderlyperson is old or the person is illiterate an illiterate person.

* the variables on the pledge form have more missing values. By understandir
data, these values can correspond to people who do not take out a loc
Furthermore, this data is important, so are not going to eliminate it, but we
supplement it with an extreme value in order to use it. So the extreme value c:
correspond to a person who does not make a loan in a bank and MF.

*we will see if h16 and H4al / H4a2 have the same information.

On peple who do not make a loan: there is a strong correlation for these twe
variables. However, on people who make a loan: since h16=1 contains 3219 peoy
who do not make a loan and h16=2 contains 20 people who do, then according to t
graph, we notes thatese last 20 people do not appear in those who make a loan in
bank. So there is no correlation.

Same observation as the previous one. Thus, we are not going to eliminate h1
It can be used on the information whether the person wants a loan or noebbeaus
loan information on h16 is a general case.
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We build the target variable :

* We construct this variable using the information on h4al which contains the
numbers of individuals accessing the bank thanks to a loan and h4a2 for MF
We obtain target ® corresponding to no access to a credit which contains 4767
individuals; target=2 corresponds to access to a credit from the bank whic
contains 145 individuals and target=1 corresponds to access to a credit from tl
MF which contains 128 individuals.

* We see that the correlation between target and title of house, age and level
study is low, so we can eliminate these last three variables.

First model
Data preprocessing

The setup of pycaret gives us the data in the table which is in the appendix.
- The dataset is of dimension (5040, ,30)

- The training data is of dimension (35,27,29)

- The test data is of dimension (35,27,29)

- We used the default normalize and transform settings.

Model Comparison

Using the compare_models function, wietain a table. Take for example the
Gradient Boosting Classifier gbc model which was seen to be better in almost eve
measure.

Create the gbc model

By using the code gbc = create_model('gbc'), the model is trained and is store
in the variable 'gbc'.

Themodel thus constructed is given by

GradientBoostingClassifie{ccp_alpha=0.0,criterion="friedman_mse', init=
None, learning_rate=0.1, loss='deviance', max_deptha8ax_features =
None,max_leaf _nodes=None,min_impurity _decrease=0.0, min_impurity_split
None, min_samples_leaf=1, min_samples_split=2,min_weight_fraction_teaf
0.0,n_estimators=100,n_iter_no_change=None,presort='deprecated',random_state:
23,subsample=1.0,tol=0.0001,validation_fraction=0.1,verbose=0, warm_start=False

Instead ofreading the Precision/Recall and F1 measure on the dataset, it |
better to read with Kappa or read the Confusion Matrix (MCC). The plot_model()
function to analyze performance on the confusion matrix looks like the grapt
announced in the appendix.
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The moel predicts

* 1488 people without access to credit, of which 1417 are real, 39 have acce
to MF and 32 to banks.

* 16 people have access to the MF of which 5 are real, 7ancess and 4
access to banks

* 9 people have access to banks, of which 1 & tsuhave access to MF credit
and 3 do not have access.

In this case, our model risks predicting each case as no access to credit. In fa
the use of this model depends on the user's policy. It can be used if the MFI's poli
is to decrease credit risk ®ad customers.

Using the function plot_model(gbc, plot="boundary’), we observe the decisior
boundary of the model and we have

Feature Two

5 a 5. 10 15 20 =
Feature One

We want to predict the class label with the probability of the respective outcom
which provides a confidence levebn the prediction. So, we use the
calibrate_model(gbc) function presented in the form of a table.

The model is trained and is stored in the name that we will give to the
calibrate_model() function.

Let's go through a last step before finalizing the modie¢ prediction on Test
set. All of the evaluation metrics we saw above are erabdated results based on
Train set data only. Now, using our model stored in gbc, we will predict against Tes
set and evaluate the metrics to see if they are different fhe results of the cross
validation. We use the predict_model() function and we get
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Model Accuracy | AUC | Recall | Prev. F1 | Kappa | MCC

0 | Gradient Boosting Classifie  0.9425 | O 2'346 (1)'901 (1)'918 0.0582| 0.1121

So the difference isot significant, that is, there is no overfitting.
Second model

The first model is restricted to access to credit, the policy of which is to reduce
the credit risk on bad customers. But if we change the policy, that is to say open
little moreaccess to credit or relaunch the policy "inclusion of those excluded from
the financial system through credit”, hence the development of the second model.

Data preprocessing

The correlation between the target and the features is given by

ENaEscmsas e E e s S e S ME s e
eGSR EEEEEEEEEEEE 2 ES=E=

The mostcorrelated variables with the target are 'h5cl’, 'h5c2', 'h5c3', 'h5c4'
'h5¢5', 'h5¢6', 'h5c7', 'h5c8', 'h5c9', 'h5¢10', ' h5c11', 'h5¢12', 'h5¢13', 'h5c96', i.e. t
form of the pledge. We see that if we compare them with the determining variable
of gbcabove, there is a difference. So a model whose important variables are 'h5c
'h5¢2', 'h5¢3', 'h5c4', 'h5c5', 'h5c6', 'h5c7', 'h5c8', 'h5c9', 'h5cl10’, 'h5cll ', 'h5cl.
'h5c13', 'h5c96' is better than gbc's. For this, the policy is to open up accesditto
a little more and to properly classify bank customers with MFs. To obtain the mode
one can use a more complex model using assembly, bagging, blending, boostir
stacking or even retouch the data environment using the polynomial features, featt
engineering, fix inbalance with the SMOTE method, etc.
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Comparison and creation

After several experiments, we obtain a better result from the latter by balancin
the data via the fix_imbalance parameter and the environment used is presented i
table, as well as the model comparison table

We choose the gbc model because it is better on keppa.

The 10 cross validation of this model is given: by

Accuracy AUC Recall Prev. F1 Kappa MCC

0.9150 0.9320 | 0.6202 0.9408 0.9261 0.3797 0.3945

0.9348 0.9209 | 0.6385 0.9459 0.9398 0.4522 0.4570

0.9150 0.8864 | 0.5209 0.9343 0.9239 0.3289 0.3359

0.9008 0.8701 | 0.4980 0.9309 0.9148 0.2769 0.2874

0.9065 0.8634 | 0.6399 0.9349 0.9190 0.3306 0.3449

0.9348 0.9009 | 0.6092 0.9381 0.9364 0.3993 0.3999

0.9235 0.8854 | 0.6280 0.9425 0.9317 0.4086 0.4188

0.9347 0.8491 | 0.5561 0.9384 0.9365 0.3689 0.3694

0.9006 0.8637 | 0.4540 0.9345 0.9164 0.2637 0.2759

ol NO|a|~|WIN|F|O

0.9233 0.8690 | 0.4620 0.9250 0.9241 0.2400 0.2402

Average 0.9189 0.8841 | 0.5627 0.9366 0.9269 0.3449 0.3524

SD 0.0128 0.0254 | 0.0703 0.0057 0.0084 0.0656 0.0653

We see that the kappa of this second model is lagmigfactory than that of
the first previous experiment. This will tell us that it will capture more people
accessing the credits we want.

The 10 cross validation of the calibrated gbc is given by

Accuracy AUC Recall Prev. F1 Kappa MCC
0.9207 0.8596 0.5929 0.9382 0.9286 | 0.3738 | 0.3816
0.9348 0.8785 0.6092 0.9425 0.9377 | 0.4140 | 0.4158
0.9207 0.8515 0.5229 0.9354 0.9275 | 0.3468 | 0.3516
0.9037 0.8228 0.5103 0.9264 0.9143 | 0.2550 | 0.2614
0.9093 0.8502 0.6409 0.9349 0.9205 | 0.3387 0.3517
0.9320 0.8469 0.6082 0.9370 0.9344 | 0.3880 | 0.3891
0.9320 0.8853 0.6310 0.9437 0.9368 | 0.4407 | 0.4469
0.9403 0.7997 0.5288 0.9361 0.9381 | 0.3590 0.3597
0.9062 0.8563 0.4560 0.9323 0.9185 | 0.2628 | 0.2711
0.9261 0.8463 0.4630 0.9257 0.9258 | 0.2486 | 0.2487

Ol INOO|O|h|W NP | O
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Average 0.9226 0.8497 0.5563 0.9352 0.9282 | 0.3427 0.3478

SD 0.0121 0.0234 0.0650 0.0056 0.0081 | 0.0640 | 0.0638

The confusion matrix is given hy

CalibratedClassifierCV Confusion Matrix

35 23
2
=01 23 17 ]
=
=
= 24 a o

—
Predicted Class

The model predicts

* 1416 people without access to credit, of whi@69 are real, 23 have access
to the MF and 24 to the banks.

* 56 people with access to the MF, 17 of which are real, 35 without access an
4 with access to banks and

* 41 people have access to banks, of which 9 are the real ones, 9 have acces
MF credt and 23 have no access.

The prediction from this model increases the number of real customers access
credit for MFs and banks but it can also increase false customers.

The decision boundary of this model is given: by

Feature Two

Feature One

We see that the areas colored in yellow and garnet increase when compari
with the previous decision boundary graph, while the area colored in blue decrease:
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ANALYSIS RESULTS
Firstr esult fARi sk reduction policybo

A table shows us the variables explained: the target, the prediction (label) ar
the probability (score).

For example, if label = 2, then he is lucky to have a credit from the bank
according to the criteria defindy the features X with a probability defined by the
score and if label = 1, then he is lucky to have a credit from the MF.

To know the important variables that determine this model, we use the functio
plot_model(gbc, plot="feature’) and we have

Feature Importance Plot
h5c96 -

c10b -
blc
bib L 3

a2of
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b708_1 -
bla L
b7ze 2 -
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b3b_4 -

0.0 o1 0.2 0.3 0.4
wariable Importance

The variable h5¢96 which is the case of wwompliance with reimbursement, is
the first with an efficiency score of 0.45, in which the MF puts trust in 13 people, &
people put their zebus as pledge, 7 people put in guarantee its furniture; 2 peof
pledgehis wages.

The second variable is the amount of monthly household income c10b with
score of 0.22, then the following variables with efficiency scores below 0.1: blc 'th
number of bedrooms', b1b 'outdoor structure of the house', a20f 'main occupation
the head of household', b708 'ownership of a car', bla 'the roof', b729 'ownership
jewelry', h16 'need a loan or not', b3b 'number of houses'.

Results and discussion

The contribution of microfinance by offering a small loan plays an important
role in improving the standard of living of households in Madagascar. This explains
the appearance of the variable h16 'need a credit or not' in the important variabl
determining access to credit. But Microfinance also has its own interest includin
politics. It'sabout making profits with every trade. The institution never approves
credit without requiring from the borrower to provide guarantees in order to cove
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the risk of norrepayment. MFIs therefore practice client selectivity in favor of those
they deem lesgsky and who can provide the required guarantees.

In short, the creditworthiness of the client is the main determining criterion for
accessing credit from microfinance (including the bank) if its policy is to reduce the
credit risk on bad clients.

Microfinance distinguishes these customers into two categories. The first is
customer judged or qualified as solvent according to his main occupation and tf
amount of monthly income. You simply put trust in respecting your commitments.
The second is a riskyustomer where a pledge is needed to cover the risk in the
event of norrepayment. These guarantees can be the value of the dwelling hous
(number of bedrooms, exterior structure of the house, roof), car, jewellery, numbe
of houses. The amount of monthiycome is also used to know the credit amount of
the lender.

Second result fACredit stimulus policy
The rank of variables explaining the model is

Feature Importance Plot

h5ca6 -

c10b -
blc -
8 alo -
=

g blb o
azof -
b2b_4a -
b729_2 -
b2b_1 -

0.0 a1 0.z 0.3 0.4 05

wariable Importance

The best is ranked from highest to lowest. We see that it is very different fron
that of the first model. The variables that determine access to microfinance ir
Madagascar are different between the two models. Nevertheless, several variables
the model are still retained in this last model. The variable h5c96 which is wher:
applicable incase of norcompliance with reimbursement, is always first with an
efficiency score 0.48 greater than the first, then the remaining variables witl
efficiency scores less than 0.1: bla 'la roof', c10b 'the amount of monthly income
blc 'the number of bedoms', al1l0 'middle, b1lb 'external structure of the house', a20f
'main occupation of the head of household', bpboperty of the inhabited house',
b729: possession of the jewels.
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Results and discussion

For the revival of the Microfinance
practice intensive client selectivity than the first. MF is stricter on customer
creditworthiness to decrease credit risk on bad customers. A pledge is very necess
for risky customers to cover the case of frepayment: house, jewelry. The MF
requires it to be owned by the dwelling house whose value is demanded. Anoth
remark also is the appearance of the middle. The policy here is to distribute in &
environments unlike thirst policy which favors the urban environment.

CONCLUSION

As a conclusion, this research was conducted to determine the factors that w
allow a financial institution to grant credit to the applicant in Madagascar. This
research is both theoric and @np

It was necessary to see the theoretical aspects to understand in a global way
development of credit granting by MFIs. In principle, banks and financial institutions
do not grant credit to anyone. They go through the selection of credit appbecants
the basis of purely financial criteria. The process is at the level of the analysis of tr
balance sheet, the -olepth examination of the working capital needs and the
financing plan of the client, as well as the study of its profit and loss account.

Financial institutions are companies that carry out an economic and financie
mission. They provide their clients with financial services and seek profits like any
business to ensure its proper functioning. To avoidneambursement leading to the
bankrupty of the MFI, credit rationing was put in place. It is a phenomenon of
equilibrium driven by the asymmetry of information between borrowers and lenders

The lending institution will never grant credit without requiring guarantees from
the borrower in ordeto protect itself against any default in repayment. MFIs
therefore practice customer selectivity in favor of those they deem less risky an
who can provide the required guarantees.

There are several types of warranties. Real guarantees are based offia spe
asset. Personal guarantees are based on the personal assets of the person who a
to guarantee the debtor's debt. The moral guarantee is essentially based on
confidence granted to the borrower as to the respect of his commitments. Privilec
which is a right granted by law due to the particular nature of the debt which allow:
the creditor, in the event of a "competition of privileges", to be paid in priority with
the product of the debtor's patrimony. The financial guarantee is a strategythehere
MFI requires prior savings proportional to the loan.
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In general, the determining elements for a person to be able to acce:
Microfinance are then centered on the sex of the individual, the education, the ag
the size of the household, the marital &iton, the membership to a financial
solidarity group, the existence of an MFI and a guarantee.

Following the theoretical study on the possible explanatory factors of access t
microfinance, a modeling of access to microfinance in Madagascar was catried o
based on the Finscope survey. A presentation of the chosen methodology is ma
first, then the steps to be carried out.

During the development of this research, problems arose with the availability o
survey data. Indeed, financial and time constraiatgeeHed to the insufficiency of
the data necessary to produce satisfactory and conclusive results. Thus,
compensate for this shortcoming, another methodology has been developed throu
the classification carried out by the pycaret library of python.

The work carried out in previous years by other researchers reinforces ou
study. We look at two aspects of a policy where the first is to reduce the risk c
credit for bad customers and the second is to relaunch credit. The results obtain
after processinghe survey from the pycaret classification model showed that acces:
to microfinance for the case of Madagascar is determined by the creditworthiness
the client. The first is a client with a good and stable job who has the possibility o
reimbursing thes debts through his wages and in whom the institution places its
trust. The second is a client deemed risky in which he needs a pledge for the
commitments. So Microfinance always gives credit regardless of the client, henc
the explanation of the detetmi ng vari able Aneed for ¢
activity of an institution favors the urban environment while for the second, its
activity affects all environments and it is very strict regarding the solvency of &
client and requires more detabn the files the number of dwelling house owners.
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ETUDE D61 MPACTS DE LO6ACCES AUX Ml
MENAGES SUR LA PAUVRETE : APPROCHE DESCRIPTIVE

RAZANAKOLONA Diny, HORACE Gatien

RESUME

L6éobj et de cet article consiste

Mi crofinance ° Madagascar du c!'!t® de
de cette derni re. 11 sbébagit deavda@esr i
Institutions de Microfinance basée sur deux enquétes NOPOOR et FINSCOP
organisée en 2015. Dans cette approche descriptive, le profil des ménages qui
adhéré dans une IMF a été abordé en premier lieu. Nous avons ensuite testé s
microfinance et la pauvi& ont une relation de dépendance, deux tests ont été utilisé
pour atteindre cet objectif : le premier test consiste a vérifier si la moyenne de
dépenses de ménages inclus dans une IMF et les exclus est la méme, le deuxi
consiste 7 telsdbiemd®menddMdNeOVhRe | dacc
de ménages. Enfin, nous avons analysé la satisfaction des ménages membres d
microfinance et la perception des ménages inclus dans une IMF.

Motsclés:Et ude do6éi mpact, Mdescriptivé, Ménages; Madagasqap r

ABSTRACT

The purpose of this article is to make an inventory of the situation of
Microfinance in Madagascar on the demand side and thus evaluate the supply frc
the latter. The aim is to describe in general the situatfohoaseholds visrvis
Microfinance Institutions based on two surveys NOPOOR and FINSCOPE
organized in 2015. In this descriptive approach, the profile of households that ha\
joined an MFI was addressed first. We then tested whether microfinance ang pover
have a dependency relationship, two tests were used to achieve this objective : {
first test is to check whether the average household expenditure included in an M
and the excluded is the same, the second is to test by ANOVA the independence
acces to MFIs and household spending. Finally, we analysed the satisfaction c
microfinance member households and the perception of households included in :
MFI.

Keywords Impact study, Microfinance, Descriptive approach, Households, Madagasca
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INTRODUCTION

La microfinance a apport® beaucoup
qui sont exclus du syst me bancaire
introduite par Muhammed Yunus a mont
institutions de microfiance (IMF) pourrait jouer un réle dans la réduction de la
pauvreté et renforcer la croissance économique. Nous basons notre analyse sur
deux enquétes NOPOOR et FINSCOPE.

Cette recherche a comme objectif principal de faire une analyse descriptive c
la microfinance sur la pauvreté au niveau des ménages a partir des donné
dédenqu°te r®centes sur |l a microfinanc
enquéte qui rentre dans le cadre du projet « NO POOR » en collaboration av
 6Uni ver siatr® vabo AnCteenntare dO6Etudes Econ

|l a Statistique, et financ®e par Il 6Un
services offerts par | es I MFs (qubel/l
niveau de vie des ménagease g ®n ®r a | et de tester | a

a formulées préalablement en introduction. Les données utilisées dans le cadre
cette étude sont représentatives au niveau national.

Finance Inclusive

Selon le rapport principal sur la Financelusive du projek No Poor2014
2015 », la notion de « Finance inclusive » prend en considération les ménag
utilisant toutes sortes de services financiers formels ou informels dans la vi
quotidienne ou professionnelle. Nous les appelons « les innlrscierement » ou «
les financierement servis ». Ceux qui ne font pas parties des « inclus financiéreme
» sont cependant classés parmi les « exclus financierement ». Autrement dit, |
m®nages qui noéutilisent aucumelsdes ser

l nclusion financi rement selon | e mil

Selon le rapport, 35,1% des ménages sont financierement inclus. La proportic
est rel ati vement ®l ev®e en milieu wur
ménages ayant accés aux finances formelles représentent 15,3% des ménages
3,8% sont bancads, 7,4% sont membres des IMFs. Ceux qui ont acces aw
mi crofinances ne repr ®sentent gque 7
relativement élevé chez les ménages urbains que les ménages ruraux.

En revanche, | 6acc s des m®ndgebkodam
2015 ou environ un quart des ménages en sont concernés.

En analysant les résultats du tableau suivant, il faut dire que la finance inclusiv
est plut?t sp®cifiqgue aux m®nages urb
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Tableau 1: Pourcentage des m&ges qui sont inclus financiérement selon le milieu
de r®sidence et par type doéinsti

Milieu de résidence
Ensemble
Urbain Rural
Banque 11,2 15 3,8
IMF 9,8 6,7 7,4
IMF ou Mobile
Finance Money/Banking 24,5 9,5 131
formelle
Banque ou IMF 19,8 7,6 10,5
Finance formelle 31,1 10,3 15,3
Finance Informelle 24,4 23,3 23,5
Finance mcluswe 48,7 308 351
(Formelle ou informelle)

Source: Finance Inclusive /INSTAT/DSM/Unifana in « Projet No Poor »/202915

30,0%

25,0% 24,4% 23,3% 23,5%
20,0% 16,8 H Banque
15,0% 11,2% m IMF
’ 0y
10,0% - /8% 749 Autre finance formelle
! b6,7% 77775,6
5,0% - B Finance informelle
0,0% -

Urbain Rural Ensemble

Source: Rapport principal sur la Finance Inclusive /INSTAT/DSM/Ufiiana>
in « Projet No Poor »/2012015

Figure 1: Répartition des ménages « inclus financiérement »
selon lemilieu de résidence

Inclusion financiére selon quelques caractéristiques sociodémographiques et selon
le niveau de vie

A

Selon | e rapport, i néby a pas de
servis financi rement (voir tableau s
entre les deux sexes est significativement le méme (un peu plus de 35%). [
revanche, ce s plutdt les « plus instruits » qui sont les plus « servis financiérement
» par rapport aux « moins instruits ». Le taux est passé de 25,8% chez les « n
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instruits e ° 65,8% chez ¢ | es plus i
plus margée dans les ménages de grande taille. Le taux est de 24,6% chez |
ménages « moins de 3 personnes », 35% chez les ménages composés de 3
personnes et environ 40% chez les ménages composés de « plus de 5 personnes :

niveau de vie influence positveemt | 6i ncl usi on financi
niveau de vie sbébam®liore, plus | e ni-"
En effet|, |l e taux est de 25,5% chez |

54,5% chez les ménages « plus sisé

Tableau2: Taux doéinclusion financi re sel
sociodémographiques et selon le niveau de vie (en pourcentage)

Finance incluse
Sexe du CM Mrilsctul_in 350
Féminin 35,3
Sansinstruction 25,8
_ _ _ Primaire 32,5
N&nefhue?glsazléﬁ:gne Secondaire ler cycle 38,5
Secondaire 2nd cycle 44,7
Supérieur 65,8
Moins de 3 personnes 24,6
Taille du ménage entre 3 et 5 personnes 35,0
Plus de 5 personnes 39,9
Plus pauvres 25,5
Pauvres 30,7
Quintile de bien étre Moyens 29,6
Riches 441
Plus riches 54,5
Ensemble 35,1

Source: INSTAT/DSM/Univ-Tana in « Projet No Poor »/202015

Corr ®l| ati on entre | e ni veau de vVie C
Microfinances

Par ailleurs, |l 6anal yse des r ®sul t
corr®l ation entre | e ni veau de Vi e
Microfinances. En effet, Que ce soit du coté de la banque ou celui des IMFs, il exis
une relation postie entre | e niveau de vie du

formelles (banque ou IMF). Ceux qui ont un compte bancaire, le taux passe de 0,5
chez les plus pauvres a 17,5% chez les plus riches. Du cété des IMFs, il est passé
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1,7% chez les plus vulnérabk " 17, 9% chez | es pl u:
influence ®gal ement | dacc s aux finan
plus élevé chez les instruis par rapport aux non instruits dans les deux cas (Banc
ou IMF) selon les résultats du taale2.

Tableau 3: Pourcentage des ménages qui sont membres des Institutions financiér
a Madagascar

Milieu de résidence Banque traditionnelle |IMEs
Urbain 11,2 9,8

Rural 15 6,7

Quintile de Bien étre

Plus pauvres 0,5 1,7
Pauvres 0,6 2,2
Moyens 0,4 51
Riches 53 15,5

Plus riches 17,4 17,9

Sexe du Chef de ménage

Masculin 3,8 7,8
Féminin 3,9 55

Ni veau doéinstructi c

Sans instruction 0,9 2,3
Primaire 0,5 59
Secondaire €Lcycle) 3,0 9,5
Secondaire @cycle) 13,0 16,4
Supérieur 38,0 12,4
Ensemble (Madagascar) 3,8 7,4

Source: INSTAT/DSM/Univ-Tana in « Projet No Poor »/202015

Caractéristique des ménages membres des IMF selon le secteur institutionnel du
chef de ménage

Ldbacc s °~ la finance formelle varie
du chef de ménage. Il est plutbt caractéristique des ménages dont le chef traval
dans le secteur public. Environ un quart des ménages ayant un compte bancaire
trouve dans le secteur public (voir graphique suivant). Par contre, un peu plus de
m®nage sur 10 dont l e chef travaille
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Ceux qui sont dans le secteur privé formel représentent 19,2% des ménages ayan
comptebances et 13, 8% de ceux qui sont men

En analysant particulierement le secteur informel agricole, ce sont surtout le
ménages qui sont membres des IMFs qui sont les plus nombreux. En effet, le taux
bancarisation des m®nages informels ¢
chez les meabres des IMEs

30,0%

24,0%

25,0%

20,0%

15,0%

M Banque
10,0%

uIMF

5,0%

0,0%

Secteur  Secteur privé  Secteur Secteur Autres Ensemble
public formel informel non  informel
agricole agricole

Source: Finance Inclusive/INSTAT 2012015/Univtana, Projet « No Poor »

Figure 2 : Pourcentage des ménages ayant un compte auprés des Institutio
financiéres selon le secteur institutionnel du chef de ménage

Par mi ceux qui sont membres des |1
trouvent dans le secteur informel agricole. Ceux qui sont dans le secteur public 1
représentent que 6,3%. Il en ressort que le secteur informel agricole est plutdt
secteur spécifigpiaux ménages ayant accés aux microfinances.

Répartition des ménages qui sont membres d'une IMF selon le secteur institutionnel du chef de
ménage
600 55,8
50,0
40,0
30,0 727
20,0 17,9
6,3
0 - -
0,0 - . . . . I Y
Secteur public Secteur privé Secteur informel  Secteur informel Autres
formel non agricole agricole

Source: Finance Inclusive/INSTAT 2012015/Univtana, Projet « No Poor »

Figure 3 : Répartition des ménages qui sont membres des IMFs selon le secte
Institutionnel
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Satisfaction des ménages « incldimiancierement » visa-vis des services offerts
par les institutions financiéres

Un des objectifs de la présente étude consiste également a évaluer le degré
satisfaction des ménages-@wis des services offerts par les institutidimancieres

(banqgue, | MF, post e, op®rateurs mobi l
part, une bonne partie des ménages sont non concernés par les divers types
services qui sont of ferts, et gueledo

niveau de satisfaction des ménages varie selon le type des services offerts. |
services concernés sont particulierement les services de « Mobile Banking », de
D®p1tt e, de ¢ Retrait e, de ¢ Cr®dit
services.

Environ 52% des ménages urbains sont non concernés par le service offert.

Par mi ceux qui en sont concer n®s, 41
of ferts par ces institutions dans | 6e
banking( 56, 1 %) |, | 6assurance (60 %) et | es

des ménages urbains « peu satisfaits » est la plus élevée. Seulement 6% des mén
urbains sont tr s satisfaits des serv
lesewi ce ¢ D®ptlt e qgubéon observe |l a pr
trés satisfaits ou le taux est de 11,4%.

Tableau 4 : Satisfaction des ménages -@isis des services offerts par les
institutions de microfinance ou bancaire en milieu urbain

D_egre (_ie MOb'.le Dépbt | Retrait| Crédit | Formation| Assurance|Autres Ensemble
satisfaction | banking urbain
Pas dutoutf 7 7 188 | 192 426 333 16,1 29 | 249
satisfait
Peu satisfail 56,1 28,7 35,3 45,3 38,9 60 89 41,3
Satisfait 15,5 41 40,2 11,7 22,4 21,6 1,6 27,9
Tres satisfail 10,7 11,4 5,3 0,4 55 2,2 6,5 5,9

Source: INSTAT/DSM/Univ-Tana in « Projet No Poor »/202915

Considérant les ménages ruraux, un peu moins de la moitié (soit 48%) sont n
concernés par les services offerts. Parmi ceux qui sont concernés par au moins ur

ces services, un peu plus de | a moiti
dans b ensembl e. Cbdest surtout dans I es
| 6assurance (62, 2%) et dans l es aut

meénages ruraux « peu satisfaits » est la plus élevée. Seulement 5,4% des méne
ruraux sont trés satisfaitles services offerts.
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Tableau 5 : Satisfaction des ménages -@isis des services offerts par les
institutions de microfinance ou bancaire en milieu rural
D'egre _de Mobile | Dépdt Retrait |Crédit |Formation JAssurance | Autres Fnsemble
satisfaction rural
Pasdutout| .15 | 549 20 | 374 31,1 25 28,3 27,2
satisfait
Peu satisfail 78,7 | 44,7 445 | 53,7 472 62,2 71,7 51,5
Satisfait 0 21,3 26,7 8,9 15,2 9,7 0 15,9
Tres 0 9.9 8,8 0 6,5 3,1 0 5,4
satisfait

Source: INSTAT/DSM/Univ-Tana in « Projet No Poor »/202015
Impacts des services offerts sur le bien étre des ménages

Les services offerts par les institutions financiéres pourraient avoir eu un impac
positif ou n®gatif sur | e bien °tre c
crédit a un taux avantageux selon la nature du crédit (crédit social, crédit d
consstnmat i on, cr®dit déinvesti ssement ,
les composantes du bien étre sur lesquels les services de Microfinance auraient
plus avoir un impact sur le niveau de vie des ménages seraient le revenu du méng
|l e nomhfendd8 scol ari s®s, la ration al
base, | 6augmentation de |l a productio
Selon les résultats du rapport sur la Finance Inclusive en 2015, 24% des ménages

vuleurrevem augmenter apr s avoir profit®
ou par |l es I MFs au cours des 12 derni
Cbest surtout | es m®nages ruraux (gl

ceux qui en ont profité est de 26,k%ntre 19,3% chez les ménages urbains. Ceux
qui ont vu une amélioration de la ration alimentaire de leur ménage, le taux est ¢
16, 4% (relativement plus ®lev® en mil
sont producteurs et ayant bénéficiés desvimes offerts par les institutions
financiéres au cours des 12 derniers mois, environl7% ont vu leur productio
augmenter La proportion est pl us ®I
urbain (10,8%). Cependant, moins de 5% des ménages ont condivensdication

de leur activité en rapport avec les services offerts par les institutions financiéeres.
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Tableau 6: Impact des services offerts par les banques ou les IMF sur lé&toéen
du ménage au cours des 12 derniers mois selon le milieu den@sid

Milieu de résidence Ensemble
Urbain Rural
Amélioration du revenu 19,3 26,1 23,8
Augmenta_t,|on du 71 55 6.0
scolarisés
Amélioration de la ration alimentair 12,7 18,2 16,4
AugmenAtatlon du poids de 14.4 33 71
|l 6endett eme
Meilleur accés aux services de sa 12,6 7,0 8,9
Augmentation de la production 10,8 20,8 17,4
Augmentation des ventes 12,6 11,4 11,8
Diversification des activités 3,9 3,3 3,5
Autres 6,5 4.4 51

Source: INSTAT/DSM/Univ-Tana in « Projet No Poor »/202915

En analysant les résultats du tableau précédent, les domaines sur lesquels
services of ferts avai ent -éteudu inénage sonts
essentiellement le revenu du ménageolasommation alimentaire et le niveau de la
production.

En analysant la relation entre les composantes duétierdes ménages et leur

niveau de vie actuel, i faut dire q
plus les ménages ayant un niveau ge«/acceptable » ou « aisé ». Ceux qui ont pu
b®n®f i ci er de | augmentation de | eur

plus pauvres ».

En ce qui concerne la consommation alimentaire, les services offerts par e
institutions financieres profitédeaucoup plus aux ménages moins aisés par rappor
aux ménages plus aisés, selon les résultats du tableau suivant. Le taux passe
44,6% chez les ménages les plus vulnérables a 12% chez les ménages « plus aist
En ce qui C 0 n c e r mpredudtianacensht suotoutalds riohas quil en
ont le plus profité.

109



Tableau 7: Impact des services offerts par les banques ou les IMF sur lé&toéen
du ménage au cours des 12 derniers mois selon le quintile du bien étre

Quintile du bien étre
Plus Pauvres Moyens | Riches PIUS Ensemble
pauvres riches
Ameélioration du revenu 16,1 19,3 26,6 27,0 19,1 23,8
Augnlentatlon du nombre 0.0 16,3 22 74 34 6.0
déenfants 9
Amelioration de laration | 4, 5 | 193 | 154 | 139 | 12,0 16,4
alimentaire
Augmen}atlon du poids de 78 33 18.5 06 15.0 71
| 6endett e
Meilleur acces ayx servicey 315 6.3 15 9.8 57 8.9
de santé
Augmentation de la
production 0,0 19,3 23,0 21,8 8,6 17,4
Augmentation des ventes 0,0 16,3 9,3 13,5 12,0 11,8
Diversification des activités| 0,0 0,0 3,5 6,2 0,0 3,5
Autres 0,0 0,0 0,0 0,0 24,4 51

Source: INSTAT/DSM/Univ-Tana in « Projet No Poor »/202915
Pauvreté des ménages en termes de dépenses et accés aux microfinances

Les dépenses agrégéesde®nages au cours dobéune &
niveau de pauvreté. Un ménage qui dépense moins que les autres est relativer
pauvre que les autres. Réciproquement, un ménage ayant dépensé beaucoup plus
les autres ménages est qualifié relativenpdas riches que les autres. Dans notre
analyse, la variable « Dépense » sera donc mise en exergue pour apprécier
pauvret® mon®taire des m®nages. Cbdest
tenue de |l a disponibilit® des donn®es

L6éobj éc de cette section consi ste
d®pendance entre |l e fait dbé°tre pauvr
Le test qui va nous permettre de réaliser cela est le test ANOVA ou Analyse de
Variance, étant donné gunos variables sont de nature qualitative « Accés aux
microfinances » et quantitative « Dépenses des ménages ».

Selon |l es r®sultats de | 6enqu°te, u
par an. Si | 6on se r ®f r e aénage de@mprants e
est de 386.000 Ariary. Selon le milieu de résidence, les dépenses en milieu urbsz
sont plus importantes que les dépenses en milieu rural. En effet, le niveau de vie c
ménages en zone urbaine est relativement plus élevé que celuirtageméuraux,
donc les ménages urbains dépensent beaucoup plus que les ménages ruraux.
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Tableau 8: Dépenses annuelles moyennes des ménages selon le milieu de résider

Dépenses moyennes annuel| Dépenses moyennes p
des ménages (en Ar) téte (en Ar)
Urbain 2194 868 552 294
Rural 1327 602 334912
Ensemble 1534 627 386 803

Source: INSTAT/DSM/Univ-Tana in « Projet No Poor »/202015

Léanalyse des d®penses selon |l e po
ménages malagasy. Plus de 50% dfgsenses des ménages malagasy concernent le
dépenses en nourriture. En moyenne, un ménage dépense chaque mois 80.000 A
nourriture. 1 sdbagit surtout des d®
patates douces, etc.). En revanche, les d&sern eau, électricité ainsi que les
dépenses de cotisations lignagéres et sociales figurent parmi les dépenses les m
importantes des ménages.

Dépenses moyennes mensuelles des ménages ( En

Ensemble

Autre

Vétements, chaussures, linge, etc.
Téléphone (fixe ou mobile)
Transports

Santé (soins, prévention, etc. )
Remboursement de prét
Nourriture

Loyer

Loisirs

78221

Ecolage ou frais de scolarité
Eaux et électricité

Cotisations lignagéres et sociales

M Dépenses moyennes mensuelles ( En Ar)

Figure 4 : Dépenses moyennes mensuelles des ménages par type de poste
(En Ariary)
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Anal yse de |l a wvariance entre | 6acc
ménages

Léanal yse de | a variance consi ste
dépendance entke ux variables de natures dif
sbagit de voir sodil existe une relati
de d®penses et | d6acc s aux microfinar
cela est le tesANOVA.
Test sur la moyenne

Hypothéses du test :

Ho il nbexiste aucune diff ®rence

(Imf)=Groupe(Non_Imf) pour les dépenses.
H1 : Il existe une différence entre la moyenne des deux groupes

Tableau 9: Résultat du t&t

Two-sample t test with egual variances

Group cbs Mean std. Err. std. Dev. [95% Conf. Intervall
Non 2155 1700114 2414€.17 1120913 le52762 1747466
cui lasa 253€084 104522 1438617 2329101 2743067
combined 2343 1767191 24202.48 1171510 1719731 1814652
diff -835969.8 87418.07 —-1007393 —-E64544.9
diff = mean(Non) - mean(Oui) t = -5.5629
Ho: diff = 0 degrees of freedom = 2341

Ha: diff < 0 Ha: diff != 0 Ha: diff > 0
Pr{T < t) = 0.0000 Pr{|T| > |t]|) = 0.0000 Pr{T > &) = 1.0000

Commelapral ue du test est inf®TFTieur

nulle selon laquelle la moyenne des deux groupes est la méme. Autrement dit, |
dépenses moyennes des ménages dans les deux groupes sont différentes. Ce qui

laissedie que |l e fait do°tre p-inancesdu ménmadel u «
Test doéind®pendance
Le test ANOVA revient tester | 6hy

HO : Les deux variables sont indépendantes

H1 : Il existe une relation de dépendance entre les deux variables
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Tableau1l0: Test dbéi nd®pendance

Number of obs = 2343 R-sguared = 0.037¢

Root MSE = 1.1e406 Adj R-sguared = 0.0372

Source Partial SS df MS F Prob > F

Model 1.2084e+14 1 1.2084e+14 91.45 0.0000

IMF 1.2084e+14 1 1.2084e+14 91.45 0.0000
Residual 3.0934e+15 2341 1.3Z14e+1Z
Total 3.2142e+15 2342 1.37Z24e+l2

Comme la pvalue du test (Prob>F) est de 0.000 (inférieur a 0.05). On rejette

| 6hypot h s e ndirddueles ddlie variphles sout elépendantes. Le fait
dé°tre pauvre influence | 6acc s aux m
CONCLUSION

Cette approche descriptive que nous avons adoptée est une technique qui
nécessite pas un modeéle (approche économétrique) ou une rédiectiimension
(approche factorielle), mais elle exploite directement les données a partir de
indicateurs et tabl eaux statistiques

mi ni mi sation de perte déinformation.

Les points que nous avons abordés premiémeme dans | dappro
consistent a définir le profil des ménages qui ont adhéré dans une IMF. Le
principaux résultats liés a la construction de ce profil sont :

-la finance inclusive est plut®tt sp-
ruraw ;

-l e taux déinclusi on f iestsgnificatvement lee n t
méme : la finance inclusive ne dépend pas du genre ;

- les « plus instruits » qui sont les plus « servis financiérement » par rapport at
« moins instruits ;

-l 6inclusion financi re est falle;s mai

-Le niveau de vie i nf | finenoiéreedespm@rages.i v
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Les r®sultats ont montr® que | es |
ménages moins pauvres que ceux qui sont plus pauvres. En effet, les ménages m
pauvres possédent le minimum de garantie pour assurer le remboursenréditde

Deuxiemement, nous avons testé si la microfinance et la pauvreté ont ur
relation de dépendance. Deux tests ont été utilisés pour atteindre cet objectif. |
premier test consiste a veérifier si la moyenne des dépenses de ménages inclus ©
une IMF et l es exclus est l a m° me. Le
| i nd®pendance de | 6acc s aux | MFs e!
affiché que les deux groupes (inclus dans une IMF et exclus) ont en moyenne
dépenses différentes, guie la microfinance et la pauvreté (monétaire) ont une
relation de d®pendance. Ce r®sultat
entre | e niveau de vie des m®nages et

Enfin, nous avons analysé la satisfacti(subjective) des ménages de la
microfinance et la perception des ménages inclus dans une IMF. En général, |
ménages sont insatisfaits de services offerts par la microfinance. Cependant,
perception des m®nages de | Obiemépren fait (
ressortir les points suivantgi) les domaines sur lesquels les services offerts avaient
eu | e plus doiétepda ménage sont essehtiellentent éerrevenu du
ménage, la consommation alimentaire et le niveau de la productijn;
| 6am®l i oration du revenu concerne bea
¢ acceptable e ou ¢ ais®eé; (iii) Ceux
consommation alimentaire sont surtout les ménages « plus pauvres ».
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RELANCE DE LA CULTURE COTONNIERE
A MADAGASCAR

RAZANAKOLONA Diny, RAZAFINIRINA Landisoa Léontine

RESUME

Le présent article se propose de relancer la filiere coton, quinesgrande
potentialité pour le développement local, surtout dans la partie sud de Madagasc
La production de coton dans le monde et a Madagascar a été abordée en pren
lieu, la consommation mondiale de coton et a Madagascar est ensuite dressée.
problemes rencontrés par la filiere a Madagascar ont été analysés avant de propc
l a relance " travers | daugmentation e
de nouvelles variétés performantes de coton, adaptées aux conditions climatiques
lazone et l e redressement des surf ac:
| hypoth se que | a localit® poss de d
de cr®er des emplois et dbéapporter un

Mots-clés: RelanceCoton, Production,Consommationpéveloppement local

ABSTRACT

This article proposes to revive the cotton sector, which has great potential fc
local development, especially in the southern part of Madagascar. The production
cotton in theworld and in Madagascar was approached first, the world consumptior
of cotton and in Madagascar is then drawn up. The problems encountered by tl
sector in Madagascar were analyzed before proposing a revival through the incree
and improvement of produoti, the introduction of new higberformance varieties
of cotton, adapted to the climatic conditions of the area and the recovery of are:
cultivated with cotton. The study is based on the assumption that the locality he
resources, the promotion of theckw makes it possible to create jobs and bring
development to the local level.

Keywords Revive, Cotton, Production,ConsumptionLocal economic development
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INTRODUCTION

Léexploitation agricole estl éagriuwmn
pratique un syst me de production en
pays ° vocation agricol e. Léagricult't
premier moteur de son d®vel oppe maans.
le développement soci&conomique et environnemental, dans le milieu rural surtout
dans le secteur industriel. Mais la question se pose si la culture cotonniére de
grande fle pourrait avoir une place importante pour ce développement ? Afin d
répordre a la question, nous allons démontrer en premier lieu que la surfac
géographique de notre pays est une grande opportunité pour la culture de cot
Ensuite, nous allons voir le marché du coton au niveau national et international. |
enfin, des programes de développement et des formations pour les habitants sor
nécessaires pour relancer la production de coton a Madagascar.

Le coton est une fibre de plante naturelle poussant autour des graines de
plante de coton. Les fibres sont utilisées dans Ktrdutextile ou elles forment le
début de la chaine de production. D'abord, la fibre de coton est cueillie de la plan
de coton, puis filée sur des bobines. A partir de 13, le fil de coton est tissé ou trico
pour fabriquer du tissu. Le travail du cotanune longue tradition dans l'industrie
textile grace a ses caractéristiques recherchées. Les tissus faits de cette fil
absorbent I'humidité, ont un bon drapé et sont connus pour leur longue durabilit
Les consommateurs continuent a acheter en grandesités des produits en coton
car ils aiment la Iégéreté et le confort de ce tissu. Les principaux pays productel
de coton sont la Chine, I'lnde et les Efdtss. Aux EtatsUnis, les Etats du Sud
fabriquent traditionnellement la plus grande partie adton. Cette surface était
autrefois connue sous le nom de « Cotton Belt » ou le coton était la cultur
prédominante du 18&me au 20éme siécle. A cause de I'épuisement des sols et
changements sociatéconomiques, la production de coton a diminué esuetaces
rurales de cette région sont maintenant principalement utilisées pour la culture
mais, des graines de soja et du blé. Le premier tissu en coton produit dans le mor
daterait d'environ 3 200 avarésuisChrist Celuici a été découvert sur leses de
I'Indus et plus précisément sur le site archéologique de MoBenm D'Inde, les
étoffes de coton ont probablement d'abord voyagé dans les environs de
Mésopotamie ou le commerce débuta plus de 600 ans &susChrist

Le coton commenga&tre commercialisé vers Rome au IVéme siecle avént J
a I'époque d'Alexandre le Grand. Le commerce du coton prit son essor avec
découverte de la voie maritime passant par le Cap de Bonne Espérance et la mise
place de comptoirs commerciaux en Inda. prédominance portugaise dans cette
partie du monde fut progressivement concurrencée par d'autres pays d'Euro
(France, Angleterre) dés 1698. Les conquétes arabes donnérent naissance
l'installation des premiéres manufactures de coton a Grenade,seMauis a Milan.
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En Angleterre, la premiére filature cotonniére ouvrit ses portes a Manchester ¢
1641. Cette date marque le début de lindustrie cotonniére en Europe dont
développement se fera principalement par le biais de la Révolution industielle
d'inventions : la premiere navette volante de Kay en 1733 ; la premiere machine
filer industrielle a plusieurs fuseaux (spinnidgnny) de Hargreaves 764 ;la
machine a peigner et a filer(wateame) de Arkwright en 1767 ; la premiére
égreneused e coton de Whitney en 1793 et
automatique

Parallelement au développement de toutes ces techniques, et grace a
avancées, les pays européens parvenus a copier la richesse des étoffes indier
cesserent presque comgident de commercer avec I'lnde. Seul I'Angleterre, par le
biais de la Compagnie Anglaise des Indes orientales, continua tout en se limita
néanmoins a l'importation du produit de base brut et non plus d'étoffes ; tol
particulierement lorsque l'adminiation de I'Inde lui échut en 1858. Le second
débouché du coton indien était la Chine. Le tissage de cette fibre végétale repris sc
I'influence du Mahatma Gandhi. La colonisation du continent américain amena ave
elle une vague d'émigrants venus d'Eurdpeniliers avec la culture du coton, qui
installérent sur ce nouveau territoire des plantations de coton. La seconde origine
coton serait issue des civilisations précolombiennes (Pérou et Guatemala). De
pays et des civilisations qui les peuplaidatcoton parvint jusqu'au Mexique. Bien
que la culture du coton aux Etdiisis ne soit pas la conséquence de son importation
par le sud du continent, la principale variété cultivée a I'heure actuelle dans ce pa
("Upland”) provient de la variété précolbmnne Gossypium hirsutum. Au cours du
XXéme siécle, l'une des images les plus margquantes dans l'inconscient collectif ¢
celle du Mahatma Gandhi filant le coton a l'aide d'un rouet. Cet objet charg
d'histoire en Inde est d'ailleurs devenu l'icone cédtralrapeau national indien.

Volume de production de coton des principaux pays producteurs dans le monde
en 2017

La Figure lreprésentda statistiguedes principaux pays producteurs de coton
dans le monde en 2017, en milliers de tonm&sriques. Durant cette période, la
Chine avait produit pres de six millions de tonnes de coton.
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Chine 5.987

5.879

Inde

Autres

Etats-Unis

Bresil

Pakistan

Turguie

Quzhékistan

o 1.000 2.000 2.000 4.000 5.000 &.000

Production en milliers de tonnes métriques

Sources. https://fr.statista.com/statistiques/550324/prempargsexportateurs
de-cotorrmonde/

La production de cotona Madagascar

Les producteurs de cotonniers sont répartis dans 28 communes de la régi
d 6 At Andrefana. La surface semée de cotonckesienvi ron 2147
Déapr s |l es donn®es fournies par | e (
la saison 2012018, le nombre de producteurs a augmenté : il est de 7 495 pa
rapport aux 6 956 de 204217. La majorité des producteurs sontés dans les 10
communes suivantes : Ankililoaka (24 pour cent), Soahazo (12 pour cent
Analamisampy (11 pour cent), Ankilimalinika (8 pour cent), Milenaka (5 pour cent),
Ankazoabo (5 pour cent), Tsianisiha (4 pour cent), Maromiandra (4 pour cent
Andanasiny Vineta (3 pour cent) et Marofoty (3 pour cent).

La saison du coton commence en octobre par un défrichage des terres. L
paysans brdlent ensuite les déchets verts sur les terres et labour.

Au mois de novembre et | usenuldgmnne?0
8 ° 10 graines tous les 15 © 20 centi
prises, ils les enléveront a la main.

Jusqud” | a rmB@adol tiel senf eavornitdd i3r es agru
arrachent | es ambdegadées &arbksii b0 °

A partir doéun mois apr s | es semis
pesticide: tous |l es 8 jours jusqud” | a r ®c

on ne fait pas pire me semkle | é

Concernant la fertilisan, les paysans en général épandent du fumier 30 jours
apres les semis puis appliquent un autre produit sur les feuilles.
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Larécoltealiemux moi s doéavril et mai . A d
sur ces deux mois. Les ramasseurs de cotonctatieuniguement la partie blanche
de la fleur. Le reste de la plante est laissé sur place, puis sera défriché et bralé
mois dbéoct obr e (paysan preduacteur delootent dams da Région)
comptabilise environ 400kg de coton par hectare.

Lesbouts de coton sont ensuite envoy¢
r ®gi on. Les graines restent sur l e t
suivante tandi s que | a fibre part
principales? La Chine et I®akistan!

Deux systémes de culture du cotonnier sont utilisés : la culture pluviale et |
culture irrigu®e. Le choix du syst m
utilisée. Le systéme pluvial est pratiqué dans la partie nord et la culture irriguée e
pratiqué par les producteurs situés dans la zone du bas Fiherenana, ou le fleuve
utilis® pour I 6irrigation de champs d

Le tableau 1présente les étapes de production du cgtame, qui varient en
fonction du systéme de culture utilisé. La période de culture est comprise ent
septembre et mai et la récolte se déroule généralement de mai a septembre.

Tableau 1: Les différentes étagede production suivant les systemes de culture

1 Entretien et préparation des canaux et des barrages : nettoyer les canaux bouchés et restaurer
les digues et les barrages

2 Préparation du sol : défrichement, labour (travail du sol pour le rendre meuble) et billonnage
(confection de billons permettant de faire circuler 'eau dans les parcelles de coton)

Semis des graines de coton (préparation et triage des semences, préparation des lits de
3 semences et des trous, transport des graines vers les champs, tracage des lignes, pose de X X
piquets et mise en terre)

4 Trrigation (a deux reprises durant |a saison : ouverture des canaux pour irriguer les champs) X
5  Sarclage (2 ou 3 fois avant la récolte : consiste a désherber) X X
6  Démariage (enlever certaines parties au pied du cotonnier pour favoriser son développement) X X
7  Rebillonnage (les billons sont refaits pour assurer la bonne irrigation des parcelles de X

cotonniers)
8  Traitement des insectes (pulvérisation d'insecticides) X X

9 Récolte (1 a 3 fois par saison : consiste a enlever le coton-graine sur les capsules des
cotonniers et a le mettre dans un sac)

10  Transport et stockage jusqu’au moment de la collecte par les opérateurs X X

Source: https://www.ilo.org/wcmsp5/groups/publiefed_dialoguet-
ab_admin/documents/publication/wcms_740888.pdf

Les producteurs ont des contrats avec des opérarpostateurs agréés par le
Comité interministériel du coton, qui achétent le cegomine pour procéder a la

! Le paysannat« La culture du coton dans lagén de Tuléar & Madagascar, un drame écologique et
social ? », publié en JUIN 2016.

121



séparation de la fibre et de la graine. Il existe quatre opérabepiostateurs agréés :

la coopérative KFBMH et les sociétés MSG, Tianli Agri et Indosuma. Les détails sul
le nombre de producteurs affiliés & chaque opérateur sont présentéstdbleal®
ci-dessous. On constate que la production de eptaime attendue est 3,5 fois plus
élevéeque la production effective.

Tableau 2: Le nombre de producteurs affiliés & chaque opérateur

Nombre de producteurs 7495 6358 962 157 18
Surfaces semées (ha) 21473,43 16 275,09 383334 590 775
Surfaces productives (ha) 19 445,83 14 247,49 3833,34 590 775
Production attendue (kg) 17 368 259 12 361586 3641673 590 000 775000
E;’;gg’d‘f;; i 954 867 950 1000 1000
Production effective (kg) 4891829 3332028 808 160 354 241 397 400

Source: https://www.ilo.org/wcmsp5/groups/publieled _dialoguet-
ab_admin/documents/publication/wcms_740888.pdf

De 2015 a 2017, malgré une augmentation de la surface productrice de cotc
une baisse de la production effective totale a été constatée.

Le commerce de coton dans le monde

Classementes principauxpays exportateurs de coton dans le monde en 2017

La figure 2présente les premiers pays exportateurs de coton au niveau mondi
en 2017. Il en ressort ques principaux producteurs de coton sont les Riais,
l 6l nde et l e Br®sil. C e stotalitéi de tlar peodugtiany s
mondiale, fors que Madagascar représente 0,1 pour cent des parts de marché et
trouve au 77e rang des exportations mondiales de’coton

2 Organisation internationale du Travail, Etude de caCcha”  ne dodéapprovi si ontr
Madagascar Fact eur s incitatifs et contraintes pou
travail »
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Sources. https://fr.statista.com/statistiques/550324/prergsexportateurs
de-cotonmonde/

Figure 2: Statistique des premiers pays producteurs de coton dans le monde
en 2017

Classement degrincipaux pays importateurs de coton dans le monde entre
2013/2014 et 2015/2016 (en milliers de balles de 480 livres)

Bangladesh
Wietnam
China
14122
Turguia
Indondsia
Pakistan
Thailanda
Corée du Suwd
Maxigusa
Etats—LUnis

Autres

[ale] B.000 0. 000 12.000 14.000 &.000

mportations an milliars da balas

- 2013/2014 @ 201472015 2015/2016

Source: https://fr.statista.com/statistiques/550326/prerpangsimportateurs
de-cotonmonde/

Figure 3: Les principaux pays importateurs de coton dans le monde entre
20132014 e20152016
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La figure 3représente les principaux pays importateurs de coton dans le monc
entre 2013/2014 et 2015/2016. Pour I'année 2015/2016, le Vietham avait importé
coton d'un volume de 5,2 millions de balles de 480 livres.

Du XIXé siecle a la secoedGuerre mondiale, les pays européens furent les
premiers pays importateurs de coton.

Depuis lors, les premiers importateurs de fibres de coton sont principalement |
fait de pays ° bas ¢ o %t de main doéi
asiatiqueg(Chine, Bengladesh, Turquie, Indonésie, Thailande, Vietnam, Pakistan)
réalisent désormais les trois quarts des importations mondiales de coton fibre. L
délocalisations des industries cotonniéres se sont en effet trés largement effectué
enparticuied epui s | es ann®es 1980, vers ce:¢

En 2017, la valeur des importations mondiales de coton était estimée a 49 5!
130 dollars US. Les principaux importateurs sont la Chine, le Bangladesh, le Vie
Na m, la Turqui e, | 6li mden®@=ei €orl®&l, t a4 l6il
Ensemble, ils représentent 61 pour cent de la valeur des importations. Alors que
marché du coton a connu une régression moyenne annuelle de 11 pour cent entre
ann®es 2013 et 2016, | @ 2016eeh A0&7n avexr ure O
croissance de 10 pour cent. Une augmentation de la demande est obsen
principalement au Pakistan, en Egypte, en Turquie, au Cambodge, au Bangladest
au Viet Nani.

La consommation mondiale de coton

La consommatiormondiale de coton devrait augmenter de 1.5 % par an Sous
| 6ef fet de | a croissance ®conomi que
Chine, la consommation devrait tomber a 6.9 Mt dans le prolongement de |
tendance baissiere amorcée en 2010, tandisq | 6 | nde devi ent
termes de consommation des filatures de coton (8 Mt) en 2025. Une augmentation
l a consommati on de coton des filature
Pakistan, en Turquie, en Indonésie et au Viet Nam.

3 Organisation internationale du Travail, Etude de caCcha”  ne dodéapprovi si ontr
Madagascar Facteur s i nétioratioa tleild securigétet de ka santé aui n
travail »
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La consommation de coton par région

Chine - = = lnde —.mPaiiglth === Reste du monde
Mt
12

2005 20056 2007 2008 2009 2010 2011 2012 2013 2014 2015 2016 2017 2018 2019 2020 2021 2022 2023 2024 2025

Source:OCDE/ FAO (2016), ¢ Perspectives agricole
agricoles de | 60OCDE (base de ddtamn®es), hi

Figure 4: Fluctuation des échanga®ndiauxde coton dans le monde

La croissance des échanges mondiaux de coton devrait étre plus lente que
années précédentes, notamment que pendant la périodd 2044 elle était tirée
par | 6essor des i mportati onsr ajoutéé,Hesi s
filatures commercialisent depuis quelques années du fil et du tissu de coton plut
gue du coton brut, et cette tendance devrait perdurer. Les échanges mondiaux
coton brut devraient cependant représenter 8.7 Mt en 2025, soit prés de @lgs d
que la moyenne enregistrée pendant la période-2613

Les EtatsUnis conservent leur position de prempetysexportateur mondial,
comptant pour 28 % des échanges mondiaux. Les exportations du Brésil devraie
presque doubler, passant de 0.7 MLt% Mt, ce qui place le pays au deuxiéme rang
des exportateurs de coton.

LOAustralie, dont l a production a ¢
cbest " dire 70 % de plus que pendanit
paysd 6 Af ri que subsaharienne producteur
croissant pour atteindre 1.4 Mt en 2025. Du c6té des importations, la Chine devrz
importer 1.6 Mt de coton en 2025 et parvient bon an mal an a conserver sa place

premier marché@i mpor t ati on. Sa position dom
fortement remi se en cause 7 mesure
terrain. Selon | es projections, en 2

importeront chacun plus de 1 Mt.
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Le cas de Madagascar

Il faut 2,7 kilos de coton graine poobtenirun kilo de fibres. Une tonne de

fibre a un colt de productiate 4,90mi | | i ons d6Ari ary en
cotongraine représente 60% du codt de production totale. Le prix de la tonne sur
marché est aux alentowte 5150mi | | i ons dOb&Ari ary s250 t

000Ariary par tonne de fibres produites.

Tableau 3: Codlt de production par campagne

Campagne 2015- 2016 | Campagne 2016-2017 | Campagne 2017 -2018

Nombre de producteurs 5872 6950 3109
Surfaces productives (Ha) [13190 16 976 7192
Production (T) 2700 5402 2691
Fendement (Ko/Ha) 205 318 400

Froguit Brut ou Chiffre

dafaire (Ar) 3510000000 729075280 3380660 000
Produit Brut ou Chiffre

d'affaire par producteur(Ar) 307 752 1049029 thilees
Charges insecticides(Ar) |2 351 447 250 1953 598 080 684 815 048
Charges insecticides par 400 451 381093 340 269
producteur(Ar)

Revenu ou Marge nette

colon(Ar) 1158 546 300 1939 544 719 1912618 740
Revenuou Nergenetle |0, 50 279071 615 188

moyenne par producteur(Ar)

Prix moyen d'une livre de coton au niveau mondial entre 1990 et 2017
(en centimes de dollargS)

La figure 5représente le prix moyen du coton au niveau mondial entre 1990 e
2017, en centimes de dollars par livre. On peut y lire gu'au cours des années, le p
du coton a fortement fluctué, pour atteindre un prix moyen d'environ 85 centimes ¢
dollars en 2017. Drant cette période, le volume de la production mondiale de cotor
a également oscillé. En 201& production de coton représentait plus de 100
millions de balles au niveau mondiadomparé a environ 87 millions de balles au
début des années90

4 Statista Research DepartmertPrix moyen d'une livre de coton au niveau mondial entre 1990 et
2017 (en centimeseddollars des Etat&nis) »
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Figure 5: Variation duprix moyen du coton au niveau mondial
entre 1990 et 2017
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Les probléemesrencontrés par la filiere a Madagascar

Dans la région de Tuléar, Justome, paysan a Ankililoaka sur une exploitation ¢
20, 5 hec umeasses graretsdperficied Madagascar). Il cultive du manioc
(0,5ha), des haricots (4ha), des poisdu Cap (2ha), ri z ( 7ha), de
et du coton (5ha).

Nous nous int®ressons aujourdobéhui
1982 dans la région de Tuélar, cette culture a été mise en place par les Francais
| 6entreprise CFDTET ¢l &8DI| dlumr atnisan t an
semences de coton).

Au départ, lorsque nous abordons la culture du coton, Justomeuseaconte
gue des avantages. Pourtant, plus il parle et plus le tableau se noircit.

Le paysannat

Les paysang ul t i vent individuell ement I e
affiliés a une entreprise pour la vente. A Madagascar, on appelle ce systeme
paysannat.

Justome présente cette affiliation comme un avantage pour les paysan:
| 6entrepri ses semences aingd wuenlést produiss phytosanitaires
n®cessaires (pesticides, herbicides,
de | a saison (par pr ®l vemen tActeliementl e
ce systéme ne fonctionne plus itelslement car les paysans vendent en général au
plus offrant a la récolte et pawioritairement al 6 entrepri se qui
avances.

Le fait d dotalité aela r@calty @®présamte un autre avantage de la
culture du cotnselonJ u st o me . C 6 d 6 a r tgpsEr@nsequentpbur |&se
paysans quieur permet de financer certains beséinsportants

Enfin, l e prix ddédachat du coton est
gubdensuite il s devunwntantpeuoremsbbursaries ssmeddes
et les produits phytosanitaires. Le prix fluctue en général entre 1000 et 1150 Arial
par kil ogramme (soit entre 0,270 et |
(0, 230).

Léent r e tlistenmenoaspeznuet de savoir leodt de tous les intrants
utilisés (pesticides, herbicides, fongicides et engrais). Pour les semences, il dépen
1 million d6éAriary (270,9004) pour 5 |

5 Le paysannat« La culture du coton dans la région de Tuléar & Madagascar, un drame écologique et
social ? », publié en JUIN 2016.
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pas sunousdonner un prix, ihousrépéte justdes 30% a prélever a la fidu cycle
de production

Le codt est globalement assez conséquent surtout lorsque, comme cette ani
20146 la récolte est assez mauvaise.dffiet, cette année la saison des pluies tarde a
venir et le coton a énormémesouffert de lamenace desécheresserace a cette
situation,les producteurs 6 a teritdeuneblaisse non négligeable de la production

Loin de so6am®l|l i orer

Depuis 1982, |l a culture du coton da
machine tournait bien. Au début de chaque saison (octobre), les entreprise
cotonniéres réunissaient les paysans afin de leur présenter la semence, les pestic
et engrais quodils allaient utiliser ¢
lesprodutqquéi | s appliquaient, | es pr®caut

Depuis 2010, le marché a bien changé. Trois opérateurs chinois et del
pakistanais sont entr®s en sc ne et ¢
|l es paysans nodont a b sgoubuimesnt ¢ aluxluarec
champ. La plupart des produits sont méme fournis sans fiche technique ! Justor
méa fait part de son inqui ®tude face
conséquences sur leurs terres et leur santé des pradiitsd s ut i | i sent

Ensuite, ils ont supprimé toutes les catégories de qualité de coton. lls achéte
tout le coton au méme prix.

Concernant la fertilisation, les paysans en général épandent du fumier 30 jou
aprés les semis puis appliquent un aptoluit sur les feuilles.

La r®colte a |ieu aux mois dobéavril
sur ces deux mois. Les ramasseurs de coton collectent uniquement la partie blan
de la fleur. Le reste de la plante est laissé sur place sprasdéfriché et brilé au
mois dbéoctobre suivant

Justome comptabilise environ 400kg de coton par hectare.

Les boules de coton sont ensuite e
région. Les graines restent sur le territoire malgache gewir de senmcesde la
sasonsui vante tandis que | a f pribcipdemgnaa t
destinatiorde ka Chine etlu Pakistan !
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Relance de la filiere coton pour le développement économique de Madagascar

Etant donn® | &6i mportance de | a fild]
il est urgent de trouver des solutions pour relancer cette filiere.

Déapr s Encyclop®di e Larousse, Il a r
nouvelle impulsion a quelquahose.

La production du coton a considérablembaisséa Madagascamais cette
culture est importante pour | 6®conomi

Comment relancer la filiére de production du coton a Madagascar ?
Objectif

A travers lemonde, et notamment dans les pays en développement, la vie d
millions de personnes dépende directement de la culture du coton. Intensive
fortement consommatrice de ressources naturelles;aialleit continuellement se
renouveler grace a de nouvellsdutions permettant une culture plus durable.

Développement de la culture attelée

Dans la région de Tuléar il existe de nombreuses zones de décrue abandonn
par | a cul tur e motori s®e, car di ffic
possible. 1 est n®cessaire donc dobap
attelée avec la fourniture de matériel a crédit.

Introduction de nouvelle variété de coton

Par mi l es vari ® ®s exi stant enié@ol |
aux performances supérieures a celles des variétés actuellement vulgarisées.

(! est pr®f ®rable doéintroduire de
variétés adaptées aux conditions climatiques des zones cotonniéres et des varie
performaat es comme dans | es autres pays di

On peut prendre ° titre dbéexempl e
l a prime dont b®n®ficie ce type de c
march® | ocal (des acha“d® den@GO®FONAI dd
est recommandé que la production de ce type de coton soit lancée a Madagascar.

Coton dans le sud : Une grande potentialité pour le développement local

Le grand Sud de la Grande lle est favorable a la culture de cotaieurtu
hectares de terrain y sont plantés par les paysans. Ces derniers en dépendent ms
|l a privatisation de | 6Hasy ma, car il
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Rappel ons que |l a culture du coton d
des années 195, sous | 6i mpul si on de | 61 nst
transformé en Compagnie francgaise pour le développement textile (CFDT) a la fi
des années 1960. Cette entreprise est nationalisée en 1975 et devient Hasyma (c
malgache). En 2005, la K@ma est a son tour privatisée et reprise par le groupe
francais Dagris qui revend en 2008 a GéoCoton, aux capitaux fiibacais.
Pourtant, |l 6entreprise ferme 6 ans p
victimes de cette fermeture, comme le dad An ki | i | oaka (~ 7 C
Tuléar) ou 70.000 familles exercent le métier. Mais depuis 2010, Bionexx tente de
relancer.

Selon les informations recueillies, Bionexx encadre et incite les paysans
planter du coton. Ainsi, chaque paysan quisignun contr at avec
entre autres, a suivre les recommandations et le suivi technique de Bionexx et a
vendre la totalité de sa production. En contrepartie, Bionexx achéte la totalité de

production © un pr i xintdnis)xE®2012, ¢ @iadu &ilo dee
coton r®col t® est déenviron 700 Ari
déenviron 1,65 doll ar par kil o de <cot

Le coton est avant tout une cul t u
personnes en dehotke | a r ®gi on dO6Ankilil oaka
coton peut donc développer et aider les paysans en plus des autres cultures de re
Dbautre part, |l es paysans interview®s
dédune cul t wiled maitliservBn aus elu cotan, ils cultivent, par ordre
déi mportance, |l e mapus, |l e mani oc, | e

Notons Bionexx a travaillé en 2013 avec environ 2.000 paysans dans la régic
doAnkil il oaka, dont 900 c untetaillerneoyenne tiee
1,5 a 2 hectares dont 10% dépassent les 3 hectares, fournissant ainsi plus de 50%
total du volume de coton récolté. Au total 1.450 ha de coton ont été emblavés pour
campagne agricole 204210 1 2 . Dans | a r ®gi om estd 6 /
majoritairement cultivé de fagon pluviale. Le semis est réalisé début décembre et
récolte a lieu entre mai et juin. En culture irriguée, le semis peut étre réalisé de
novembre et la récolte en avril, ce qui permet de planter ensuite des paig. di¢
coton est récolté a la main : une personne peut récolter environ 20kg par jour. Il €
ensuite ®gren® dans une usine proche

Léaugmentation des surfaces cultive
directement i ®e ° | 6i nt ®r °t des pro
particulier du point de vue de sa r
concurrentes. Certaines actions peuvent également contribuer a ce redressement
surfa@s cultivées en coton.
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Augmenter et améliorer la production créent des emplois

Suite au d®vel oppement de la fili
probabl ement doeffets dbébentra nement
habitants dans laégion. Ces activités peuvent étre en amont ou en aval de
| 6op®ration centrale de |l a fili re,
Ainsi, ces effets débentra nement sont

Tableau 3:Effetsd 6 ent rai nements du d®vel oppen

Effet o
N En amont Opeération En aval
déentr a
- Plantation -Transformation
_ - Collecte industrielle - Transport
Direct - Fabrication et o
distribution de - Emballage et - Commercialisation
matériels conditionnement

- Instituts de formation

- Création de nouveau - Industrie agricole
métiers pour la régiof

Indirect
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EXPLOITATION DE LA VANILLE ET DEVELOPPEMENT
DE LA COTE EST DE MADAGASCAR

RAZANAKOLONA Diny

RESUME

: Le secteur agricole est le pilier de I'économie malagasy, il génere 30 a 40¢
des exportations et emploie la majorité dsnilles malgaches. Doté d'une
abondance de ressources naturelles, Madagascar jouit d'un potentiel exceptionnel

d®vel oppement agricol e, l a producti ol
déexportation du pays. Ma ia sanille deRla gramdee r
fle serait nécessaire pour développer le marché au niveau international. Nous allc
déabord d®montrer gue |l a vanille de

production occupe une grande place dans le monde. Ensuite, nassddlnontrer
gue la part de marché de la vanille pourra représenter une source de rever
i mportante pour notre pays. Et afin ¢
des capacit®s de |l a population, anns
sont nécessaires.

Mots-clés : Vanille, DéveloppementEtude de marchéStratégies, Cote est de
Madagascar

ABSTRACT

The agricultural sector is the pillar of the Malagasy economy, it generates 30 t
40% of exports and employs the majority of Malagasy families. Endowed with ar
abundance of natural resources, Madagascar enjoys an exceptional potential -
agricultural devidpment, vanilla production and one of the country's main export
products. But improving the brand image of vanilla from the big island would be
necessary to develop the market internationally. We will first demonstrate tha
Madagascavanilla is of qualiy and that the production rate occupies a large place
in the world. Next, we will demonstrate that the market share of vanilla can represel
an important source of income for our country. And in order to expand this marke
share, capacity building of thepulation, as well as identification of training needs
are necessary.

Keywords Vanilla, Development, Market researchStrateges, East Coast of
Madagascar
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INTRODUCTION

A Madagascar, la vanille est princi
région de production est la zone appartenant au climat de la forét tropicale dans
partie orientale, et en particulier la région de Sava. Les jeunes arbres sont cultivé:
la stat o n vanil |l e du FOFI FA dans | a r ®
agriculteurs héritent des sarments appartenant a leur famille, et plantent des arbres
vanille. Les engrais et les produits chimiques agricoles sont rarement utilisés. L
production de vanl | e e st une industrie ° fort
travaux de pollinisation et de préparation (traitement) sont tres laborieux. Le
traitement est effectué par les agriculteurs ou les exportateurs. La distribution de
vanille est un systéem& o mp | e x e avec peu déi nt ®g
plusieurs interm®di aires. Les princi
| 6Am®ri gque du Nord et | e Japon.

Vanille de Madagascar : différente mais de qualité

Les principales variétés de vanille dans le monde sont les trois variété
suivantes. Les principales variétés a Madagascar sont les trois variétés figurant d:
le Tableaul ci-dessous, y compris kavanilla fragrans. La variété« tsy taitra»,
gui estune variété relativement nouvelle, est populaire aupres des agriculteurs, ¢
elle résiste bien a la chaleur et est facile a cultiver. La vatigténitra ampotony
a une trés forte teneur en vanilline, un composant aromatique clé de la vanille, mz
saculture pose des difficultés en raison de sa faible résistance a la chaleur.

Tableau 1: Principales variétés de vanille a Madagascar

Fendement Tensur
Varidté Methode de par gousse | vamlline de la Caractéristioues
crolsement de vanille | wvamille séchée .
(ke (%s)

Vanilla fragrans 08-10 1,5-20

Ty taitra Cross entre 3.0 1.5 -2,0 | Développée en tant que
vanilla fragrans nouvelle variété en 1993,
et vanilla Feésistance a la chaleur et
pEmMpoRa durabilité.

Manitra ampotony Cross entre 1.0 7.0 | Faible résistance 3 la
vanilla fragrans chaleur, et difficile 3
et hapape cultiver.

Source: Centre FOFITA, Tamatave

La vanille représente une source de revenu importante pour le monde rural
Madagascar. Selon une étude du Ministére de I'Agriculture (MAEP 2004), la chain
de valeur de la vanille s'organise autour des planteurs, des préparateurs (opérati
d'échaudageaj'étuvage et de séchage), des conditionneurs stockeurs (triage et mi
en boite) et des exportateurs (tri final et exportation). L'étude souligne également
réle prépondérant joué par les femmes dans la fécondation artificielle des fleurs

136



indique quela vanille malgache peut étre considérée comme un produit bio. Ce
dernier constat laisse supposer que la culture de la vanille génére un impa
environnemental réduit et que la filiére posséde un important potentiel en matiére ¢
certification biologiquePar ailleurs, d'aprés CBI, les opérations de production et de
traitement de la vanille représentent respectivement 15% et 10% du prix payé finz
Le reste du prix de la vanille étant imputable aux colts de transport (5%)

d'importation, aux opérations deamsformation finale (20%) et a celles de
distribution (50%). (CBI 2015 a).

Outre la vanille non transformée, Madagascar exporte de I'extrait de vanille. L
pays aurait ainsi exporté pour 3,7 millions d'euros de ce produit dans I'UE en 201
méme si ceraes interrogations se posent sur I'exactitude des données reporté
(CBI 2015 b).

On peut également noter que la vanille de Madagascar est exportée sous le la
Vanille Bourbon qui permet a la vanille de Madagascar, des Comores, de
Seychelles et de IRéunion de se différencier sur le marché mondial. En plus de ce
label, Madagascar exporte également de la vanille certifiée sous labels biologiq

et/ou commerce équitable.
Madagascar, le premier pays producteur mondial de vanille

Madagascar est le premipays producteur mondial de vanille, ayant produit
3227 tonnes de |l a production mondi al e
production de vanille verte a Madagascar est indiquée au Flgcirelessous. La
production a baissé en 2003 en raison des dégéats causés par les ouragans. Cepen
les quantités cultivées ont augmenté a partir de 2001 en raison de la haus
fulgurante du prix de la vanille, et, en 2005 avec la premiere récolte desllasuv
cultures de wvanill e. Dans | 6ensembl e,
multipliée par trois par rapport a 2002.

Par |l a suite, |l a production a augme
la production a de nouveau baissé en raisendégats provoqués par les cyclones,
mais elle a repris en 2017

SR®sultats de | 6®t udeChaire ddvaleurdy & vahiliepididlen 8047 c a r
https://openjicareport.jica.go.jp/pdf/12357760_02.pdf
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Figure 1: Evolution de la production de vanille verte & Madagascar (tonnes)

Pour assurer la qualité de la production, il est nécessaire de maintenir ur
température de 10°C ou plus dans la culture de la vanille, méme en hiver, et |
régions tropicales, avec des précipitations annuelles de 2000 a 3000 mm qui Sc
adaptées a la dure de vanille. Méme a Madagascar, la partie orientale et le littoral
nord-ouest, qui appartiennent au climat de la forét tropicale, sont des régions c
culture de vanille. Les quantités de production de la vanille dans chacune de
principales régions deulture en 2010 sont indiquées au Tabl@ati-dessous. La
principale région de culture est la région de Sava dans leesordui représente
environ 70% du total des superficies cultivées et de la production.

Tableau 2: Volume de production deanille verte par région

[——
Région Production (tonnes) cultivée
(ha)
Sava 2765 43 680
Analanjirofo 195 14 920
Sofia 860 1835
Diana 30 1880
Vatovavy Fitovinany 35 1000
Atsmanana 10 775
Atsimo Atsinanana 15 550
Total 3910 64 640
Source: St atistigue agricole, Minist re

et de la Péche/ 2010
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Part de marché importante au niveau international

Introduite & Madagascar a la fin du 19éme siécle, la vanille constitue I'un de
principaux produits d'exportation de I'lle avec plus de 118 millions de dollars d
revenus d'export générés en 2014, soit 39% de la valeur des exportations mondia
pour cettedenrée.

Premier exportateur mondial, Madagascar figure également, selon le
estimations disponibles 8, parmi les principaux producteurs mondiaux de vanill
avec des volumes de production annuels de l'ordre de 3000 tonnes sur la péric
2009 2013 etune part des exportations mondiales régulierement supérieure a 40
(voir graphique cidessous). La Grande lle ne serait devancée au classement mondi
des producteurs que par I'Indonésie, dont la production annuelle aurait atteint jusq
3500 tonnes surette période. Parmi les autres principaux pays producteurs de
vanille, on peut également citer la Chine dont la production oscille aux alentours ¢
1300 tonnes

La vanille représente une source de revenu importante pour le monde rural
Madagascar. Selame étude du Ministere de I'Agriculture (MAEP 2004), la chaine
de valeur de la vanille s'organise autour des planteurs, des préparateurs (opérati
d'échaudage, d'étuvage et de séchage), des conditionneurs stockeurs (triage et r
en boite) et des expateurs (tri final et exportation). L'étude souligne également le
réle prépondérant joué par les femmes dans la fécondation artificielle des fleurs
indique que la vanille malgache peut étre considérée comme un produit bio.

NN

™ /
\ /
D4

2000 2001 2002 2003 2004 2005 2006 2007 2008 2009 2010 2011 2012 2013 2014

Part des exportations mondiales en %

o
=

Source: Examen nationalde b ex port vert de
étude de base de la CNUCED/2017

Figure 2: Part de marché de Madagascar sur le mondial de la vanille

7 CNUCED (Conférence des Nations Unies sur le Commerce Et le Développersditpmen
national de | 6export vert de Madaxygmisi€enjilet ®
2017.
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Ce dernier constat laisse supposer que la culture de la vanille génére un imp:
environnemental réduit et que la filiere posséde un important potentiel en matiére «
certification biologique. Par ailleurs, d'aprés CBI, les opérations de production et d
traitement de la vanille représentent respectivement 15% et 10% du prix payé fing
Le reste du prix de la vanille étant imputable aux co(ts de transport (5%)

d'importation, aux opérations de transformation finale (20%) et a celles d¢
distribution (50%). CBI 2015 a).

Outre la vanille non transformée, Madagascar exporte de I'extrait de vanille. L
pays aurait ainsi exporté pour 3,7 millions d'euros de ce produit dans I'UE en 201
méme si certaines interrogations se posent sur l'exactitude des donnégesepo
(CBI 2015 b).

On peut également noter que la vanille de Madagascar est exportée sous le la
vanille Bourbon qui permet a la vanille de Madagascar, des Comores, des Seychel
et de la Réunion de se différencier sur le marché mondial. En plus ldéeate
Madagascar exporte également de la vanille certifiée sous labels biologique et/
commerce équitable.

En raison de I'étroitesse du marché de la vanille, de la multiplicité des usages
ce produit (alimentation, cosmétique, etc.), le prix de lilleaa connu une hausse
importante depuis le début des années 2000. Paradoxalement, cette hausse a pu
regardée comme une menace pour la filiére en raison de l'accroissement des risq
de vol, de pratiques de récoltes avant maturité et de I'esswe dancurrence
internationale qui pourrait a moyen terme menacer la position de Madagascar.

Enfin, si la filiere vanille a bénéficié de plusieurs projets de soutien comme le
Projet de Relance des Cultures d'Exportation (PRCE) financé par ['Unior
Européena, les problématiques de gestion de la qualité et d'organisation de la filiér
semblent toujours présenter une importance majeure.

En 2017, le montant des exportations des gousses de vanille de Madagas
représentait environ 82% du total des exportatiomsdiales (FAOSTAT). Par
ailleurs, les gousses de vanille produites a Madagascar ayant une teneur en vanilli
a savoir la principale composante aromatique, élevée en moyenne, elles sont t
appréciées pour leur qualité sur le marché mondial.

Léoexportation des gousses de vanill e

L6®volution du montant des exportat
est indiquée a la Figurei-aprés La croissance du montant des exportations ces
derni res anmikpaementdparxlp hausgeufelgurante du prix des
gousses de vanille sur -Hessousar ch® de |
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Figure 3 : Evolution du montant des exportations des gousses de vanille
de Madagascar (1000 USD)

Le montantet le volume des exportations des gousses de vanille par destinatio
sont indiqués au tableau-@die s s ou s . Comme | 6indique
principales destinations sont des pa
| 6Eur ope de on, ét® &re autre, le tompardtih gu prix unitaire des
gousses de vanille exportées indiqué dans la rubrigue « Montant de
exportations/volume des exportations » montre que le prix unitaire est plus bas po
| 6Am®ri gue du Nord que pour | 6Europe

Tableau 3: Montant des exportations et volume des exportations des gousses (
vanille par destination

Montant des Volume des Montant des

exportafions exportations | exportahionsvohime

(1000 TTSD) (tonnes) des exportafions
Eﬁﬁfm 282 441 1113 254
France 203 850 458 445
Allemagne B2 472 167 454
Maunce 34 846 128 494
Pays-Bas 28 565 53 453
Canada 20 213 133 152
Japon 15 293 37 413

Source: FAOSTAT 2017
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Prix de la vanille

En raison de I'étroitesse du marché de la vanille, de la multiplicité des usages
ce produit (alimentation, cosmétique, etc.), le prix de la vanille a connu une haus:
importante depuis le début des années 2000. Paradoxalement, cette hausse a pu
regardée comme une menace pour la filiere en raison de I'accroissement des risq
de vol, de pratigues de récoltes avant maturité et de l'essor d'une concurrer
internationale qui pourrait a moyen terme menacer la position de Madagascar.

En 2003, le volumée production a chuté en raison des dégats provoqués par |
cyclone qui a frapp® Madagascar, et
USD/kg. La flambée des prix a alors bousculé la demande, qui est passée de
vanille naturelle a la vanille arifielle, et, en 2005, le prix a chuté a 25 USD/kg.

Entre 2005 et 2010, la demande mondiale de vanille a fortement baissé ¢
raison de | a hausse sans pr®c®dent de
de se reproduire si des mesures efficacenepas prises par les opérateurs et les
autorités.

«En revanche, en tant que | dun des
monde, Madagascar a continu® de profi
march® i nter nat i omatohs de la eagille ore meenis deelimited 6

le déficit de la balance courante extérieure, préserver la valeur de la monnaie
locale, et de constituer un niveau correct de réserves en deviSes e s t ce C
peut notamment lire dans un récent rappatia Banque mondiale. Cette situation a

®t ® dbéailleurs confirm®e par |l a Bangq
stabilit® de | édariary par rapport aux
provient en partie de cette hausse des prix devdaille® ». Et cela se vérifie

déaill eurs sur |l e mar ch®, pui sque | ¢

SAVA a plus de 100.008riary le kilo.
Compte a rebours

Et a ce rythme, la flambée des prix qui va encore se poursuivre fera en sorte g
l es prix ° | édexport vont encore prend
fili re doéici “ 1l dann®e prochaine. Ce
supputer que le compte a rebours est commencé pour la fin de la vanille malgact
Comme | 6ann®e derni re |l e kilo de 1| a
1.400.000 Ariary, voire plus. Du coup, sur le marché international, les prix
pourraient ue fois de plus atteindre les 500 et 600 dollars USD

8 Alain Rasolofondraibe, Gouverneur de la Ban@eatrale situation de prix de la vanille en 2017,
9 R.Edmond, Rédacteur au sein du Mitihdagascar kxportation: Le commencement de la fin pour la
vanille malgache> publié en mi2018.

142



Un prix exorbitant aux yeux des op¢
des restaurateurs qui ri sqgquent tout s
reformulation dans le jargon duamthé international de la vanille. La reformulation
survient quand | es op®rateurs d®ci del
pour des produits de synthése. Selon les exportateurs, le kilo de la vanille exportal
ne doit pas dépasserles200USD | 6 on veut maintenir |

La situation depuis 2012, en raison des préoccupations concernant les risques
l a vanille artificielle sur |l a sant ®,
plus accentué a la suite deblaisse de la production provoquée par les dommages dt
cyclone de 2017.

Avec la hausse fulgurante du prix des gousses de vanille ces derniéres anné
de nouvelles cultures de vanille se développent rapidement en Ouganda et ailleurs
beaucoup edodlaac tfeiulris rde sbéattendent 7 ul

Le prix de la vanille @ Madagascar par étape de la chaine de valeur (au kilo, ¢
novembre 2017) est indiqué a la Figdrei-dessous. Le prix de la transaction de la
vanille a Madagascar est extr@ment élevé par rapport aux autres produits
agricoles, et les producteurs, les intermédiaires, et les exportateurs encourent tc
des risques de vol. De nombreux intermédiaires et exportateurs embauchent c
militaires en tant @ MGAjoueld) paur ladcendusteRde u r
leurs affaires.

1 Agriculteurs Intermédiaires Exportateurs

Vanille verte (préparation)

100 000-

200 000 MGA 250 000 MGA 430 USD

2 Agriculteurs | Exportateurs -—-’ Exportation

Gousses de vanilie (préparation)

750 000 MGA 800 000 MGA 430 USD

1:lorsque 'exportateur effectue le traitement
2 : lorsque I"agriculteur effectue le traitement

Source; R®sultats de | 6®tude de

Figure 4: Prix de la vanille a chaque étape de la chaine de valeur (au kilo)
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En 2017, le prix ° | 6exportation d
indiqué auTableau4 ci-dessousLes deux types de vanille noire sont destinés a la
vente au détail, et ceux de vanille rouge sont pour la transformation, mais le pri
varie enfonction de la teneur en eau.

Tableau4:Pr i x ° | 6exportation des gousses
Nombre de jours
I Teneur en eau supplémentaires pour le Prix a l'exportation
»e (%) séchage (par rapport 3 la (USD/ kg)
vanlle Noire Cusine)
Noire Gourmet 3 0 370
Noire Cuisine 28-32 380
Rouge Europe 25 4a} 420
Rouge Etats-Unis 20 6.5 430
Source; R®sultats de | 6®tude de

Forte concurrence des autres pays

Lébautre menace vient de | a concurre
de se faire un peu plus de place en profitant de la défaillance de Madagascar. |
rappel |l e en -20l7 Madagascad a produt Q3D® a 1500 tonnes de
vanille exportat#. La production malgache est estimée a 82% de la productior
mondiale. Les autres pays producteurs montent de plus en plus avec 5% de
production mondiale pour | 6l ndon®si e,
Nouvelle Guin®e, 2 Yanilie onalgache dquil anédéelangteBipse
estimée sur le marché mondial se présente actuellement sous des perspectives
développement plus limitées. La crise continue de miner la filiere qui a connu de
hauts et des bas et la vanille malgache perd de plyslusnen crédibilité. Sa
di sparition sur | 6industrie mondial e
mesures de redressement ne sont pas prises dans les meilleurs délais, la filiére vai
risque de sombrer totalement.

Avec ce que cela suppose conséquences désastreuses pour les dizaines d

milliers doéi ntervenants de 1l a fili r
commerciale du pays et bien évidemment pour les taux de change car la fin de
vanille provoquera inévitablement une dépréct i cAnaryd e | 6

Loexpl oitati on etceatibna 6feimlpil oies vanill e

L6éexpl oicréesftoirotn pvraobabl ement des cha’
suite au développement de la filiére. Ces activités constituent de potentialité
déempl ois dans |l a r®gion qui peuvent
centrale, ou encore directe ou indirecte de cette derniére. Ainsi, ces activités sc
présentées dans les tableaux suivants.
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Tableau5:Ef f et

ddentr a’ ne me detlafifpe vanillel e

d®v

Effet
ddéentra’

En amont

Opération

En aval

- Production des
intrants

- Plantation du

Distribution

Traitement (Préparation par leg
agriculteurs, Préparation
traditionnelle ou moderne par
les exportateurs)
Transformation industrielle
Emballage et conditionnement
Echaudage de la vanille verte
dans de | b6eau
trois minutes.

Transport

Direct - Commercialisation
vanillier Entreposage pendant quatre
- Pollinisation jours a la maison.
-Récolte Séchage au soleil quatre heure
par jour, pendant un (1) mois
- Séchage sur des étageres en
bambou tressé a la maison
pendant deux s
stockage des gousses
enveloppées dans du papier
huilé.
- Instituts de
formation
- Fabrication et - Aromathérapie
Indirect distribution des - Industrie

intrants et
matériels
agricoles

agroalimentaire

Pour le développement de cette filiere, en collaboration avec les différent
partenaires techniques et financiers, il est nécessaire de renforcer les capacités d
population, il faudrait ainsi identifier les besoins en formation, en tenant compte d
cet e cha’ ne d®dae gaitantidé @ phase de prosluction, puis de la
transformation et de la vente. En effet, nombreux agriculteurs posséderont di
expériences et de grandes compétences dans la culture de la vanille. Ensuite, afir
satisfaie la demande solide de vanille sur les marchés mondiaux, nombreu
exportateurs auront des liens avec les marchés qui seront les forces de la chaine
valeur de la vanille. Et enfin, nombreuses entreprises seront instaurées dans le
d 6 ®l ar gi ion de prodpits wadstoenEés comme les huiles essentielles, et d
développer de nouveaux marchés en Extr@rient, etc.

Des obstacles non négligeables

Les obstacles que pose | 6exploitati
au niveau de la production, a savoir la fréquence des dégéats causés par les cyclol
l e nombre ®l ev® des r®coltes avant g
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risquesd e v ol s, l es dommages caus®s par

restreint "’ | 6ai de technique et au X
| 6i nsuffisance des activit®s de reche
gestion des cultusg et les dommages causés par les maladies ou les insectes. Cel
ci se traduisent par une fluctuation importante des volumes produits, et entraine
des difficult®s en termes dobébapprovi si

Pour ce qui est des faiblesses auniveade | a di stri buti
section montre que le probléme se trouve dans la complexité du systeme
distribution. En outre, elle r®v | e ®
ddagences dbéinspect i ondeslmoblénes en liea hved |® .
traitement, i convient de citer | e
compétences ni le matériel permettant de procéder a la préparation de la vanille, ¢
les travaux de préparation sont pour la plupart a forensité de maiwd 6 T uv r e
r ®al i s®s de mani r e traditionnell e,
investissements dans les installations et le matériel.

Quelles actions a prendre ?

Depuis 2015, il faut un certificat délivré par le ministéte Commerce pour
exporter la vanille. Le certificat est délivré apres inspection des installations d
| 6exportateur et confirmation de | a g
gualité, notamment de la teneur en eau et de la teneur en eanlinle personnel
du ministére en question. En novembre 2017, Madagascar comptait 120 exportate!
de vanille autori s®s. A part <cel a, [
l'industrie de la vanille a Madagascar avant 2017. Malgré cettatisiiy des
principaux soutiens doivent étre apportés pour le développement de la production
la vanille

Amélioration des capacités de production par le biais de la promotion de
Bonnes Pratiques Agricoles ( BPzAnes delL
production est n®cessaire et devrait
indi spensabl e " | 6avenir doéi mpri mer
gratuitement aux agriculteurs.

Réalisation de la mise en place de la tracabifité @@ marquer chaque gousse
de vanille pour prévenir le vol de la vanille. Pour cela, le Ministére de I'Agriculture,
de I'Elevage et de la Péche doit envoyer des experts spécialistes de la culture, d
toutes les zones de production de vanilles de ladr& ~ | e, afin
encadrements techniques et des formations aux agriculteurs

En outre, chaque bureau de district du Ministére de I'Agriculture, de I'Elevage ¢
de |l a P°che d®termine | a date dobéouve
observant la croissance de la vanille dans le district.
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Parmi les stations du FOFIFA (FOFIFA station vanilla) dispersées sur tout le
territoire mal gache, | es stations d
vanilliers, et de jeunes arbres qui dewnai€tre fournis gratuitement aux petits
agriculteurs locaux qui le désirent, et vendus aux agriculteurs commerciaux et autre

Bien que les organismes gouvernementaux ne ménent pas de recherches por

sur | a culture de | ammages Galisésearlesinaladie§ auu
les insectes persistent, de recherches fondamentales sont nécessaires pou
d®vel oppement de | dexploitation de | a

Léun des d®fis des exportateurs est
etlematérie en raison du taux doéint®r°t s
tenu du manque dbéopportunit® malgr® u
| es pay s-Onikit Eels gue e dapon et la Chine, nombreux sont ceux qui on
exprimé leurs aéintes concernant un renforcement des réseaux avec les clients (
ces régions a travers des réunions de rapprochement.

Enfin, si la filiere vanille a bénéficié de plusieurs projets de soutien comme le
Projet de Relance des CulturasExportation (PRCE) financé par ['Union
Européenne, les problématiques de gestion de la qualité et d'organisation de la filié
semblent toujours présenter une importance majeure.
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LA FILIERE GIROFLE , VERS UNE MEILLEURE PRODUCTION
ET COMPETITION AU NIVEAU MONDIAL

RAZANAKOLONA Diny

RESUME

Les produits agricoles occupent régulierement la premiére place des principal
postes dobéexportation ° Madagascar. Le
sur le développement économique de notre pays. Il est le deuxiéme produit agricc
d'exportaion de Madagascar. Le giroflier, du nom scientifi@yzygium aromaticum
L. est " | 6origine de deux produits
international : l e clou de girofle e
marché du girofleen compétitivité au niveau international ? Cette question nous
méne a voir dans le premier temps que Madagascar est classé parmi les meille
producteurs de girofles dans le monde. Ensuite, nous allons démontrer que
production et le marché du girofte notre Grande file au niveau international est
comp®titif. Et afin déam®Iliorer l a ¢
capacit®s de | a popul ati on, ai nsi qu
aussi nécessaires pour le développemesedteur.

Mots-clés: Filiere girofle, Etude de marché)éveloppement économiquBgsoins
en formation, Madagascar

ABSTRACT

Agricultural products regularly occupy the first place of the main export items
in Madagascar. The clove market plays a very important role in the economi
development of our country. It is Madagascar's second largest agricultural expo
product. The clovéree, from the scientific nam®yzygium aromaticum. lis at the
origin of two products with significant value in international trade: cloves and clove
essence. But how can the clove market be made internationally competitive agail
This question leads use see in the first time that Madagascar is ranked among the
best producers of cloves in the world. Next, we will demonstrate that the productio
and market of cloves on our Big Island at the international level is competitive. Anc
in order to improve thguality of production, the capacity building of the population,
as well as the identification of training needs are also necessary for the developme
of the sector.

Keywords Clove sectorMarket researchzconomic developmenf raining needs,
Madagascar
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INTRODUCTION

Le girofl e, maj oritairement conce
Atsinanana, Vatovavy, Fito vinany, Sava et Diana, est le deuxiéme produit agricol
d'"exportation de Madagascar. L e iginer of
de deux produits ayant une valeur importante dans le commerce international :
clou de girofle et |l 6essence de gir
grandement dbébune ann®e ° | dbautre, e st

confrontée a certains problémes tels que la préservation de la qualité du girofle et
professionnalisation. Dans ces conditions, comment orienter la filiére vers d

meill eures producti on et comp®titior
redynamiser laifl i r e, déi dentifier l es atte
Actuellement, Madagascar exporte environ 19 000 tonnes de clous de girofle
produit 1500 tonnes dbébhuiles essenti e

augmentation depuis learées 2000 avec un prix trés rémunérateur depuis 2011. Lz
fluctuation de la valeur des exportations dépend a la fois de la quantité produite
des pri x ddébachat pratiqu®s. N®anmoi
notamment, celles liées a la baigeela production et le vieillissement des girofliers.
1 sbav re donc n®cessaire de renforc

besoins en formati on, en tenant c-® mp |
dire les phases de produsti de transformation et de vente. Par ailleursjeda du

renouvell ement du giroflier, ddéautre
adaptation de la fili re aux contr g

transformati on de qualitéh U isdmble assi nécesga®en de |
maintenir la qualité initiale, tout au long de la filiere et convaincre les collecteurs ds
ne pas dégrader la qualité. Enfin, il serait important de prendre en compt
| 6empreinte environnemémtwual enad &n s ulra o

Le girofle de Madagascar : devenu seconde valeur en exportation des produits
agricoles

Le giroflier est un arbre a feuilles persistantes, de la familleMigtacae le
nom botanique est Eugeriaryophyllus qui a été introduit a Madagascar au début
du 19e si <cl e, déabord sur |l 6i 1l e Sai
Actuellement, les principales régions productrices sont Analanjirofo, Mahanoro
Vatomandry, les régions Sud Est, SavaetDiangptao duct i on s 6 ®t e
et représente la principale source de revenus pour prés de 30 000 agriulteurs

10 Randria Maevarédacteur au sein de Madagascar TriburiRelance de la filiere Girofle publié en
Aolt 2016
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Deux produits sont issus du giroflier :

T lescl ous s®ch®s sont des boutons f|
utilisés comme épice, et en distillation,

Tles feuilles sont distill ®es pour
Girofle sur le lieu de récolte. Le rendement de la didoiatles clous de
girofle est dbéenviron 12%.

by

Notre unité de production propose des qualités a fagon, nos huile
essentielles sont disponibles en conventionnelle ou en biologique. En effe
| 6essence de girofle &est t rla anille i ¢
artificielle. Elle est également utilisée en parfum, en pharmacie (préparation
de certains médicaments et anesthésiques), pour la préparation de pate
dentifrice et certaines peintures.

Depuis les années 19240@30, Madagascar est devenue es glus importants
producteurs et exportateurs de clous de girofle. Rapidement, un deuxiéme produi
grande valeur ®conomique a ®mer g®
distillation des feuilles.

La culture du giroflier a trés vite été adoptée par les agriculteurs malgaches ¢
ces régions, soit en monoculture, soit en les associant aux cultures vivriéres (riz), s
dans des associations dans des systéemes agroforestiers (SAF) plus ou mc
complexs, en association avec de nombreuses espeéeces ligneuses ou herbac
assurant des productions de rentes ou vivrieres. Ces différents systemes de cult
ont évolué et ont amené a de nombreuses formes de systémes agroforestiers de
parc ou agroforéts captexes.

Madagascar : deuxiéme producteur mondial de girofle

Comme le montre la figure -dessous, la production de clous (et donc la
guantit® export®es) est tr s fluctu
ph®nom nes dbéalternamdce cluil ®sre da pIioG
biologistes et des agronomes qui se caractérise par un cycle de trois ou quatre
alternant des années de fortes, moyennes et faibles productions. Il entraine de gra
écarts entre deux années successives, padsgant du simple au double (édgpe
proche de 500 tonnes de 1991 a 2013), dans une fourchette située ed@@ 6
tonnes en 2002 a plus de 2R0 tonnes en 2012. Cependant, en tenant compte de
cette alternance, on peut constater sur la figudessas une relative constance de
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la production de clou a Madagascar si on lisse les données sur une période de qu
ans, avec en moyenne QG0 tonnes de 1991 & 2014 (@0 de 1991 a 2018)

Un article publié dans un journal en Aolt 2016 affirme que leflgirest trés
prisé sur le marché international étant donné que ce produit est utilisé pour
parfumerie, la dentisterie et surtout pour la fabrication de cigarettes. Apré
| 6l ndon®si e, c 6 e s°prodiaedrangraial deace progluit de rente.t
La majorit® de notre production est |
ai nsi une part de 42% du march® mond]
16000 tonneg?s | 6an dernier

25 000
B : production annuelle (en t)
20 000
15 000
10 000
5000
0
=—Clous a2 » @ &8 =2 8 8 5 8 I 4
2 &£ 3 2 2 R R R |8 8 R §”
-8-Essence

Source: Banque Centrale de Madagascar (2015)
Figure 1: Evolution de la production de girofle de Madagascar
En dépit de tout cela, le développement de cette filiere porteuse est confronté

certains problémes tels que la préservation de la qualité du giroflea et
professionnalisation proprement dite. Raison pour laquelle, le gouvernement et |

acteurs Tuvrant dans cette fil-atelera s
Toamasina afin de trouver des esquisses de solutions. Les questions liées &
condition s de stockage et "’ | 6agr ®ment C

débattues. La sécurisation des stocks de girofle dans les magasins et le respect ¢

11Q.Gouzienconsul tant au sein de | &ArmEbResosCIRAR UMRe F
Innovation M. Jahiel, P. DanthiDirection régionale du CIRAD Madagascay « Le Girofle : poids
dans | 6®conomi e mal g adars ke marché mpohdmipublié ére201Ma d aga s

12 Navalona R., rédacteur au sein du Midi Madagase&irofle : Madagascar, 2e producteur au
monde» publié en Ao(t 2016.
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p®ri ode dbdbouverture des campagnes de
évoquéslorsdecepnt el i er . La production doéhui
un facteur contraignant faute de resp
feuilles de girofle.

Et comme solutions proposées, on peut citer, entre autres, la possess
déoun entreptt et non pas doéune Vi
obligatoire des criteres considérés commmageurs> dans la grille de
contrble. Il a aussi été annoncé qua demande ddagr ®m
aupres de la direction régionale du ministéere du Commerce avant |
30/08/2016 en vue de la préparation des missions de contrdle. Et la liste ©
exportateurs agréés sera établie avant le 20/09/2016. Quant a la déenmina
de | a p®riode de cueillette des f
Anal anjirofo. Notons que | 0l ndon®s
les plus gros importateurs de girofle. Et les principaux concurrents d
Madagascar sont ler S Lanka, | 6l ndon®si e, | €
Brésil. Un atelier national sur le girofle aura lieu ce samedi a Farafangana ¢
vue de d®terminer | 0davenir de cett

Selon aussi, débautres articles
production mondiale viennent dans la Région Analanjirofo. La majorité de:
1 300 tonnes de clous de girofle exportées par la Grande lle chaque ann
viennent de cette Région. Pourvoyeuse de devises, la filiere fait jeu égal av
la vanille, avec environ I mi | | i ons de dol |l ar s
chaque ann®e. El'l e repr®sente auj
pour plus de 3000 producteurs et de ménages malgacéhes

Selon la FAO, la production de clous de girofle de la grandeile017 est
estimée a 10 851 tonnes et varie de 9 000 a 19 000 tonnes selon les ann
comparés a celle du premiepayspr oduct e ur produdard12f 800 n ®
tonnespourla méme année . La Tanzanie est le troisiéme producteur de girofle d
| 6oc®an 6k di d payse@atateudde clous derriere Madagascar et
devant les Comores. Sa production est concentrée sur les iles de Zéominga)
et de Pemba.

13 ARH, Rédacteur au sein de Les NouvelleSirofle: 40% de la productiormondialeviennent
danalanjirofo
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Figure 2: Evolution de la production dgirofle des autres pays

La production de clous de girofle e

fait de | a ph®nologie particuli re de
proviennent du Sudst. La qualité des clous de girofle dete@égion est propice a
l a production dbéhuile essentielle " b

Madagascar : premier exportateur mondial de girofle

Madagascar est le premier exportateur mondial de girofle avec une valel
marchande de 160.000 $USDrademap, 2015¢t une quantité moyenne de 10.000
tonnes par an, avec 45% de la production provenant de FeBstivd5% de
MananaraNor d et 10% dbéautres districts de

On a not® une expl osi on deuygmentation2® 1 (
la valeur du girofle sur le marché international lieée a une forte demand
indonésienne afin de suppléer sa production intérieure.

Léhistoire des intervent(lasoc&é Gilvaudah 0 (
principalement)sur la filieregirofle a été décrite de fagon trés précise Mamcent
(2013).
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Dynamique comparée de la valeur des exportations (exprimée en millions de MGA
courants) de clou et dobéessence de gir

Lébessor des exportations dbéessence:
val eur des exportations a augment® pr
MGA au début des années 1990 a 10 milliards en 2005, 42,7 milliards en 2010
plus de 68,4 en 20. Aprés une chute en 2012 due a une baisse de la quantit
exportée, elles atteignent 64 milliards en 2013 et dépassent cette valeur en 2C
(64.5 milliards) (Figure8). Les exportations sont en constante augmentation depuis
les années P00 avec urprix trés rémunérateur depuis 2011. La fluctuation de la
val eur des exportations d®pend ~ | a f
pratiqués®.

En 2009, les exportations en clous de girofle de Madagascar sont de 15.742
ce qui constitue 30,96 de s i mportations mondi al €
moins de 15% de sa producti on, cbest
position parmi les principaux exportateurs. La plaque tournante du marché res
Singapour qui apprdonsi bdhedbo®séeel 6 A
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Source: Banque Centrale de Madagascar (2015)

“Q.Gouzienconsul tant au sein de | &ArmEbResosCIRAR UMRe F
Innovation M. Jahiel, P. DanthiDirection régionale dilCIRAD & Madagascar Le Girofle : poids
dans | 6®conomi e mal g adars ke mardhé mohdelpublié dre20lBla d aga s
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Figure3: Variation de | a vsatl ediGe dbeexpear
Madagascar

BMadagascar
ESingapour
EBrésil
Sindonésie
KM Tanzanie

B 5ri Lanka

O Comores

Source: FAOstat, 2009
Figure 4: Parts de marché des principaux payportateurs mondiaux

Actuellement, Madagascar exporte environ 19 000 tonnes de clous de girofle

produit 1500 tonnes dobéhuiles essentie
difficultés comme la baisse de la production, les probléemesudea | i t ® = |
vieilissement des girofliers. Cet atelier va essayer de fournir les indication:
n®cessaires pour la redynamisation d
attentes du marckh®, et doéobtenir un |

Les produits issus dumgiflier comme les clous sont utilisés pour aromatiser les

plats et en confiserie, tandis que |
des clous, des feuilles et des griffes sert a la production de vanilline de synthése
utilisé égalementgpr | 6i ndustri e cosm®tique et

antibactériennes et antifongiques.
Le prix joue un role tres important pour encourager les producteurs

Le march® du clou de girofle est p
prix unitaire des exportations de clou de girofle & Madagascar dépend donc de
demande internationale et principalement indonésienne. La Figdessbus montre
gue le prix a régulierement augmenté depuis 1993, partant de 214 MGA/Kg pol
atteindre 6761 MGA/kg en 2Q.

15 Randria Maevarédacteur au sein de Madagascar TribkrRelance de la filiere Girofle publié en
Aolt 2016
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https://www.madagascar-tribune.com/_Randria-Maeva_.html
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Source: Bangue Centrale de Madagascar (2015)

Figure 5: Prix FOB (en MGA/kg) declmet dbéessence de gir

La crise de 2002 a eu pour effet une chute temporaire des prix malgaches a
prix inférieur a celui de 199€ncomitamment & la crise indonésienne de 1998 liée a
une demande internationale plus faible sur le girofle. La limite d#306MGA/kg
est a nouveau dépassée en 2008 pour atteindre présOd® MGA/kg en 2012 et
plusde23L 75 MGA/ kg en 2ndall4g. a cLhée® cnobnao np aes ¢
prix internationaux. Les taxes sont
récente analyse de filiere faite pslaincent etal. (2014. Le marché malgache
(comme ses voisinganzibar, Tanzanie et Comores3$t donc directement lié au
march® international encore domi n® peé
forte demande des pays asiatiq(lege, Moyen orient.

Les chiffres de 2013 et 2014 montrent, par rapport 2 2the baisse de la
production de clous et donc de la quantité exportée mais aussi une augmentati
constante du prix unitaire (23175 MGA/kg pour 2014).

16 Banque Centrale de MadagascatDy nami que compar ®e de | dexpor
girofle de Madagascar entre 1991 et 2014 selon trois critertes prix unitaire FOB (en MGA/kg
de produits (2015).

157



Léaugment ati on des val eur s ddéoexpo
essenti el | e me nes prik. D®aes constats) ik appamit q@esla ghiantité

export®e nbest nul |l ement corr ® ®e au
donc pas en relation avec | 6o0ffre. M
marché international du girofle : cet | e est encore tent
| 6explique par l e fait gue | 6l ndon®:¢

| 6ext ®ri eur que 20 % de ses besoins.
résiduelle.

Concernant | 6 e s s etitécpeoduiteefluctge depui Virmgt, ansl
entre 1 000 et 2 000 tonnes par an alors que les prix unitaires se sont envolés fac
une demande en forte augmentation. Le prix des essences de girofle est fortem
corrélé avec celui du clou (coefficient de ctatidn de 0,94 significatif au seuil de
1%), alors que leur utilisation respective est totalement différenciée. Il a cependa
augment ® plus vite jusqubden 2006 et
ainsi | 6®cart de prix entre clous et

En 2005, cet écart est inférieur ®@0 MGA/Kg (soit un quart du prix unitaire
des essences). Entre 2005 et 2009, le prix des essences a doublé alors que celu
clous a peu augment ®. Lé6®cart de prix
prix unitaire des essences. Le prix des essences a encore triplé entre 2009 et 2(
atteignant presque 40 MGA/kg, avant de revenir & environ @00 pour 2012 et
201 3. Pour 2014, | e pri x FOB se situ
I 6 ®v o | u tixirespectifd @es deyx produits pourrait indiquer que les deux prix
sont maintenant découplés.

Exportation de Girofle de Madagascar destinée vers les pays développés

Lédagr ®gati on des donn®es -dessosss |imled ®
exportations delcous depui s Madagascar montre
Orient) est le marché majoritaire pesant 73% des exportations malgaches. Les de
principaux importateurs de clous de ¢
tandis que IradEurldpe edn |i6bmymo®r i que 5 %,
Les exportations vers les pays du Proche et Moyen Orient et du Maghreb ont été p
®l ev®es que vers | 6Europe de 2010 " 2
de 7% en 2012 a 12% en 2013 et 1&9322014.
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Figure 6: Valeurs et destinations des exportations de clous de girofle de Madagasca

La situation asiatique est compl exEe
hub asiatique avec plus de 50% des exportations malgaches de girofle de 200:
2006 et 40 a 60% entre 2007 et 2011 en import. Mais depuis 2007, I'Inde viel
di r ect e meisigdnnerssdr dpdagascar. En 2012, Madagascar a exporté se

clous pour 45,6 millions USD vers Sin
En 2013, Singapour importe pour 29,2 millions UEIB% des exportations

malgaches)t andi s gue | 61l nde i mporte pour

exportations). L6l nde est devenue | e

2014(38,9 millions USD, soit 36,5% des exportations malgaches)

Les exportations vers Dubai sont significatidepuis 2012 (4,8 millions USD
en 2014) mai s l oi n derri re Singap
gubofficiell ement, Il "i mportation de ¢
of ficieusement beaucoup de c oorte deddgann d
non officielle 20 % de ses besoins de Singapour. Les importations officielle:
indonésiennes sont tres faibles.
| 6Asi e i mp

La figure 7 montre que
| 6 Eur op2014,ilempste r t

Madagascar tandis que

17 Banque Centrale de MadagascarEvolution de la valeur des exportations malgaches (FOB) de
girofle (clous et essence), de vanille et de litchis de 1991 a2(Edmillions de MGA courants).
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étant importé par les Etatén i s . A |la diff®rence des

march® i mportant pour | 6essence de gi
en raison des importations r eeolr@l rddee
l a part passe de 6% en 2012 ° 27 % e
déessence de girofle est en moyenne

transformation de | 6eug®nol déo’% des

degirofle est exportée seulement dans une dizaine dé®pays

40
35 E Etats-Unis
o -
< @30 | HBEAutres pays
§ 2 européens
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o 220 3
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Sources UNCOMTRADE (2015) et Direction Générales des Douanes de Madagascar

Figure 7 : Valeurs et destinations des exportatiodssihdui | es e s s e
de Madagascar

En 2013, | 61l nde est l e premier i mp
UspD, soit presque un guar:t des expo
millions USD, 18% des exportations).

4,6 millions USD (16%les exportations), suivis de la Chine (2,4 millions USD soit
8% des exportations) et ddautres pa

| 6l ndon®si e redevient premier i mpor t
exportations c¢omme(7ailion2WSD,27% dbéeexportations). 6
La France et |l 6l talie ont i mport® r

millions USD (soit respectivement 16% et 12% des exportations). Viennent ensuit
la Chine (2 millions USD, 8% des exportations), la Seaig¢l,7 millions USD),
| 6Al Il emagne (1,2 millions USD) et Si.

®Direction G®n®rales des Douanes de Madagasc:
Madagascar de 2007 a 2014 vers les principales destinations.
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importateurs ont été, par ordre décroissant, les-Etats s , | 6Espagne,
RoyaumeUni et le Canada.

Des contraintes et des missions a acceiir

Les problémes principaux actuels qui concernent les filieres « clou » et «
essence de girofle » sont la replantation, le contrble des exportations par d
exportateurs agna@®esskdrmpééanddesrhb))o
volatilité desprix des produits et la disponibilité a terme du bois de chauffe pour la
distillation des feuilles. 1 néy a
prix depuis que Madagascar adh re 7 |

Le clou de girofle représente le 2ienper od ui t agricol e
Madagascar se place en tant que 2iéme producteur mondial. Pourtant, cette filie
prioritaire @ Madagascar fait face a des problémes de baisse de compétitivité, d'u
destruction de la qualité, d'un vieillissement des tplions et d'un manque de
structuration de la filiere qui menace le développement de la filiere. Elle confronts
aussi a certains problémes tels que la préservation de la qualité du girofle et
professionnalisation pr opr ssantiaglid congdtitue e .
entre temps un facteur contraignant f
cueillette des feuilles de girofle.

Face °© ces probl mes et/ ou contrai
déenvergure [-2013pet le praiet UEFRSPABRX/QTRT) €eftrés
sur |l a formation des producteurs et

travail sur la normalisation du clou lors du projet de norme en 2010, mais le projet ¢
révision de la norme malgache sur le gieadhtier et les soyzroduits issus de cette
pl ante ndest toujours pas adopt ®. L a
de | 6®poque coloniale ®dict®e en 195
plus menée. Il a existé un effort public récemais trés limité sous la forme de
projets de développement pour répondre trés partiellement aux problémes de
filiere, principalement sur le probleme de la replantation pour maintenir la ressourc
giroflier®.

Cette filiere prioritaire a Madagascaitfaussi face a des problémes de baisse
de compétitivité, d'une destruction de la qualité, d'un vieillissement des plantations
d'un manque de structuration de la filiere qui menace le développement de la filier
Elle confronte aussi a certains probléstels que la préservation de la qualité du
girofle et sa professionnalisation pr

19 Maincentl, Penot E, Danthu P, Michel I, Jahiel M. 20%dmpacts des politiques publiques et du
secteur privé sur la filiere girofle a MadagascarDocument de travail AFS4FOOD n° 8.

161



constitue entre temps un facteur contraignant faute de respect des norm
déexploitation et deflecueill ette des f

Depuis 2012, seuls les privés (exportateurs, industriels) se sont mobilisés po
structurer et professionnaliser la filiere. Le GEGM (Groupement des Exportateurs ¢
Girofle de Madagascar) a été créé qui regroupe les principaux exportateurs de clo
degri ffes et dobéhuiles essentielles de

1 sbest donn® cing missions princi
Red®finir et faire respecter | es n
Professionnaliser des opérateurs de collgcte

R®gul ariser | esiongp®r ations dbéexpor

Former les producteurs pour améliorer les technigues de production

= =4 —a -4 -9

Planter des vergers pour augmenter les volumes exportables

Le GEGM repr®sente aujourdodhui 90 Y%
déavoir une reconnaissance officielle
arrété du Ministére du Commerce et de la Consommation reconnait, en 2014,
GEGM comme « interlageur privilégié dans la commercialisation [du girofle] » et
crée un « Comité national du girofle » impliquant largement les membres du GEGM
comit® nbéayant pas dbdéaction r®ell e,
exportateurs membres suite a uneteides représentants du ministere du commerce
et de | a consommation et du comit® t
' imt® th®oriqguement ~ | a reconnai ssa
des agréments sont aussi distribuéssirdembres non officiels. Le GEGM a imposé
|l a mise en place de grilles de contr?
de traitement et de conditionnement et milite pour que ces contrdles soient effectu
par des laboratoires indépendants (egréép ar | 6 Et at ) . Le GEC
des exportateurs de <clou et dbessenc
actions futures de développement ciblées et plus efficaces, de mieux préciser
nature de | 6offre pdurlraa dsseamrawmidre d &auuwatl
de négociation avec les autres acteurs de la filiere et éventuellement les pouvo
publics. Malgré sa position dominante, il est nécessaire d'étudier de nouvelles voi
de valorisation de ce produit afin d'assul® pérennité de cette filiere. Dans ce
cadre, cette étude se focalise sur l'analyse de la filiere clou de girofle dans le b
d'évaluer la faisabilité d'un montage d'un dossier Indication Géographique sur le clc
de girofle. Il apparait que les Indicateuséographique pourraient étre un outil de
val orisation int®ressant pour ce pro
n®cessaires ° | 6obtention de cette ma

162



La superficie pour la culture de girofle & Madagascar est aussi une opportuni
pour es habitants doéaccroitre | a produ
girofle. Les nouveaux girofliers améliorent non seulement la quantité mais aussi |
qualité des produits. Adela du nécessaire renouvelement du giroflier malgache,
ddaut r e pourraient 8tre enfreprises (et devraient étre soutenues) pour un
adaptation de la filiere aux contraintes futures du marché. On peut citer |
d®vel oppement de |l a transformation de
grace, par exemple, adesfotmaons sur | d6exportation,
semble aussi nécessaire de maintenir la qualité initiale sortie ferme, tout au long
la filiere et convaincre les collecteurs de ne pas dégrader la qualité. La part-du clo
épice pourrait a terme aomgnter. Enfin, il sera important de prendre en compte
| 6empreinte environnementale dans | a
qui pourrait ouvrir un nouveau champ de valorisation du giroflier malgache.

Relancer la filiere girofle crée denouveaux emplois pour les habitants de la cote
Est de Madagascar

Suite au d®vel oppement de I a fildi
probabl ement doeffets dbébentra nement
habitants dans la région. Ces ad¢ési peuvent étre en amont ou en aval de
| 6op®r ati on centrale de la fili re,
Ainsi, ces effets dbébentra nement sont

Tableaul: Ef fets dbéentr ai ndéretoppemedt desla fikeret i

A Effet ) En amont Opération En aval
déentr a
- Plantation - Transformation - Transport
- Collecte . X o
. S industrielle - Commercialisatior
Direct - Fabrication et
S - Emballage et
distribution de "
L conditionnement
matériels
- Instituts de
formation - Industrie
Indirect - Création de

- agroalimentaire
nouveaux métiers

pour la région

Le graphique doéune fili re repr ®se.]
circulation du produit entre | es agen
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par rapport aux autres. Cependant, dans notre cas, aucune donnée statistique su
flux entre agents dans la fili re noe
guantit®s ®chang®es entre agent s, v u
de volonté de leur part de donner des chiffres précis (volumes collectés et variatio
annuelles).

Producteurs: environ 30 000

T P T e T I S TS (O

Marché
organisé

Exportateurs: 30-40 a Tamatave

En généralav ant déarriver chez | 0export
intermédiaires.Le schéma classique est la vente du produit par le producteur
| 6®picier, puis au collect®ur, au gro

Cependant, les circuits de commercialisation dépendent des opportunités
marché. Ainsi, un producteur ayant un volusaéfisant va directement passer par le
collecteur. Unbaolavaproposant un prix intéressant va inciter le producteur a lui
vendre son produit. Les marchés organisés sont des bons moyens pour réduire
nombre doi nt er pr@dddtears et ks exportateurse Cepeadant, cette
voie de commercialisation reste minoritaire actuellement.

Pour ce faire, il est donc nécessaire de renforcer les capacités de la population
faudrait ainsi identifier les besoins en formation, en temampte de la chaine
déactivit ®s -yierpartant deila phase decptodustion, puis de la
transformation et de la vente.

20 DEMANGEL Alice, M®@mo i r e d e , «Madagastcér ®aisakilie se la mise en place d'une
Indication Géographique sur le Clou de giroflsoutenu en octobre 2011.
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Production

Elargissement du terrain de production

Organisation des filiéres

Amélioration des techniques culturales

Misene pl ace dbéorgani sme dbdencadr emen

Rajeunissement des plantations

Conditionnement

Transport (utilisation des moyens intermédiaires de transport)

Transformation

Clous de girofle

Huiles essentielles

Parfums

Epices

Vente

Conditionnement etonservation

Transport

Programmes de développementune nécessité

Deux axes sont a privilégier, a savoir

1 Augmentation continue de la productivité et de la promotion des systémes ¢
productions compétitifs

Elargir le terrain de culture

Renforcer les facteurs de production comme éléments clés de I
croissance

Renforcer les Services aux Producteurs

Améliorer les techniques culturales

Améliorer la qualité des produits

Augmenter la production de clous gleofle a Madagascar

Augmenter | a production doéhuil e e
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1 Amélioration de 'acces aux marchés internationaux :

i Développer les marchés du girofle

i Mettre en relation durable le marché et la production

i Geérer les prix du clou de girofle et huile essdle au niveau international

T Renforcer | es capacit®s des habit:
débentrepreneuriat agricole et de d

En bref, notre étude a démontré que le poids de la filiere girofle es
I mportant et durable dans | 6®conol
dédautre auteur s, de m°me que dans:e
locaux (Danthu etal., 2014, Michels etal., 2011 Fourcin etal., 2015. Ceci
est expliqué par la prééminence que Madagascar occupe dans le mar
mondial des clous et des essences de girofle. Paradoxalement, cette place
bornée par le fait que les exportations malgaches dépendent de la product
indonésienne de clous. Le contexte semble cependant en évolution. Le réci
Groupement des Exportateurs de Girofles de Madagascar semble vc
améliorer la visibilité des acteurs et renforcer le cadre juridique qui
empécherait les exportateurs informeéle s 6 approprier | €
meill eure valorisation et gualit®
souhaitable également que les producteurs soient eux aussi structurés
pui sse b®n®ficier dobéune f or miatérétke
puissent étre aussi défendus et la qualité de leurs produits rémunérée.

Au-dela du nécessaire renouvelement du giroflier malgéohathu et

al.,2014,dbautres act i dehdevrageot Btte soatenugsarp r
une adaptation de ldifire aux contraintes futures du marché. On peut citer le
d®vel oppement de |l a transformatio
Madagascar grace, par exemple, a des partenariats privés entre exportat
transformateur et parfumeurs. Il semble aussi néoessle maintenir la
qualité initiale sortie ferme, tout au long de la filiére et convaincre les
collecteurs de ne pas dégrader la qualité. La part duéglme(CG1 ou CG2)
a pourrait a terme augmenter. Enfin, il sera important de prendre en compg
| 6 geimte environnementale dans la production de clou, mais surtou
ddoessence, ce qui pourrait ouvrir
giroflier malgache.
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9)Q.Gouzienconsul tant au sei neaMadapgadcAfnb a s s a
Penot,CIRAD UMR InnovationM. Jahiel, P. Danthiirection régionale du
CIRAD a MadagascaL e Girofl e : poids dans | ¢
Madagascar dans le marché moneialublié en 2015.

10) Randria Maevarédacteur au sein de Madagascar TriburiRelance de la filiére
Girofle » publié en Aolt 2016https://www.madagscattribune.com/Relancde
la-filiere,22387.html
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EXPORTATION DE LITCHI : SOURCE DE DEVISES
POUR MADAGASCAR

RAZANAKOLONA Diny

RESUME
Léagriculture 7 Madagascar empl oi e
une composante essentielle de | 6®cono

une place importante dans le secteur agricole de notre grande ile. La régi
Analanjirofo est la pncipale productrice de litchi : de Tamatave a Fénéfse
Nous allons tout déoabord d®montrer q
production de litchi. Ensuite, nous allons prouver que Madagascar fait partie de
meilleurs exportateurs de litchi @ une grande opportunité au niveau international.
Et enfin, afin de développer le marché de litchi de Madagascar au nivea
international, le renforcement de la capacité des producteurs sur le
conditionnements du produit, ainsi que des formations suprdéaduction et

| 6exportation sont n®cessaires.

Mots-clés: Filiere litchi, Etude de marché)éveloppement économiquBesoins en
formation, Madagascar

ABSTRACT

Agriculture in Madagascar employs 80% of the working population alad is
essential component of the Malagasy economy. The production of Litchi occupies &
important place in the agricultural sector of our big island. The Analanjirofo region
is the main producer of lychedrom Tamatave to FénériMest. First of all, we wil
demonstrate that our country has great potential on lychee production. Next, we w
prove that Madagascar is one of the best exporters of lychee and has a gre
opportunity at the international level. And finally, in order to develop Madagascar's
lycheemarket internationally, the strengthening of the capacity of producers on th
packaging of the product, as well as training on production and export are necessar

Keywords : Litchi, Market researchEconomic developmentTraining needs,
Madagascar
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INTR ODUCTION

Madagascar produit environ 100 000 tonnes de litchis par an et occupe la 3ér
place en mati re de production derr.i
malagasy est exporté, principalement vers I'UE, ce qui représente 80% de s
importations dditchis. Exportés frais, par avion ou par voie maritime, les quantités
commercialisées sont, suivant les années, fluctuantes depuis 2015, en raison
phénoméne climatique qui entraine une floraison tardive qui occasionne, a son tol
une altération de lgualité des fruits et des arbres moins chargés en fruits. Ce:
réalités contradictoires interpellent sur la question suivante : comment faire d
Madagascar | e premier exportateur m
mai ntenir, sinoxi tddoam®I| fi avemrabllae, pogu
mati re de revenus i ssus de |l eurs e
agrosystemes de la Coéte Est, sa parfaite adaptation aux climats de cette contt
facilite sa pr opaghkatuphimanFéngrivd Estseld @assant phr
Manakara. La production repose encore sur un modéle de cueillette. Les pieds
litchi de la cbte Est sont peu entretenus et une part importante de la production ¢
vendue sur pied, avant la récolte, aux collecteurs. Leesarbont dispersés et
éloignés des centres de collecte alors que le litchi est un produit périssable qui d
°tre trait® rapidement (par soufrage)
doi t donc °tre rapide. I | lese tedhniques der s
commercialisation des producteurs et la qualité des produits et de développer ©
stratégies dans le but de maitriser le marché au niveau international.

LA PRODUCTION DE LITCHI TRES IMPORTANTE DANS LA GRANDE
ILE

Le litchiestunpr odui t tr s important tant
pui squébéen valeur, | 6exportation de |
du pays en 2006 (Composante CITE 2008). Madagascar est le premier exportate
mondi al de Intewhriop@eamrsnd 6(UME)o, avec u
80% des importations. Cette production est assurée par des petits et trés pe
planteurscueilleurs, qui seraient, selon des estimations, 80 000 au total répartis s
la ctte &est detdds | ¢esEhypgompddeimpl
production occuperait, saisonniérement, prés de 2,5 millions de turaux

2M. PROUST R®mi, M®moire de Fin d' Etudes pou
sp®ci alis® en Pol it i gtdesressourcesdROMARY intkge Loa§f i c
économique des organisations de producteurs certifiées GlobalGAfieesemise en cause par la
nature du bailleur dans la filiere litchi a Madagascar Boutenu le : 15 septembre 2010.
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Le climat humide qui caractérise la partie Est de la Grantlee f ai t
endroit idéal pour la production de ce fruit tropical.

Néanmoins, des plantations sont également recensées dansilkestSdd
Madagascar, dans la région Vativavy Fitovinany, mais la production est uniquemel
destinée au marché local.

Une semaine apres le début de campagne, les litchis commencent déja a enve
les marchés locaux a Madagascar, dont Antananarivo, la Capitale.

Le Kilo de ce fruit tropical y est vendu entre 1500 a 2500 Ariary (environ 1
dollar). Mais en début de saison du litchi, la qualité des produits qui parviennent
sbéincrust er sdbCapitale wisse emaore@ dé&irer

1 sbapprovi si onn el dasucollesteursctiar®porteidt fearo
marchandises a bord de tédbsousse, depuis Toamasina vers la Capitale.

Principaux producteurs de litchi au monde

Rang|Pays Production de litchi (tonnes)
1 Chine 200000
2 Inde 131000
3 Madagascar 100000
4 Thailande 90 000
5 Taiwan 50000
6 Afrique du Sud 8 000
7 Australie 2 000
8 Ile Maurice 1 000
9 Etats Unis 500

Source: https://fr.ripleybelieves.com/telycheeproducingcountriesin-world-7158

Madagascar fournit environ 100 000 tonnes de litchis pataccupe la 3éme
pl ace des producteurs mondiaux de | it
production malgache est exporté, principalement vers I'UE, ce qui représente 80
des importations de litchis de I'UE.

22 gandra Rabeariso/AA/ Antananarivo /« Madagascar : Le litchi malgache a la conquéte des
marchés internationaux Décembre 2017
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Litchi — Calendrier d'imp

Chine
Inde
Taiwan
Thailande
Vietnam
Népal
Bangladesh
Réunion
Maurice
Madagascar
Afr. du Sud
Australie®
Etats-Unis
Mexique
Israél

Source : Gerbaud 2016

Figurel: Cal e apdrovisiennemeérdnnuel des marchés mondiaux en litchi

Une grande opportunité pour Madagascar pour développer le marché de Litchi
au niveau international

Madagascar produit annuellement 100 000 tonnes de litchis, mais seult1/10 €
exporté, jusqu'a présent. La période de récolte est coudis semaines a un mois
(mi-novembredécembre).

Une part importante de la production est vendue sur pied, avant la récolte, al
collecteurs. lls revendent ensuite aux exportafenisils sont organisés, possedent
ou louent leur moyen de transport, soit les exportateurs leur fournissent le
v®hi cul es. Léexportateur est un des a
gros capital par rapport aux autres intervenants. Généraleteenalibrage des
fruits, le soufrage, le triage, la mise en carton et la mise en palette se font chi
| 6exportateur . Le transport jusqudau
charge par celtgi.

Tous les ans, 2 a 3 weekds avant Noél, le tihi malgache, récolté a la mi
novembre, se retrouve sur les étals des primeurs européens. Un marché de niche «
lequel Madagascar réegne en maitre, avec ses plus de 15 000 tonnes exportées ch
ann®e. En tant gue pr emi eitestderseull pagstae u
monde a pouvoir proposer en quantité des litchis qui égayeront les tables des fétes
fin déann®e.

La grande ile est la cinquiéme plus grosse productrice de litchi dans le mond
tout en ®tant | e pr enpi®ernnfeo urlLnei sqsueoutra
Madagascar vers | 6Europe est de 16 00
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Litchi - Océan Indien
Exportations vers I'Europe

Maurice
avion 116t/ 200t
e
&
Réunion
avion 239t/ 350t

Madagascar
bateau 19 350t /23 500¢
avion 394 t/450¢

Estimotions / Source : PRvre Gerbonad

Afrique du Sud
bateau 3 015 t/7000¢ Total
avion 325t /200t ateau 22 365 t /245001

Source: Gerbaud 2010a

Figure2: Part du march® de | itchi ¢

Cette figure montre que Madagascar est le premier exportateur de litchi d

| 60c®an I ndien vers | 06Europe. Mai s |
sont extr°mement vol atiles et | 6i ncer
cbest | e cas en g®n®r al pour | es cul't

de esponsabilité dans la fixation de ces prix.

La Figure 3 modutnarchéappbrtée pao la filigra litchi@e
Madagascar.

Evolution des importations européennes de litchis en
provenance de Madagascar

25000

20 000 +

15000 +

{en tonnes)

10 000 -+

5000 +

o4
b £ M 6
& & & 9 & & & &
& & TS & & S

Source: Gerbaud 2010a

Figure 3: Evolution desmportations européennds litchi de Madagascar

173



Des volumes emégére hausse depuis 2015

En 2015, |l a question de | 6organisat
de Madagascar ne sobest pas pos®e. En
apportant une satisfacti on agli@und® medifies
cette stratégie payante. Volumes équivalents, organisation logistique identiqu
jusgubdaux navires conventionnels affr
production relativement précoce pour la troisieme saison successivigtéssde
d®part et donc dbéarriv®e des navires
mémes. Derriére cette apparente immobilité, seule la vigilance sur la qualité de

fruits a ®t ® accentu®e par | e renammauve
et | 6analyse renforc®e des teneurs r
résultats répétés des dernieres campagnes, grande pouvait étre la tentat
dédaugmenter |l es volumes exp®di ®s ver ¢

dans des praptions contenues. Avec un total estimé de 18 477 tonnes, la campagr
201516 a dépassé la précédente de 687 tonnes. Ces résultats quantitatifs f
apparaitre une légere régression des volumes expédiés par avion, poursuivant
mouvement observé depuisupleurs années, et une augmentation des tonnage:
expédiés par navires conventionnels et pooieteneurs. La principale progression
provient des litchis acheminés par navires conventionnels avec plus de 600 tonn
supplémentaires, alors que les volumesarnt eneur s no6®vol ue
tonnes.

4 Litchi bateau de Madagascar \w
Evolution des arrivages en Europe
8000 7785 7787
7 000 2015/16
2014/15
6000
m2013/14
5 000 m2012/13
3
€ 4000
e
3 000
2080 1300 1300
1000
0
50 51 52/53 1 2 3
B Semaines / Source : Pierre Gerbaud A
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Léaccroi ssement des vol umes export
traitement au soufre des Iitchis a ¢
volumes sont alors passés en 20 ans de 2000 a plus@®I1b t onnes al
Cette pratique a permis un accroissement considérable des volumes de litcl
exportés et le développement de la filiere actuellement observé.

Une forte baisse de production constatée en 2016

Au total, les producteumnalgacheslevraient exporter 17.000 tonnes de litchis
vers le vieux continent pour la campagne qui s'ouvre aujourdhui, contre 18.00
tonnes en 2016. Une cordperformance qui s'expliquerait par les mauvaises récoltes
de cette année en raison de la sésw qui a balayé la Grande lle au mois d'aoqt.
En effet, le phénomene climatique dévastateur a entrainé une floraison tardive et |
la méme occasion altéré la qualité du fruit a la chair blanche et moelleuse. Résult
les arbres sont beaucoup moins giarde fruité.

Les récoltes de 100.000 tonnes de litchis de l'année derniere seront air
ramenées a 70 000 tonnes en 2017. Si la baisse de production représente une per
30% au moins pour les planteurs, la chute des récoltes risque de compliquer
collecte du fuitcar pour les transporteurs, il va falloir aller chercher les litchis dans
des zones de Iile plus éloignées que d'habitude. D'apres les prévisions du Grot
d'exportateurs malgaches de litchi (GEL), la moitié de la production vient de I
région de Tamatayex 360km au norést d'Antananarivo, la capitale du pays, tandis
gue 40% viennent de Manakara (saaf) et les dix derniers pour cent proviennent de
FortDauphin au sud du pays, et des autres régions.

ZKhadim Mbaye, r®dact eur«Madagascariles exgbeationsdda fitahiiem u e
berne» publié en Novembre 2017
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/l.itchi - Europe - Importations \

{en tonnes / source : Pierre Gerbaud)
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Source :https://www.fruitrop.com/Articlepar-theme/Bilanset-previsions/2019/Campagne
litchi-de-Madagascai2017

Les problémes rencontrés

Le manque de transparence du marctértaines informations ne sont connues
gue par quelques acteurs, les gros exportateurs. Manque de capitaux, manque
techniques qui se répercute sur la qualité. Seul le climat permet dans la région
bon développement du litchi, mais il faut le récoliematurité car sinon il est de
mauvaise qualité et se vend difficilement.

Souvent éloignés des axes de communication et donc des marchés,
dépendent des collecteurs, en situation de monopole dans beaucoup de villag
isolés, qui imposent des prix déceatés du marché. Les organisations paysannes
ellesm® me s sont fortement d®f avori s®es
( march®s, pri x, qualit®, e X p-alimentites aun é
exportatrices établies de longue date autouragtige Tamatave.

N®c e s s n pr@grandnte ude développement pour accroitre le volume de
litchis exportés

Madagascar jouit déune position f
déexportation provenant du || itchi en
des producteurs. Le pays devrait mettre ainsi en vigueur une stratégie
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développement prudente afin de maitriser le marché au niveau international dont |
objectifs sont les suivants :

Améliorer la qualité des produits
Renforcer les facteurs geoduction comme éléments clés de la croissance
Renforcer les Services aux Producteurs
Améliorer les techniques culturales
Améliorer |'acces aux marchés nationaux
Développer les marchés du litchi
Mettre en relation durable le marché eptaduction
Gérer les prix du litchi au niveau national et international

Renforcer | es capacit®s des habit:
débentrepreneuriat agricole et de d

Augmenter le volume de litchis expasté

Pour ce faire, il est donc nécessaire de renforcer les capacités de la population
faudrait ainsi identifier les besoins en formation, en tenant compte de la chair
déactivit ®s -gpdaer parthnt lde [a rplease de predsiction, puis du
condtionnement, du transport et de la vente.

N®cessit® déam®liorer | a qualit® des

Au niveau de la production, les techniques de culture doivent étre améliorée
afin de répondre aux qualités exigées par les acheteursi, Aogliorer la méthode
de conditionnement pour que les produits ne se pourrissent pas tres vite.

Et au niveau de Lobébexportation, qui
Généralement, le calibrage des fruits, le soufrage, le triage, la misaten et la
mi se en palette se font chez | 6expor

| 6avion est ®gal emecht pris en charge

Les habitants de la région ont besoin de formation sur les procédure
doexportation de matpauhaceraire ke esdume derlitchis e
export®s mais aussi pour ®viter | 6abi
fixation des prix.

Il est aussi important pour Madagascar de cibler de nouveaux consommateu
pour développer le site commercial litahi.
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Lelitchi:une source I mportante de revenus
les agriculteurs

Le litchi est une source de revenus pour plus de 100 000 agriculteurs ¢
travailleurs saisonniers ~ Ma dag aaitc ar
des march®s dbéexportation. La product
des petits exploitants. Les fruits sont achetés au niveau des exploitations par c
collecteurs et vendus aux exportateurs qui gérent des installations de sowrage

' i tchi mal gache est g®n ®r al ement tra
bruni ssement de | a peau pendant | e tr
Les exportateurs sont également responsables du conditionnement, du stockage e
tansport des | itchis jusqud”™ | davion

déexportation repr®sentent plus de 80
vente de litchis frais et transformés a Madagascar. Environ 90 pour cent du litcl

malpche sont export®s vers | 06Europe, I
MoyenOr i ent et | 6 Asi e de | 6Est
Suite au d®vel oppement de |l a fili

probabl ement doeffets dbébentr afsmpeumient
habitants dans la région. Ces activités peuvent étre en amont ou en aval
| 6op®r ati on centrale de la fili re,
Ainsi, ces effets dbébentra nement sont

Au niveau du marché internationhd, filiere litchi malgache peut étre divisée en

deux parties | 6aval de | a cha’  ne es
de fruits et légumes qui vendent les litchis aux principaux distribueauopéens ;
| 6amont de | a cha" " ne de valeur, ~° Mad

producteurs qui ne possédent souvent que quelques arbres. Ces producteurs ven
une trentaine dbdexportateur s speatlegac
collecteurs professionnels ou Rtn

M. PROUST R®mi, M®moire de Fin d' Etudes pou
sp®ci alis® en Politigue et march® ®&e Lobéaffic
économique des organisations de producteurs certifiées GlobalGAfieesemise en cause par la
nature du bailleur dans la filiere litchi a Madagascar Boutenu le : 15 septembre 2010.
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Tableau 1: Effets déentrainement des act
Exportation des premiers
Avances de litchis par voie aérienne
trésorerie
Exportation du litchi traité par
Production de Traitement soufrage par voie maritime
Jjeunes plants

Transformation

Exportation de litchi
transformé par mer

\

Approvisionnement Production Collecte Transformation Exportation
Fonctions en intrants et traitement
- Collecteurs/ - Environ 30 000 - Producteurs pour - Exportateurs équipés de| - Exportateurs - environ
Acteurs transformateurs petits exploitants e premier station de soufrage et | 29 sociétés
[financement] - Plantations industrielles|  conditionnement de conditionnement |- Emviron 25 000
- Exportateurs - Environ 45 000 - Environ 280 collecteurs | - Transformateurs- saisonniers, y compris
[financement) saisonniers pour dans la région exportateurs [pulpe, pour la transformation
- CTHT et pépiniéres l'exportation de Toamasina purée, jus) par les exportateurs
[production de - Industries de
jeunes plants) transformation
- Environ 4 000 saisonniers
Collecteurs/
Producteurs Intermédiaires Exportateurs Importateurs/
Grossistes

Voie aérienne
e i

AMONT.— | it . | NAVAL
Fort de Marché de

T if
MADAGASCAR NS Wiemaritime o EUROPE
La professionnalisation de la filiere malgache
Les guantit ®s de Il i tchi export®es

spectaculaire, mais il faut bien voir que la structuration de cette filiere a nécessité ¢
temps et qubelle sbdbest effectu®e dan:
ailleurs, il convient de replacer ces volumes dans le cadre de campagn
extrémemat courtes, pui sque | es r®coltes
combinai son des transports a®rien
commercialisation sur une plus longue période, de la premiére quinzaine o
novembre & la premiére quinzaine derigév

L6éexp®r i enc ed00aanmnes écoulées lere EBuropk 8orrespondent aux
capacit®s dbéabsorption du march® qui
autour des f°tes de Nozl et du jour
fruit constitue un atout indiscutable, mais en détermine également les limites. Le
importations communautaires de litchi de Madagascar ne seraient évidemment [
|l es m° mes si elles intervenaient ut
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volumes commerciai s ®s en dehors de cette pori
Chine, Vi et nam, Il srazl ). Léattracti on
de la consommation des litchis en Europe. Mais, paradoxalement, la granc
distribution, qui commercialise a maj eur e partie des | i
un mouvement de plus en plus rapide

exigences marketing des enseignes. Ainsi, le soutien publicitaire et I
communication, qui a domnpemtprze dois s fétes bass®es,v
alors que |l e produit reste®une altern

La recherche de nouveaux débouchés anime également la filiere malgache. Lc
de la derniére campagne, quelques tentatives ont été menées yeesyes d 0 E L
de | 0Est, et not amment |l a Russi e. M:
ddassurance de paiement ont | imit® ce
en Asie, mais sans grande évolution par rapport aux campagnes précédentes.
revanche, les pays du Golfe se sont avérés plus réceptifs et auraient importé aut
de 2000 tonnes de litchi. lls ouvrent ainsi de nouvelles perspectives, certe
modestes, face au plafonnement des marchés européens qui demeurent la c
privilégiée dess x por t at eur s mal gaches. Des po
déroulent également pour des importations vraisemblablement destinées a
transformation, secteur encore peu développé a Madagascar.

La structuration de | a ftiviible auxetravera | ¢
des résultats obtenus en termes de volume exporté et de retours économiques. |
faut pas oublier la face immergée de la filiere, celle moins visible mais qui er

construit | es bases. Si | es ocomnl unrassar ¢
remarquable, la professionnalisation de la filiére malgache a, elle, profondémel
avanc®. Ce fut tout déabord | a mise
respect des r®gl ementations eur Ggf@e n
ensuite | 6accession des exportateurs
r®pandue Gl obal Gap. Cbdest aujourdbéhu
conditionnement b®n®f i ci ant déune ce.
s mple coup de baguette magi qgue, ma i

organisationnels que financiers de la part des opérateurs. Stations construites
reconstruites en conformité avec les normes en vigueur, investissements dans
matériels de cafitionnement, aménagements spécifiques pour les travailleurs dan
les stations sont quelques exemples des progres réalisés silencieusement au cours

derni res ann®es. Les d®marches de ce
malgaches poursuv e n t l eur professionnalisat:i
eux, l e module Grasp propos® par GIl ot
de base pour | 6®valuation des risqgue:
volontaire se pencheusles aspects santé, sécurité et {digr des travailleurs au
sein de | 6entreprise.

GERBAUD Pierre, aut ktchide Mddagascarund importame carhpagne®en
perspective», publiblée en Novembi2016 dansFruiTrop n°244, Pag 34 a 37
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Toutes ces améliorations sont louables et sans doute nécessaires a
pérennisation de la filiere. Pourtant, depuis plusieurs années, un theme récurrent
confirme, celi de la qualité intrinséque des fruits exportés par Madagascar. Le:
remont ®es déinformations des consomma
propos du calibre et du godt des fruits. La qualité gustative demeure un domair
compl exe puppe g ded iapprécfationst pureament subjectives et donc
di fficiles ° quantifier. Cela nbéexclu
des principes aromatiques du fruit. E
plus aisée a atteindre. Il sx@ bien sdr des facteurs limitants, tels que les conditions
météorologiques qui ont des répercussions en partie sur la production ou la perte
poids du fruit lors du transport maritime. Néanmoins, des efforts devraient étr
envi sageabl esesguédbrscerpbdbdtati ons 1
cinquiéme de la production malgache de litchi. La critigue du calibre des fruits es
dédaut ant pl us s e n-sfiichiheemaitise enettdmant rhieuk cet r

aspect, pour des tonnages certe®infi e ur s . Cbest | bune de
filiere malgache entame de nouvelles démarches fondées sur la certificatic
Gl obal Gap. I sbagit de mettre en pl a

alors que jusqu& elles étaient cantoftne s aux exportateu
producteurs de haricot vert du Kenya par exemple, les producteurs de litchi so
appelés a se regrouper pour bénéficier des démarches de certification. La mise
marche du processus e s tne imeillsueelintégrationadesr

différents maillons de la filiere. Avec une certification des la production, les
exportateurs espérent pouvoir mieux maitriser leurs approvisionnements en fruits

agir plus fortement sur |datmel®oratl @
Ce mouvement initié progressivement parait capital pour le maintien de:
exportations de | itchi de Madagascar

faudra, vraisemblablement, attendre plusieurs campagnes pour en apprécier
résultats concrets.

Bilan toujours positif mais calibrage a améliorer

Au total, le bilan économique de cette campagne a bien été positif, mai
vraisemblablement moins profitable pour les intervenants de la filiere. Péch
déorguei l d 6 a v gpiogression des tprmageasi? Cklae ne samble pas
étre le cas, sachant que les résultats des précédentes campagnes incitaient plutt
d®vel oppement et qudils ®tai ent09 Paue n

°tre | 6oubli d 60 u najoussien arigetet qairinit Pac serfandng
dans une certaine routine ? Toujoursikegue le déroulement de cette campagne
nous rappelle que | es capacit®s dbéab:

Madagascar semblent encore figées autour de A TobDes.
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On retiendra ®gal ement | 6exceptionn
I © encor e, une explication rationnel!/l
des |litchis de Madagalsicarpds | dawvmeainre
qualité des fruits et notamment leur taille ? Cet élément demeure la principal
critiqgue des distributeurs et des C (
niveaux de prix attractifs des litchis bateau, il devrait pourtant inciter les
professionnels a encher des remédes, notamment pour la période avion et pour |
fin de campagne. Ne pourra@h reproduire les efforts consentis dans le domaine
sanitaire ou dans cel ui de | a certifi
le calibrage des fruits ?
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LE MARCHE DU CACAO : UN FACTEUR
DE DEVELOPPEMENT ECONOMIQUE POUR MADAGASCAR

RAZANAKOLONA Diny, RAZAFINIRINA Landisoa Léontine

RESUME

L 6 agr i acoupet la majorité de la population actise Madagascar et
constitue unpilier dans le développemedte | 6 ®conomi e mal ga
cacao figure parmi les produits agricoles de cette grande fle. Cette culture e
introduite vers 1900 et localisée dans les régions DIANA et SAVA, auowesdt de
I 6 | e, et plus part i cmaltaetsols panieuhiets). Mais e n
secteur pourrail étre un facteur de développement économique pour notre pays
Cette question nous méne a voir dans le premier temps que le cacao de Madaga:
est classé parmi les meilleurs cacaos du monde. Ensoite,aions démontrer que
la production et le marché du cacao a Madagascar au niveau international pourr
°tre comp®titif. Et afin doéatteindre
de |l a popul ation, ai nsi g uneation font chassi t |
nécessaires pour le développement du secteur.

Mots-clés : Cacao, Etude de marchéPéveloppement économiqu&esoins en
formation, Madagascar

ABSTRACT

Cocoa cultivation isone of the agricultural and export products of this large
island. This culture was introduced around 1900 and localized in the DIANA anc
SAVA regions, in the northwest of the island, and more particularly in Sambiranc
(microclimate and particular soilsyvhat could be the contribution of cocoa to
economic development for our country ? This question leads us to see in the fir
time that the cocoa of Madagascar is ranked among the best cocoas in the wor
Next, we will demonstrate that the production arathket of cocoa in Madagascar at
the national and international levels. And to be competitive, the capacity building o
producers, as well as the identification of training needs are also necessary for t
development of the sector.

Keywords : Cocoa, Market research,Economic developmentTraining needs,
Madagascar
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INTRODUCTION

La Ctte dbélvoire arrive en t°te en
f ves de cacao au niveau mondi al . Sa
sbaccro  tree,unelpreodauxiporde masse non (
considéré comme la référence mondiale pour évaluer la surcote ou la décote c
autres origines. Introduit vers 1900, le cacao se localise dans leQuest de
Madagascar. Trois variétés y sont tiudles : Trinitario, Forastero et Criollo,
respectivement a hauteur de 35, 60 et 5%. Classé parmi les meilleurs au monde, il
i ssu dbébune agriculture biologique. L ¢
du Sambirano, mai s tré tompeétidifsat eivear rde marahé |
international. Comment donc faire de la filiere un facteur de développemen
®conomi que pour | e pays ? LO6objectif
pour augmenter la valeur des exportations de cacao etteectais le méme temps
|l es revenus des b®n®ficiaires. La pr
des années. Une chute de la production a été constatée en 2011, mais enregistre
hausse depuis 2012. Actuellement, avec une production annualle sittre 8000 et
9000 tonnes, Madagascar est classé 18éme producteur mondial. Par ailleurs,
bénéficiaires ont vu leurs revenus nets moyens augmenter de 47 %. Les interventic

ont ®gal ement soutenu |l a cr ®ati @emdedu
normes de contrt!le qualit® dans tout
| 60Organi sation internationale du caca

cacao a besoin de programmes de développement pour augmenter ses reve
d 6 e x pop entawmmentant le volume de production.

Le cacao de Madagascar classé parmi les meilleurs du monde

Le cacao de Madagascar sOi mpose par
puissant, léger et astringent, sa couleur brune, son toucher soyeurdean
particuli re qui incite © la gour manc
biologique. Madagascar et Le Trinidad sont les seuls pays au monde a avoir un ta
maximum de 100% de cacao fin dans leurs chocolats. Pour cela, les opératel

qud i fi ent notre cacao ddonctueux, mo i
surtout |l a vari ®t® dAcrioll oo, notre
|l es hauts de gamme. Appel ® Acacao

fabricat on de chocol at de | uxe. Fragil e e

1% de la production mondiale, qui provient, outre de Madagascar, de Venezuela,
| 6Equateur .

La particularité de Madagascar, quasi unique au monde, est d'accueillir les tro
variétés cultivées de cacaoyer, dont la variété « Criollo », trés recherchée pour s
arbme prononcé et sa faible amertume (Trinitario : 35 %, Forastero : 60 %, Criollo

184



5 %) . Gr©ce " des efforts et 7 | 6am®
ggn® | e | abel Cacao Fine de | 60rgani s

Qualité de cacao de Madagascar confirmée par les grands chocolatiers

Produit mi |l | ®naire voyageant depui ¢
cacaoyer sbOest sMa ta gas caadra,ptd®u ea ul &'olle
grand cru de la célébre féve. Unique au monde par sa finesse et sa fragrance acid
et fruit®e, il fait partie int®grant e
renommée mondiale.

Les meilleurs choolatiers du mondeeconnaissent son excellence grace au
label « Cacao Find ® i vr ® par | 6l nternational (
« Nous nous fournissons en feves de cacao dans 15 pays différents et Madagas
est |l e seul 0 ¥ dé daaamfinxpaffinme NaasvMoiret, Sdutdute
cacao che¥alrhong chocolaterie francaise mondialement célébr@uand je suis
arrive - Madagascar, j € me s ujpraduittdw ut
cacao de qualité pour des raisons évidentes. Cela va du matériel génétiqu
jusqubdaux processus -thie.»fajeuterilient ati on e

Valrhona déniche les feves les plus rares au monde et fournit les plus grani

chefsenchocolatsed couverture. De pl us, | 6ense
leurs chocolats ont été apercus dans la cabine de la Station Spatiale Internation
(1 SS) avec | 6astronaute Thomas Pesqgue

ori gi nes oiteadagaspat, ie oana® malgache vogue dans les &oiles

Un travail colossal de recherches génomiques et aromatiques a été effectué
plus de 400 plants de cacao de la plantation Millot (2 Andzavibe dans le Nord ©

6" 1 e). L6 ®t ud eéried gémétiqnet desRcacqos €e Madagascar test
dominé par les Amelonados et les Criollos. Il a été aussi démontré que nc
seul ement | 6ar*me du cacao de Madaga

chaque cacaoyer a sa propre essence et produit un chocludafuie fois différent !

Des professionnels de renommée mondiale et surtout grands passionnés
sublimé le cacao de la Grantle dans leurs chocolats signatures et leurs préférences

de ciur. ¢ Elbasia e, | e choc pdsé@a70% i
de cacao de Madagascar . ¢ Jodoai une
Madagascar, coest un des meill eurs du

de fruits rouges dans mon chocolat signature. » confie le Chef Sébastien Gohier.

% MAEVA, auteur doéarticle au sein de | 6EDBM,
chocolatiers, apparu en 2015
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https://www.valrhona.com/fr

Patrick Roger, Meilleur ouvrier de France, grand artiste chocolatier qui a bluffé
le monde par ses sculptures en chocolat, porte également un amour particulier
cacao de Madagascar. Il est en téte de liste dans le classement des meille
chocolatiers de Pariet premier dans le top 10 de Vogue. A 36 ans de métier, s:
maison se fournit en chocolat dans 30 pays différents et deux de ses chocolats
couvertures sont issus de la Grafidevia Valrhona.

La maison travaille depuis 20 ans avec ValrhonadC & eund essence qui
moi nt ®resse particuli rement e » coofié e s
| 6artiste.

La production en hausse mais insuffisante

Dans le norebuest de Madagascar, la vallée du Sambinamauit 90% du
cacao mal gache. La production se prat
de juinjuillet et octobren o v e mbr e, mais elle reste
niveau du marché international.

Les <cacaoyer s vy estconditiouseéodogigded.e gscdestridtse
producteurs par ordre doéi mportance s
Sambava et enfin, Antalaha.

+- Madagascar

Figure 1: Evolution de la production de cacadadagascar

Presque la totalitéle la production de cacao de Madagascar traditionnellement
commerci ali s®e pour | 6exportation, S
poudre dans | aquell e, |l e cacao de San
haut de gamme » (dont la derdae d ®p as s e |l argement
international), ce qui a permis rappeldne , ) Madagascar | 6
cacao fin e de |l a part de | 60rganisat
principalement liée aux pratiques de récdttabosses a maturité) et au traitement
post r®colte (fermentation et s®chage
de produits tels que pate de cacao, chocolats en blocs, tablettes, etc.
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La production de cacao neéescinechutedd 6 a
production a ®t ® constat®e durant | 6a
2012. Actuellement, avec une production annuelle située entre 8000 et 9000 tonne:
Madagascar est classé 18éme producteur de cacao amondeé6 e st ce (
d'"un classement r®alis® par | 6organis
l 6Al i mentation (FAO).

Or,laGrandé | e peut encore mieux faire,
Cacao oulCCO (International Cocoa Organisati). Ce volume de production est
consi d®r ® trop minime par rapport 7 |
1 million a 2 millions de tonnes par an.

«ll y a encore un potentiel a réaliser a Madagascar. Vous pouvez faire plu
c'esta-dire produie 10 mille voire 15 mille tonnes », argumente Jean Marc Anga,
directeur ex®cuti f de | 61l cco, en marg
durable a Madagascar».

Organisé par le Conseil national de Cacao de Madagascar, cet événemen
réuni desexperts du cacao du 30 janvier au ler février 2017, a Antananarivo, I
capitale.

Les r®fl exions ont port® sur I 6am®
cacao et |l 6encadr ement des cultivateu

Cette perspecti ve ddaiioa ungtive fes aroduatenrs
malgaches.

¢Nous pouvons effectivement augment
ans. Mais en attendant, il faudrait trouver une solution a la chute actuelle du cours
cacao», affirme Firose Houssein, planteur deac & Ambanja, dans le nbodiest
de Madagascar au egclsive siccaid@aianrAeaddlunt er vi e

Concurrence rude

Dans |l es ann®es 60, la Ctte dolvo
Madagascar, est le principal producteur et exportateur mioddiféves de cacio
Sa part de march® ~ PbsXepertt a&toinan ,a mme
atteindre 4%6 a la fin des années 90. Elle exporte un produit de masse nol
di ff® renci ®, qui est auj o mondidehpaur évaluern s
la surcote ou la décote des autres origines.

?Tsandra Rabearisoa aut eur de «Madamgiaslcari nt iLaulf®é i " re
secondsouffle» apparue dans AA / Antananarivo / 2018.

28 CatherineAraujo Bonjean Charg®e de recherches CNdg,sonCe
article intitulée « Pouvoir de marché dans la filiere cacad'hypothése de Prebisch Singer
revisitée»,

187


https://www.cairn.info/publications-de-Catherine-Araujo%20Bonjean--36503.htm

De 2004 a 2014 la production mondiale de cacao a progressé de 24,5¢
franchissant le cap historique des 4 millions de tonnes et excédant 4,3 millions ¢
tonnes au cours des campagnes 2Q1@&ft 2013/14. Elle devrait atteindre 4,16
millions de tonnes (Mt) durant la campagne 2014/15 contre une moyenne de 3,8 |
sur les dix derniéres campagnes.

Actuellement, la figure cidessous montre que les premiers producteurs
mondiaux de cacao sontlac@ted | voi re et | e Ghana, i
| e Ni g®ri a, | e Br ®si | , | e Camer oun,
fournissent 90% de la production mondiale de cacao.

. B Brésil :
491%

® Cameroun: 4,05%
_ # Equateur:2,31%

® Togo: 1,80%
® Madagascar: 0,12%_— ‘ -
¥ Autres pays: 6,10% . ¥ Papouasie-Nouvelle-
B Mexique:0,94%  Guinée:1,05%

Figure 2: Répartition de la production mondiale de cacao

Les informaions obtenues auprés du Centre National de la Recherche
Appliquée au Développement Rural (FoFiFa) a Ambanja, dans leonest du
pays, ont af firm® g preblenedeu la filidresd efsd c
vieillissement des cacaoyerises cacaoyerssont agésentre 50 et 60 ans chez la
majorité des planteursce qui explique la chute de la productivité amplifiée
également par le manque de renouvellement des plantations.

Malgré son fort potentiel et sa renommée mondiale, la filiere cacao peine a <
renouveler et & se développer sur la Grande Tle. Madagascar n'est que le 18¢é
producteur mdansdai vallée, du Bambirandaepsrtienord-ouest de
Madagascar, gyroduitles90% du cacao malgache.
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Tableau 1: Classement des pays producteurs de cacao au niveau mondial

Rang Etat ou Territoire Production en 2017 (en Tonne)
1 Clte dblvag 1401101
2 Ghana 436 600
3 Indonesie 421 142
4 Nigeria 338 000
5 Brésil 196 788
6 Cameroun 122 600
7 Equateur 64 991
8 PapouasidNouvelleGuinée 46 800
9 Républigue Dominicaine 37 107
10 Colombie 36 731
11 Mexique 28 046
12 Pérou 25 049
13 Venesuela 16 126
14 Sierre Leone 12 000
15 Togo 6 600
16 Inde 6 361
17 Haiti 4 500
18 Madagascar 4 395
19 Ouganda 3950
20 Guinée 3300
21 Guatemala 2 336
22 Tanzanie 2100

Opportunité du marché decacao

Madagascar est privilégié pour le commerce mondial a cause de la bonr
qualité desaproduction. Malgré un marché intérieur difficile a inonder, la qualité
supérieure du chocolat malgache arrive facilement a percer le marché extérieur.
faut noter que Mdagascar expaggalement ses chocolats en Afrique du Sud.

Déautre part, l e secteur du cacao
Cing entreprises du Nord contrdlent 80% du commerce mondial du cacao. Parr
elles, les entreprises Callebaut, ADMIcoa et Cargill sont les plus puissantes. Cing
multinationales occidentales maitrisent 70% de la transformation du cacao
Callebaut, ADM cocoa, Cargill, Nestlé et Hamester. Enfin, 6 multinationales se
partagent 80% du marché du chocolat. De ces six ratitiimales du chocolat, trois
sont américaines : Hershey, Mars et Philip Morris (propriétaire de -Baafibs
SuchardCéte d'Or).

Les trois autres sont européennes : le géant suisse Nestlé, le britannig
CadburrySchweppes et l'italien Ferrero. La conemge est rude entre ces différents
géants. lls sont sans cesse a la recherche de nouveaux marchés, dévelopj
constamment de nouveaux produits, lancent de nouvelles campagnes publicitaires.
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Sept pays représentent 85% de la production du cacao, ecitrgprises
commandent 80 % du cacao commercialisé, cinq compagnies représentent 70 %
la transformation du cacao et six multinationales du chocolat controlent 80% d
marché du chocolat.

Les plus grands débouchés du cacao soributles pays européensomme la
Sui sse, I 6 Al | emagne, EtassUnigetpyisyuelguespays t
asiatiques

La période des fétes de fin d'année (repas en famille et les desserts) e
traditionnellement une des occasions les plus propices a la dégustatibocd&at.
Ci-aprés un graphique qui représente les plus gros consommateurs :

Les plus gros consommateurs
de chocolat

Consommation annuelle de chocolat par habitant,
en kilogrammes *

suisse © NG - -
aurriche Z [
Allemagne @ G 7 .o
royaume-uni & [ -
suede ¢ NG ¢ o
Pologne w (G -
geigique () NN - -
pays-8as = | >
russi v [N - a4
Rpp——— | %
rrance € NN +> -
erésil @ [ 1 2
Japon o [ " 2

* Pour une sélection de pays. Données de 2017.
Source : Euromonitor via Lindt & Sprangli

@®G statista Za

Figure 3: Classement des pays consommateurs de chocolat

Ce graphique d®montre | 6i mmensit®
principale matiere pour la fabrication de chiatoau niveau mondial.

Face &ette situation, la grande #enbitionne a&oubler ou tripler le nombre de
p®pini res villageoi ses. Lors de | 6e
station du FoFiFaa f f i r me qgubi l faut pl us de
plantations, et réhabiliter toutes les infrastructures de transpaat ptantation de
cacao se déroule de décembre a avril pendant la saison pluvieuse donc c'est tr
difficile de transporter leplants qui sont déja trés fragiles. Vu le mauvais état des
infrastructures routiéres, on peut mettre deux ou trois jours sur la route. On a déj:
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installé cing pépinieres dans le Haut Sambirano avec l'appui de différents projets
mais c'est encore médiocrBans l'avenir, on veut doubler ou tripler le nombre de
pépiniéeres villageoises pour faciliter I'approvisionnement.

Le développement des plantations de cacao dans leGsbrdu pays pourrait
aussi faire tripler la production malgache, soulignent ldmiens.

L6Accord I nternational de 2010 sur
pays membres de | 61 CCO, on recense 21
de 95% des exportations mondiales et 30 pays importateurs de cacao, représen

approximativement 72% des importations mondiales.

Madagascaret lespays Membresd e | 61 CCO

Pays Membres Exportateurs: le Brésil, le Cameroun, la République
D®mocratique du Congo, | e Cost a Ri
Domi nicai ne, béEguUate h,anlae Ga Gui n®
Madagascar, la Malaisie, le Nicaragua, le Nigéria, la Papouasie Nouvelle Guinée,
Péru, la Sierra Leone, le Togo, Triné€ Tobago et le Vénézuela.

Pays Membres Importateurs: L6Uni on E uays) pp@édaratien (
de Russie et la Suisse.

De s di scussions sont en cour s avec
Chine, 16lnde, |l o6lran et | a Tur@uie s

Inadéquation Prix et renouvellement desacaoyers

En aout 2017, le prix du kilo des féves de cacao a Ambanja colte 3 200 Arian
contre 5 000 Ariary, en moyenne, auparavant. Les producteurs se trouvent dans L
situation de détresse depuis la récolte en mars 2017. Les planteurs sont confronté
des obstacles qui |l es d®motivent . Sel
des problemes qui fait que les planteurs n'arrivent pas a prdduied'acces dans
leur zone de plantatioen période de pluieChaque année, la rolgedégradeet les
producteurs'arrivent pas a évacueelrproduction.

Cette situation rend les producteursn@ pas vraiment s'investir dans cette
production de cacao méme si c'est du cacao fin. Actuellement, il y a le projet de
Banque Mondiale qui fait que l'oréhailite la route, mais c'esseulementun
décapage et un nivellement de la route en tgurexistentet dés que la pluiarrive
au mois de décembré,ébat des routes reste indésirablEn plus,ce sont les
collecteursqui dictentle prix d'achat. « Si vous ne voulez pas leur vendre alors vous
allez évacuer comment ? Donc, on est obligé de vendre a el@ pri¥Acheté entre
4 000 et 6 000 ariary le kilo en 2016, aux planteurs soit entre 90 centimes et 1,

2 Dr JeasMar ¢ Anga, Directeur Ex®cutif de | 61 C
Antananarivo, Janvier 20t7.e Marché Mondial du Cacao : Etat des LieuPetspectives
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euro (1300 euro la tonhece prix trés bas fait aussi baisser la qualité du cacao.De
pl us, certains planteurs nbéont pas a
contentent du prix imposé par certains collecteurs.

Par contre, les cours internationaux du cacao sont passiEssus de la barre
des $ 2 000 la tonne. Depuis lors, ils s'établissent, en moyenne, a $ 2 781 la ton
En janvier 2010, les cours sur le marché a terme de Londres caracolaient a c
ni veaux gqui nbavaient plus O®tBdlatome gi
tandis que New York atteignait $ 3 472. Sur l'ensemble de 2010, la moyenn
annuelle des prix a été record, a $ 3132,99 la tonne, et jamais égalée depuis lors.
donn®es aupr s de | 6organisation unent €
baisse de prix de 8,97% sur le marché international pendant le premier semestre
| 6ann®e 2017.

Pour pallier cette situatioh,e Mi ni st re du Commer C ¢
renforcer |l a capacit® dbéobser vatessorn
terrain (au niveau des producteurs), afin de résoudre ce type de probléme.

[ Planteur 7|
] [
| Pisteur-Collecteur |
Yl = ¥
[ Traitant rural ]
L *i I Y
[ Traitant régional ]
Y
| Association
L v ¥
[ Grossiste |
v | W R
I Exportateur ]
L] Y
_-...-_---{ Transporteur I-.——__-_
Y
f Négociant =
Y ¥ Y [
! Broyeur ]
Y Yy v Vv A
| Couverturier |
Yy vy v vy v y
[ Chocolatier ;
[ Consommateur ]

Figure 4: Les acteurs de la filiere cacao
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Quelle amélioration pour les cacaoyerg

La qualité physique (taille, teneur en beurre) et organoleptique (arébme) du cac:
dépend essentiellement du type génétique et du traitemenpose récolte
(fermentation, séchage). Cependant, certains aspects de la qualité physique peu\
étre affectéspa | es conditions du milieu. L a
de qualit® qui influence | e rendemen
donnée, a la pluviosité durant les quatre premiers mois de développement du fru
De plus, si la tesur en beurre des féves dépend principalement du génotype, elle e
aussi fortement corrélée a la taille des feves : pour un génotype donné, la teneur
beurre croit avec la taille des féves. Un déficit hydrique se traduit donc par des fév
plus petitese t moins riches en beurre. En r e
| 6ali mentation min®rale sur la tail!
selon les cas en une augmentation ou en une diminution du poids de 100 féves.

La température abiante influe sur la dureté du beurre de cacao : en Malaisie e
Indonésie, les conditions de température conduisent a la production de cacao don
beurre est pl us durFrcequdsteun factelir favogalegnaid e
aussi a la formatiode féves plus petites et moins riches en beurre.

Enfin, le climat a un effet indirect sur la qualité du cacao commercialisé car il
conditionne la faisabilité du séchage solaire des féves aprés leur fermentatio
séchage solaire recommandé pour la producti d dun cacao de b
les zones trés pluvieuses, il est difficile de sécher correctement le cacao au soleil,
gui conduit les producteurs soit & commercialiser un cacao humide, ou partielleme
séché, avec des risques de développementoildssures, soit a réaliser un séchage
artificiel, mais le cacao est alors acide ou contaminé par des odeurs de fumée.

Financement de la Banque Mondi&le

La filiere du cacao a le potentiel de favoriser une croissance économique dans
vallée du Sambirano et déam®Il i orer ai nsi l es m
toutes les étapes de la chaine de valeimancé par la Banque mondiale projet
entend augmenter la valeur des exportations de cacao de 20 a 35 millions de doll
et accroitre dansim®° me temps | es revenus des b®
dizaine de conseillers travaillent avec les producteurs et les transformateurs po
améliorer le traitement des récoltes. A ce jour, les bénéficiaires ont vu leurs reven
nets moyens augmentele 47 %, bien adela des objectifs prévus. Le projet
intervient également au niveau institutionnel : il a soutenu la création du Conse
nati onal du cacao, | 6i ntroducti on de
fili re et | dadh®®rgandsaMadagie®®tarna

30SarahCuster_aIanne/Banque mondi al e, aut eur doéarti
| 6 e x c e,lapparue te®2 octobre 2017
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Améliorationdelapr oducti on et <c¢cr ®ation dodédempl o

Suite au d®vel oppement de | a fili
probabl ement doeffets dbébentra nement
habiants dans la région. Ces activités peuvent étre en amont ou en aval
| 6op®r ati on centrale de la fili re,
Ainsi, ces effets dbébentra nement sont

Tableau 2: Ef f e tnemerd des activitéside la filiere

Eff .
A et En amont Opération En aval
déentr a
- Plantation .
- Transformation
- Collecte . : - Transport
. et industrielle .
Direct - Fabrication et - Commercialisation
S - Emballage et
distribution de

L. conditionnement|
matériels

Instituts de formation .
- Industrie

Indirect - Création de nouveau; . .
- L agroalimentaire
métiers pour la régior|
Comme on peut le voir dans la figutei-d e s sou s, l e nombr e

filiere cacao est variable mais relativement large. lcbecolatiers achétent
principalement leur couverture auprés des couverturiers et autres transformateu

avant de le retravailler et®déainsi d
CONCLUSION
Madagascar jouit ddune position f

déexportation provenant du cacao en

devrait mettre en vigueur une strat®
les revenus du volume tot di sponi bl e par (i) I

productivité et de la promotion des systemes de productions compétitifs
renforcement des facteurs de production comme éléments clés de la croissan
renforcement des services aux producteurs, amétiordies techniques culturales,

par (i) | 6am®l i oration de | 'acc s a
| 6exportation 7 travers | e d®veloppe
relation durabl e du mar ¢ h ®aueibfornthgonslles r
plus précises sur les prix du cacao au niveau national et international et |
renforcement des capacit®s des habit
déentrepreneuri at agricol e et de d®

é
C
0

31 BOURS, 20152016, «.LE CACAOi DES ARBRESETDESHOMMES Le besoin dé
®t hi que agricole pour la culture du cacao Na
produit tropical a haute valeur ajoutée : le cacao Naciownal
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renffor cement de capacit®s devrait sbacc
f ormati on, en tenant compte doédun maxi
par filiere, c'est-dire partant de la phase de production, puis de la transformation €
de k vente.
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FILIERE RIZ ET DE DEVELOPPEMENT A MADAGASCAR

RAZANAKOLONA Diny

RESUME

Le riz constitue | 6ali ment de base
sont classés parmi les plus grands consommateurs de riz au monde. En termes
volume, la filiere rizicole constitue la premiére activité économique de Madagasca
Malgré cette situation, Madagascar connait actuellement une pénurie de riz. L
responsables n t ®t ® contraints doéi mporter d
malgaches. En analysant de prés, cette pénurie ne doit théoriquement pas exis

Madagascar di spose d 6 u nexploitéeu |Cette f étudei e
soci o®conomi quet agddgintel equdddm®é s or er
producti on pui sque | es moyens physic

disponibles et doivent étre optimisés pour obtenir de meilleurs résultats. Le riz d
luxe de Madagascar est une référence sur le marcinéliah, Madagascar a déja
exporté cette variété de riz long qui ne se colle pas a la cuisson de la période faste
riz « Madrigal ».

Mots-clés: Filiere riz, Développement:tude de marché&tratégies, Madagascar
ABSTRACT

Rice is the staple foodf the majority of Malagasy people, who are ranked
among the largest consumers of rice in the world. In terms of volume, the rice sect
is the main economic activity in Madagascar. Despite this situation, Madagascar
currently experiencing a shortagerice. Officials were forced to import rice to meet
the demand of the Malagasy. By analyzing closely, this shortage should theoretical
not exist, Madagascar has an underexploited rice area. Thisesmgiomic study
states that it is possible to impropeoduction yields since the physical means and
the necessary manpower are available and must be optimized to achieve bet
results. The luxury rice of Madagascar is a reference on the world marke
Madagascar has already exported this variety of lorgythat does not stick to the
cooking of the prosperous period of rice "Madrigal".

Keywords Rice sectorDevelopmentMarket researclftrategies, Madagascar
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INTRODUCTION

En 2007, Madagasc#ancela Révolution Verte Durablgui se proposeentre
autres,dé atdreeilnbaut osuf f i sdempromuvarlles expantatians r ¢
agricoles.Un doublement déa productiorrizicole était attendu en fin 201&t donc
une baisse ek importations récurrezg de riz en période de soudure. commerce

i nt ®ri eur du ri z, t 0 ut de ceofaitfdtee rddymamis@so r
Cependant , Il e bilan semble mitig®
d 6 aug me n tloesrmaid lespenporaations 6 ont pas d®col | ®

demeurent toujours nécessaires pour satisfaire les besoins en riz des consommate

Face a ce constaleux questions se pose@uelle est la situation qui prévaut
actuellement et comment améliorer le syst@&meroduction notamment celle de la
filiereriz? L&éobj ect i fasiteatian dedviadagaachryds/ie du marché
international etle développer destratégies de développement de la filiere

Le riz a Madagascar : un produit pas comme les autres

Le riz est le produit agricole emblématique de Madagascar : il assure tant bie
gue ma | la s®curit® alimentaire nat
®conomi que du pays contribution au
les valeurs socialest culturelles malgaches ; soutient ou met en danger les régime
politiqgues, des rois merina aux dirigeants actuels ; développe des rapports av
|l 6environnement et |l e territoire d@®
| 6 eau eate ruatet méne sripain. Pourtant les analyses économiques auto
de cette c®r®ale dbébexception sont S 0
notamment opposent riz national et riz importé en omettant de tenir compte de

diversité du produit malgah e , pourtant tell ement i

dé®t ablir une typologie des riz propo
Le riz néest pas un produit al in

comportements des agents de la filiere mais aussi des décideunsflsentés par

ce particulari sme. Le mot dbdordre act

en quantit ®, " la fois pour atteindr

de la qualité du produit soit abordée, et pour satisfaire les maxtégeurs.

L'importance de la riziculture dans la vie économique des ménages
Madagascar n'est plus & démontrer. Le riz est un produit a la fois économique, soc
et politique. Les gouvernements qui se sont succédés a Madagascar ont tous mis
point dhonneur sur la question de l'autosuffisance en riz. Toutefois, la réalité e
différente car l'augmentation de la production n'arrive pas a suivre l'augmentatic
démographique. La conséquence est une réduction de la part commercialise
exposant les censairbains a plus de dépendance envers les importations
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Principale culture vivriere de Madagascar, le riz occupe une place important
dans le secteur agricole. Il constitue la premiére activité économigue en milieu rur
en termes de volumes. |l faiterfeét | 6 obj et dobéexpl oitat
ménages (Recensement agricole 20085) répartis dans 10 zones agroécologigues.

Le riz repr®sente | 6ali ment de base
consommation de riz est estimée a 165 kghpditant au début des années 70, puis a
113,6 kg par habitant en 2005 et a 97 kg en 2010 (source EPM pour 2005 et 201
Malgré cette baisse de la consommation par habitant par an, cette consommation agit
les importations de riz qui étaient de 388.98nnes en 2013 (INSTAT) et de 274.000 T
en 2015, " ¢c1t® db6bun accroi ssement moye

Selon | a SNDR (Strat®gie National e
pour 2020 est de tendre vers un doublement geolduction de paddy par rapport &
2014, pour atteindre un volume de 8 n
gamme de variétés de riz adaptées a toutes les®2ones

Tableau 1: Evolution des productions en tonnes (Projections période 280280)

2014 2015 2016 2017 2018 2019 2020
3977 863 3722 304 4191 000 4770990 5531 499 6 481 704 7747 904
Source : SNDR 2008 / Prévision rizicole

Marché mondial du riz en 2017

La production mondialele riz de la campagne 2017 a atteint un record absolu
de 494 Mt, en équivalent blanchi, selon le CIC (Conseil international des céréales
Des récoltes abondantes en Asie, notamment en Chine et chez les principa
fournisseurs mondiaux de ce continentdn Thailande et Pakistan, ont plus que
compensé des réductions de production sur le continent américain et en Afrique.

L'utilisation mondialepoussée par I'accroissement démographique, notammen
dans les pays les plus consommateurs de riz (Asie, Afrigué)e s t ori e
hausse a 487 Mt.

Les échanges mondiade la campagne 2017 sont restés élevés.

Les importateurs asiatiquest cherché a garantir leurs approvisionnements. Le
commerce mondial a atteint prés de 47 Mt, un volume Iégérement inférisezgccad
de la campagne précédente mais ne concerne néanmoins que moins de 10 % d
production mondiale.

2Mi ni st " re aupr s de |l a Pr ®si de ne¢Stratégie Natidnalerdg e
Développement Rizicole (SNDR) 2&@0», publiée erFévrier 2017

199



La production mondiale

La production mondiale de riz est attendue en hausse de prés de 1 %. L
pr ®visions de | a production mondi al e
nouveau pic, de 495 Mt selda CIC, 500 Mt selonl 6 U S D A récoliz® @lus
modestes en Chine devraieétre compensées par des moissons plus abondante
chez les principaux fournisseurs asiatiques.

Les productions des cing principaux exportateurs de riz sont estimées ¢
progression de 3 % environ (except®
consacees au riz dans ces pays est la principale cause de cette progression annon

La pr odulodepoornait adog atteirdt 113 Mt, soit une hausse de pres de
2 % par rapport a la campagne précédente. Un accroissement des aides publig
semble incitetes producteurs a consacrer davantage de surfaces au riz.

Au Vietnam la production semble se redresser a 28,6 Mt du fait de la hauss
des superficies plant®es et dbébune mei

LaThaillandes e mbl e avoir prof it ® adoddamsp3es v
surfaces sous riz auraient progressé de 5 %, y compris pour la campagne second:
La production totale est ainsi jugée en progression de 5 %, avec 21,3 Mt.

Les estimations de récolte détatsUnis indiquent une augmentation de 20 %
pour cette campagne. Cela conduirait a une production de prés de 7 Mt sel
I'USDA.

Le Pakistan gui subit un cruel manque
provinces productrices de riz, a enregistré des récoltesaglushf | es qu dau
campagne antérieure, avec 6,8 Mt contre7,3 Mt en 2017/18.

Les exportations

Les ventes des principaux exportateurs ont légerement reculé au cours de ce
campagne, a 37 Mt (contre 37,3 Mt en 2016/17). Un repli de 5 % des exmdition
la Thailande a porté ses ventes a 11,1 Mt, en raison d'une baisse de ses disponibi
exportables, conséquence d'une forte réduction de ses stocks de l'ancienne réc
ainsi que doébune plus®faible r®colte d

L6inde a r ®ddexportatomsna 11,60 Mtumaés a conservé sa
premiere place de fournisseur mondial. Apres un recul important de ses ventes sul
marché mondial, au cours de la campagne 2016/17, le Vietnam a montré une fo
progression de ses exportations. Ses ventesatbeint 6,4 Mt en 2017, soit une
hausse de 30 % sur deux ans.

33 Christine Avelin, Filiere céréales / Direction Marchés, études et prospectivégaiiéh nationale de
FranceAgriMer Volx /FranceAgriMer / 12 rue Henri Rdnguy: Céréales,Données et bilande
marché du riz/Mondegurope, France
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Le Pakistan a expédié davantage au cours de la campagne 2017, notamment
variétés de riz Basmati, en particulier en direction de I'Europe. Avec 4,1 Mt, se
exportations ont marqué une pregsion de 20 % par rapport a 2016/17.

Aux EtatsUnis, une baisse importante de la production a fortement réduit le
potentiel d'exportations pour 2017. Les ventes américaines ont indiqué un repli de
%, avec 2,9 Mt.

A un autre niveau, le Myanmar et @ambodge poursuivent leur position de
fournisseurs importants de riz sur le marché mondial avec une répartition des vent
sur le marché mondial, en 2017de :

- 2,4 Mt pour le Myanmar essentiellement exportateur de brisures ;

- 1,2 Mt pour leCambodge essentiellement fournisseur de riz blanchis sur le
marché mondial.

2% Monde

15% Thailande

Myanmar 24%

5%
Etats Unis
6%

Pakistan
9%

Source: CIC 2017

Figure 1: Parts des exportateuts rizsur le marché mondial en 2017

Importation mondiale de riz

Le premier importateur mondial, i&hine, a acheté 4,5 Mt de riz durant la
campagne 2017, une baisse de 20 % au regard des quantités importées au cours
campagne précédente, qui avaient été particulierement élevées par rapport & 201¢
40 %). Des efirts officiels pour réaligner I'offre et la demande dans le plus gros
pays consommateur mondial de riz se poursuivent et tendent a réduire la dépenda
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du pays vis a vis de ses importations. Les achats de la Chine représentent environ
% de I'ensembleas volumes de riz échangés dans le Monde, chaque*année

Depuis 2015, au deuxieme rang des acheteurs du marché mondial du riz, ¢
apparu le Benin, avec en moyenne 2,8 Mt achetées par an (2,9 Mt en 2017).

Les achats de riz des Philippines ont plus quebldoentre 2016et 2017
atteignant 2,3 Mt, les placant en 3eme position des importateurs mondiaux, a égal
avec | 6l ndon®sie dont | es achats se s
Mt (0,3 Mt en 2016).

Les importations nigérianes ont atteint ®Jt, un niveau sensiblement identique
a celui de la campagne antérieure, positionnant ainsi ce pays au 4éme rang f
acheteurs mondiaux pour cette campagne.

Nigeria
4%
Benin

/6%

Iran
- 3%
Philippines
— 5%

Monde: 57 % 4%

————_ Arab. Saoudite
3%

_ Indonésie
5%
\_ Cote d'lvoire
_/ 3%
Brésil Sénégal
1% 3%

Source: CIC 2017

Figure 2 : Parts desmportateurgie rizsur le marché mondial en 2017

Pression de lademandeintérieure enriz

La valeur des importations de Mada
hausse de 20% par rapport " | 6ann®e
National de la Statistique (INSTAT). Sans aucune surprise, les importations du pa
durantcette pside sont | argement constitu®es

prix des riz locaux depuis septembre dernier.

34 Christine Avelin, Filiere céréales / Direction Marchés, études et prospective / Délégation nationale c
FranceAgriMer Volx /FranceAgriMer / 12 rue Henri Rbdnguy: Céréales,Données et bilarde
marché du riz/Mondegurope, France
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Le dernier rapport de | 861 NSTAT mont
Madagascar en 2017, a augmenté de 170% par rapport a 20b62@Ei& celleci
®tait © pr s de 286 milliards dobéari ar
en 2017,

En effet, les achats de produits alimentaires (3éme position, 15,3% du tot:
importé) enregistrent une hausse significative de 77,2%learvaar rapport a 2016.
Cette tendance sdexplique par une h
alimentaires import®s par Madagascar
importé a notamment doublé de volume (170%j)teignant un niveau recods 591
011 tonnes entre 2016 et 2617

Cette hausse sbébexpligue en particul
sécheressé néfaste pour la campagne rizicdlanais également par la détaxation
par | 6Etat du ri z | mpo mrmettre amdpéraenrs de'le |
revendre & un moindre codt sur le marché local. Les importations de riz concentre
en 2017 prés de la moitié de la valeur des importations de produits alimentaires
2017 (44,5%), principalement en provenance du Pakistan4@49, soit 42,2% de
|l a val eur totale du riz i mport®), dev
084 t, 24,7%).

Ainsi, | 6approvi si onnement en riz
deux dernieres années, en raison de la condition djjoetdéfavorable a la
riziculture dans les zones productrices. La grande sécheresse de 2017 a quasin
compromis |l a campagne —rizicole de |0
production locale.

Le Ministere du Commerce et de la Consommation a &ance propos que

seule 20% de | a production rizicole a
en raison de | 6insuffisance dbéeau. Le
combl ®es par | 6i mpBeO0D oinesaa rizahiOvadagascariar
besoin par an, l a palodOcttioomensdd 6amnt e

le pays a importé au total 2800 tonnes de riz, et en 2017, le volume total importé
a été de 57000 tonne¥.

35 RianaR. Rédacteur au sein de Newsmaglla dagascar , une hausse de
en 2017

%A. RAKOTO, R®dacteur Economiste au sein de |
SERVICE ECONOMIQUE« Le commerce extérieur de Madagascar en 2017

37 Riana R Rédacteur au sein de NewsmadMa d a gascar , une hausse de
en 2017
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Ensuite, la Lettre de Politique de Déygpement Rizicole prévoit de retrouver,
pour | é6horizon 2020, |l e niveau de con
une exportation équivalente a prés de 1.200.000 tonnes de riZ®blamdableau
suivant montre une estimation du surplus attemdrtize

Tableau 2: Niveau de consommation de riz et projections des besoins-Zi2(H

Evolution des valeurs par année

2016 2017 2018 2019 2020
Population (2.8% par an) 23644000 | 24306032 | 24986601 | 25686226 | 26405440
Consommation en riz blanc kg/hab (5% par an) 975 1024 107.5 112.9 1185
Besoin en riz blanc en tonnes 2305290 2488 330 2685903 2899 164 3129 358
Besoin en paddy en tonnes sans perte aprés 3546600 | 3828200 | 4132159 | 4460253 | 4814397
récolte
Besoin en paddy aprés récolte (+ perfe de 20%) | 4255920 | 4593840 | 4958591 5352 303 5777276
Excédent en paddy en tonnes -64 920 177 150 572908 1129 401 1970 628
Excédent en nz blanc en tonnes -39 345 107 364 347217 684 485 1194320

Source : PSAEP. 2015

Considérant que la diminution de la consommation du riz par ménage est ¢
grande partie due a la baisse de production conséquence aux effets deslacizrise
politique (20092014), notamment au niveau des exploitations «en -auto
subsistance», cette consommation pourrait croitre en méme temps que la producti
de riz augmente.

Prix du riz & Madagascar

Le riz connait une hausse record cette année 2017 s@rdade lle de
Madagascar. En I'espace de quelgues mois son prix a méme doublé passant de 1
ariary le kilo (début janvier) a 2200 ariary (moins d'un usd) aujourd'hui, renseigner
les vendeurs de A%

Pourtant, cette denrée est l'aliment de basdadeajorité des Malgaches
habitués & en manger a chaque repas.

La hausse est d'autant plus insupportable que la majorité de la population \
encore sous le seuil de la pauvreté. Le revenu annuel par habitant est d'ailleurs
440 Usd, soit 36 Usd par moiselon le Programme des Nations Unies pour le
développement, PNUD).

¢ 11 y a quelques mois encor e, nou:
mati n, l' e midi et l e soir, mai s auj ol
seule fois par jour car cetanlte malheureusement trop cher. Nous sommes obligés
de remplacer | e riz par dbéautres ali

Mi ni st re aupr s de |l a Pr ®si de nesratégie natohaerdg e
développement rizicole (SNDR) 262@20», publiée erf-évrier 2017

39 Sandra RabearisoRédactrice au sein de aa.cowyladagascar : le riz, bient6t un produit de luxe
? » Juillet 2017
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pates », confie a Anadolu Raveloarisoa Niry, une mére de 4 enfants qui travail
comme lavandiére et gagne environ 100 @riary (35 Usd) par mais.

Pointé du doigt par les consommateurs, les commercgants de riz qui change
régulierement les étiquettes de prix sur leurs étals, renvoient la balle aux grossistes
Nous affichons nos prix par rapport au colt du produit ques mghetons chez les
grossistes. Si le prix de gros est cher, nous sommes obligés de vendre également |
cher », estime Tiana, un vendeur du marché de Tsimbazaza, a Antananari\
rencontré par Anadolu.

Le d®but de | 6ann®e c ans «lepsripde tedsouduoes |
dans toutes les régions de Madagascar (période précédant les premiéres récolte
ou le grain de la récolte précédente peut venir a manquer), ce qui se traduit souv
par une pénurie et une augmentation des prix parfois ageepiar la spéculation,
dans les mois qui suivent.

Mai s cette ann®e, cette tendance
fl amb®e soudaine depuis |janvi e-DauphiDan
(dans le sud) ou a Mahajanga (dans le +estdee la Grande Tle), le riz est quasiment
devenu un produit de luxe puisqudil ‘
déapr s un document publ i ® par | 6 O0bs
février dernier.

Cette hausse ver tlus méompeéhensble étant dorth® que t
sur l e march® international, |l es cou
source qui justifie cette flamb®e par
stock par certains grossistes, craignant une supponaévaise campagne rizicole du
fait du déficit hydrique observé dans les principales zones de production
Madagascar en d®but dbéann®e ¢&.

Léannonce dbébune probable perte de
déi nsuffisance plinsvbassine®d produgtiore magarsnpour la e
campagne en cours, figure ®gal ement g
du riz pour expliquer cette situation.

Pour la campagne rizicole 202916, la valeur de la production de riz a été
estiméea4d4milons de tonnes selon |l e minist’
cette année, la production a été perturbée par le passage du cyclone Enawo en n
dernier qui a forcé les riziculteurs a procéder aux récoltes prématurément.

Au méme mois de mars, le Mstere du Commerce a envoyé des émissaires
pour effectuer des descentes en vue de contrbler le marché du riz. Plusiel
grossistes, pris en flagrant délit de spéculation, se sont ainsi vu saisir leurs stocks
riz, renseigne le responsable.
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Le Ministétrea aus s pris | 6initiative de
d®cl encher une op®ration doéi mportati
tonnes.

Les statistiques douaniéres malgaches confirment que Madagascar a impo
environ 41.000 tonnes dezrpendant les deux premiers mois de 2017 venant
essentiellement d'Inde, de Pakistan et de Thailande. Cette quantité est bi
sup®rieure ° celle de | 6ann®e derni I
février 2016 ont été évaluées a 24 000 tonnes.

Pour I'ensemble de I'année 2016, Madagascar avait importé environ 197 7.
tonnes de riz dbdéapr s | a m°me source
année.

Commentant la situation actuelle, Rakotomanga Soloalit@inecteurGénéral
de la Concurrenceet de laConsommation awMinistere duCommerce et de la
Consommation, a indiqué a Anadolu que son service effectuait «un relev
hebdomadaire des prix affichés sur le marché en vue de surveiller une nouve
fl amb®e. Une | ®g r e dauelgees semainesr gpaitiil.t s 6

Reconnaissant que le riz issu de la production locale soit devenu trés che
Soloalitiana confie que ce ne pourra toutefois pas revenir a son codt initial a

moment de |l a premi re hausiarg. ©~ |l a fin
D®vel oppement de la fili re et cr®at.

A trave®yetloppement dobébune fili re,
et constituent de potentialit®s doemg
peuvent °tre en amont ou en aval de
directe ou indirecte@d cett e derni r e. Ainsi , ces

dans lstableax suivans.
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Tabl

eau 3: Analyse SWOT de lafiliére riz

RCES

FAIBLESSES

FO!

Préférence pour le riz local (conditions physiques
favorables, grande variété)

Premiére activité économique de Madagascar
Disponibilité des moyens physiques et de la main
déiuvre n®cessaire
2004-2005, hausse de 14% de la production rizicole,
avec une récolte de 3.420.000 tonnes ;
Augmentation de la surface cultivée de 1.327.000ha
contre 1.250.000ha.

Augmentation du rendement moyen (2,57t/ha contre
2,4t/ha)

Ma " trise
88.000 ha

Le riz de luxe de Madagascar : le « Madrigal », une
référence sur le marché mondial

des canaux d

Structure de prix (faible aux
producteurs et non compétitif au
marché): trop dointel
Faible capacité de production (2,5/ha)
Existence des « Ahi-dratsy »
(Mauvaises herbes) qui parait
diminuer la notoriété de marque de
«Vary gasy» (riz local)

Infrastructures de Transport

OP

PORTUNITES

MENACES

Application des nouvelles techniques de production de
riz

Am®nagement de 100
réseau hydro-agricole long de 1700km.
Distribution de plus de 10.000 titres fonciers.

Existence des divers programmes et projet de soutien au
développement rural (PSDR, CRS, BAMEX...) pour

| 6am®l ioration de | 6acc s
appropriés.

Exi stence déune demande n§g
Marché africain (4,7 millions de tonnes par an)
Augmentation (40%) de la consommation mondiale
annuelle par téte de riz (61,5kg en 1961 a 85,9 kg en

barragd

2002)
Intégration de Madagascar : SADC, COMESA, COlI
Promotion de la fili "re p4g

opération petites matérielles et équipements agricoles,
opération engrais

Fournisseurs doini
concentrés par rapport a leurs clients
Insectes destructeurs de la plantation
du Riz (Haombary)

La hausse des prix du pétrole
Concurrence du riz importé surtout en
matiere de prix (Asie : 552,8 millions
de tonnes dbéexpor!
Concentration de la production (cing
pays exportent 70% du riz
commercialisé sur le marché
international : Thailande, USA,
Pakistan, Chine et Birmanie)

Risque de cyclone, inondation,
secheresse

Tableau4:Ef f et ddébentra”  nement pour | e
Effet En amont Opération En aval
- Instituts de formation - Commercialisation des
- Fabrication et distribution récoltes moyennant des
des intrants et matériels | - Plantation| matériels deransport
Direct agricoles - Récolte | - Usines de transformation
- Sécurisation fonciére - Collecte |- Cr ®ation dbéun
- Centre multiplicateur de sociétés
semences - Exportation
-Services :doG@ - Elargissement de partenariaf
- Centre de formation comgr]nerciaux P
agricole et/ ou Mise en - Transfert et diffusion de
place du Lycée Technique :
. X nouvelles techniques de
Indirect Agricole -
S production
- Multiplication des
ST . L - Effet revenu affectant la
institutions financieres .
5 structure de consommation
accordant unrédit
s des paysans.
agricole
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Pour le développement de cette filiere, @ailaboration avec les différents
partenaires techniques et financiers, il est nécessaire de renforcer les capacités d
population, il faudrait ainsi identifier les besoins en formation, en tenant compte d
cette cha’ ne-adiréd padantdevia h&ss de pwduetisnt puis de la
transformation et de la vente qui sont expliqués dans le tableau suivant

Tableau 5: Besoins de formation pour la filiere riz

PRODUCTION TRANSFORMATION VENTE

ASensibilisation et formation paysanne| Artisanale, semi AConditionnement et

sur lesnouvelles techniques culturaled artisanal ou conservation
AAmélioration des techniques culturale|  industrielle: ATransport

Semences, entretien (sol, culture), ARiz : Farine, Fécule AVente locale et nationale

Récolte (piquage, moisson) é AVente internationale
ADistribution de terre & la masse A Négociation et
_paysanne exportation

ADiversification des intrants

AConditionnement (mise en sac,
pani er é)

ATransport(utilisation des moyens
intermédiaires de transport)

ACommunication en milieu rural Connaissance des ARespect des normes et de
AMaitrise de la technique culturale techniques etprocessyy r gl es doéhyg
AConnaissance du calendrier cultural de transformation conditionnement et la
AConnaissance météorologique et de lf  AArtisanal conservation
pluviométrie, microclimat ASemi artisanale A Conduite des véhicules de
AConnaissance des variétés de manio{ Alndustrielle (Maitrise transport de marchandise
de ri z, déarachid de | 6ut i | i| AConnaissance du Marché
AFabrication des outils agricoles machines, Maitrise dg local et international
performants la technique de (concurrence)
AUtilisation et manipulation des outils conditionnement et d{ A Connaissance en
agricoles conservation suivant négociation commerciale
AConditionnement sefoles normes et les normes, Montage| et prospection
exigence des clients de proj et | AMaitisedu processus
AUtilisation et manipulation des moyen déexportatiog
intermédiaires de transport A Maitrise du marketing et
ACul ture dbéentrepr étude de marché
management.

CONCLUSION ET RECOMMANDATIONS

A partir des anal yses pr ®c ®dentes
principaux segments de |l a fili re riz

1 Développer la Recherchaléveloppementdans un contexte de changement
climatique pour augmenter la production rizicole, en considérant les trois
catégories de Pbles de développement rizicole et en misant sur le Partenariat.
recherche concerne tous lesilinas de la chaine de valeur : depuis les semences,
|l es engrai s, l es infrastructures et
déeau, l a conduite de |l a riziculture
stockage, le conditionnement.
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Intensifier la production et étendre les superficies a cultiverSelon les cas de
figures, pour accroitre la product.i
n®cessaire débaugmenter | e rendement
emblavée en riz pates aménagements ou des réhabilitations.

Spécifier la production selon la vocation régionale

Améliorer les infrastructures hydro-agricoles Le rendement est relativement
plus élevé pour la riziculture irriguée par rapport a toutes les autres écologie
rizi col es. Léam®l i oration de | a mait
réhabilitation des infrastructures hydro agricoles est primordiale.

Désenclaver les bassins de production rizicolgs ” la fois pou
intrants et préddGctioa)d Watniad ry seke dlead cont
que le potentiel de production des surfaces emblavées en riz devrait permettre
dépasser les besoins de consommation nationale. Certaines zones sont hauter
productrices mais ne peuvent accéder ldamént aux intrants agricoles, ou
né®vacuent gue tr s difficil ement I
souffrent a la fois de cet enclavement et du manque de transport. Les pri
souvent bradés par certains collecteurs, démotivent les produgteuas lieu de
progresser vers un niveau doexploit
contribuent pas a atteindre la vision et les objectifs de la SADR

Tirer parti des larges possibilités offertes par les NTICpour améliorer

fortement la gestion de la filiere aux différents niveaux et pour tous les acteur
concernés : le manque de communication sur les disponibilités (semence
paddy), la surproduction ou les déficits selon les cas, peuvent étre une sour

ddéad®quation grave entre | 6o0offre et

Promouvoir | 6acc s a u lux meerrégidn®iz et r R
infrastructure$ et internationaux. Ceci est i ® - |
Madagascar un grenier 7 ri-egahél | 8d0ac

dédavoir une strat®gie marketing effi
comp®titif sur diff®rents aspects (¢

Renforcer | dappui auxguadct esrdaagdes ska
techniciensdes f our ni sseurs doéintrants, d e
Appuyer | 6organi sat i o mucuhe Hierepne palivacse e

développer si les acteurs ne sont pas organisés pour défendre leurs droi
mutualiser leurs besoins, et surtouteéforce de propositions pour lever les

“OANDRI AMPARANY St ®phanie Miaritiana, M®moire

Master 2 Professionnel Economie Rurale &t r at ®gi e dOEntr efJMl ses
Montpellier: «xLe r 1l e des dispositifs de concertati

filiere riz a Madagascar : cas de la plateforme de concertation pour le péatagla filiere riz et de

| 6obser v at2@08201®. du r i z
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blocages au développement de la filiere. Cette organisation peut varier selon |
objectifs visés et les fonctions a assumer (coordination des activités commune
activit®s commerci al eBElle pea pregndre la forme den
groupements, dbébassociations, de coofr
Confédération.

1 Préserver les ressources naturellesLa dégradation des bassins versants
entraine des conséquences dommageables a la rizicuttiminution des débits

de cours doeau, perte de fertilit® ¢
compte de la nécessité de préserver les ressources naturelles pour une rizicult
durabl e. Selon | 6acuit® des rgcolebd n
poids des interventions peut se dif
seront accompagn®es par ddéautres a
mani re compl ®mentaire ° | a mise en

1 Renforcer la sécurité rurae. Il ne peut y avoir de productivité dans une zone ou
|l es producteurs vivent dans | 6i ns®c
risques ne se limitent pas seulement au niveau des produits et du patrimoine m
peuvent all er phhumanedé forteanotfce (tracton ahienaley i
€). Dans des zones ~ fortes potenti
sbav®rer un facteur bloquant.

Suivant | es probl mes identifi ®s au
d 6 un péld), @ne ou desiinterventions complémentaires sarprbriser pour
assurer que le péle puisse exploiter pleinement son potentiel de production rizicol
Ces interventions seront intégrées dans les SDRP
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RELANCE DE LA FILIERE BOVINE POUR LE DEVELOPPEMENT
ECONOMIQUE DU SUD DE MADAGASCAR

RAZANAKOLONA Diny

RESUME

L6®l evage occupe une place pr®pond®
sont tous des agro ®l eveur s. Ce nodest
ou il ne constitue pas la principale activité pour la grande majorité des paysans me
ilest®t r oi t ement associ ® ~ | 6agriculture
tout le monde connait la place fondamentale du zébu dans la culture malgache, m
ell e est ®gal ement ®conomique. Nous a

bovin accupe une place trés importante pour le pays. Ensuite, nous allons voir le
marchés mondiaux de bovin au niveau international. Et enfin, des programmes
développement et des formations sont nécessaires pour la population po
| 6am®Il i or at ibovin etdpeur l& tha@@sfoenativrgde la viande bovine et
production de lait afin de conquérir le marché international.

Mots-clés: Filiere bovine,Développement économiqustratégiesFormations, Sud
de Madagasca

ABSTRACT

Livestock farmingoccupies a preponderant place in Madagascar, Malagas)
farmers are all agrbreeders. It is not a totally separate activity in the sense that it is
not the main activity for the vast majority of peasants but it is closely associated wit
agriculture. The importance of livestock farming is certainly social, everyone knows
the fundamental place of zebu in Malagasy culture, but it is also economic. We wi
first demonstrate that cattle farming occupies a very important place for the countn
Next, we will lookat the global cattle markets at the international level. And finally,
development programs and training are needed for the population for th
improvement of cattle breeding and for the processing of beef and milk production i
order to conquer the interiaal market.

Keywords: Beef sector,Economic developmentStrategies, training, South of
Madagasca
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INTRODUCTION

Le présent travail a pour objectif de développer la relance du systéme d
production de | 6®l ev agmgligeable dgnolesanénages «
ruraux. En effet, © Madagascar, | 6 ®I e
de ces ménages, agriculture et élevage sont deux composantes étroitement liées
| 6®l evage ne constitue praemajordé dpsrpaysansi p

La place qubdéoccupe | e z®bu dans | a s
i mportant . LO®l evage bovin, joue ®ga
économique. Le cheptel accuse, cependant une régression, en raasliternieres

d®cenni es. La question induite par ce
devenir une source de développement économique pour Madagascar ? Dans
cadr e, | 6®l evage ° Madagascar a besoi
gue | 6ancienne appellation ¢lle de z

filiere retrouve la bonne voie pour un développement durable

L6®l evage bovin ° Madagascar
R®partition de | 6effectif de | 6®l evag

L6®l evage mal gachaer skacpr®@do@r nance
bovins (9 500 139 tétes), qui se concentre principalement dans les parties Nor
Ouest, |l a ctte OQOuest et | 6extr°me Sud
recens®s, " Il bexcaptain@amadeévbaofr 6@®@bnc
gue de femelles. La province de Toliara regroupe plus de 35% du cheptel bovi
Sui vi de pr s par la province de Mah
dans les provinces d'Antsiranana et de Toamasina.

ANTSIRANANA
6%

ANTANANARNVO
1%

FIANARANTSOA
15%

TOLIARA
35%

TOAMASINA
5%

MAHAJANGA
28%

Source: MAEP/ Tome IV : Cheptel Animal
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La province de Mahajanga compte en effet 28% du cheptel bovin et 16% de |
popul ation sont constitu®s doé®l eveur s
habitant. Le nombre de zébus est plus du double de eellda dopulation dans la
moitié des communesle Mahajanga, spécialement dans les régions de Mahajanga ¢
du Mel aky. Toliar a, de son c¢ctlt ®, C 0 mp
la population sont des éleveurs (de bovidés surtout). La concemtdstiaébus est
trés importante avec plus de deux zébus par habitant.

Tableaul: R®partiti dnd @ eovimdgeethboperégioi de

% de % de % Rapport
I'effectif vaches éleveurs bovin et
Régions bovin laitiéres population
Imerina Centrale 4 11 4 0,2
Vakinankaratra 4 41 11 0.3
Itasy 6 8 5 0.4
Haute Matsiatra 5 2 7 0.4
Amoron’i Mania 3 10 17 0.3
Sud-Est 4 1 2 0.2
Toamasina 2 1 1 0.1
Lac Alaotra 3 0 8 0,5
Mangoro 2 0 0 0.1
Mahajanga 5 7 11 1.0
Betsiboka 3 0 24 0.8
Melaky 5 1 18 1,6
Marovoay 1 16 26 0.4
Sofia 10 2 14 0.7
Sud-Ouest 14 0 21 1,2
Menabe 8 0 13 2,7
Horombe 6 0 34 1.4
Tolagnaro 8 0 25 0.8
Diana 5 2 8 1,1
Sava 4 0 1 0,6
Madagascar 100 100 9 0.6

Source: Recensement des Communes, Programme llo, Cornell University/FOFIFA/INSTAT

Le tableau et lxarte cidessu s pr ®sent ent la r®part.i
bovin selon les grandes régions de la grande ile et les pourcentages d'éleveurs ©
chaque région. Il montre que la majorité de la production se situe dans les provinc
de Mahajanga ate Toliara.
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Nombre moyen de téte de
bovin par cxploitation

Carte 1: Représentation du nombre moyen de téte de bovin dans chaque régic

Les deux types do6®l evage bovin ° Mada

ly a deux types do6é®l evage bovin
contemplatif définissant le rang social en fonction de la taille du cheptel. Le secon
type utilise le bétail pour les travaux agricoles, avec en sus, I'utilisation du fumier e
agriculu r e . On trouve surtout l e premier
Toliara) et le sugbst (région de la province de Fianarantsoa entre Manakara
Mananjary, Vohipeno, Farafangana, Vondro2gg, de Madagascar
principalement utilisés ler des rituels coutumiers (bilo, déces, circoncision,
mariage) ou pour payer la construction des tombeaux familiaux. De méme, pour ¢
régions du Sud s t de Fianarant soa, | es z®bus
des cérémonies coutumiéres (déces, ediion) avant d'étre des moyens de
production dans l'agriculture, ce qui est le contraire de la perception sur les-Haute
Terre$®.

41 Ministére deld griculture del 6 E| e v a g & Péehe Redcee nlsee ment d RA)] 6 A
Campagne agricole 20@2D05: Tome IV : Cheptel AnimaDirection du Marketing et des Etudes
Economiques Service des Statistiques Agricoles, Octobre 2007.
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En tant que moyens de production, les estimations des focus groups donne
42% des agriculteurs qui utilisent la tractioniraale pour le labour et 48% qui
pratiquent l e pi ®t i nement dedessous).zCetter e

pratique peut °tre vue dans toute | 6l
une partie de Fianarantsoa qu'elle est la plus rarahle,

En effet, le pourcentage de paysans utilisant la traction animale pour le labot
ou pratiquant l e pi ®tinement des riz
Mahajanga et le pourcentage des paysans qui utilisent le piétinement par des zél
est de 70% a Fianarantsoa. Certaines régions sont plus orientées dans la combina
élevageagriculture (Betsiboka, Sofia et HatMatsiatra), alors que d'autres régions
sont plutét orientées vers l'une des pratiques seulement. Par exemple, la région
Marovoay utilise plut6t la traction animale en comparaison des autres régior
comme les SudEst et le Melaky qui s'orientent plutét vers le piétinage par les zébus.

Tableau 2: Répartitond e | duti |l i sation de z®bus d

2 de riziculteurs utilisant
les zébus pour le piétine-

ment des riziéres

2% de paysans utilisant
la traction animale

Imerina Centrale 41 25
Vakinankaratra 79 43
Itasy 78 47
Haute Matsiatra 70 73
Amoron’i Mania 39 53
Sud-Est 1 72
Toamasina 0 34
Lac Alaotra 85 20
Mangoro 14 21
Mahajanga 19 45
Betsiboka 97 49
Melaky 7 84
Marovoay 80 25
Sofia 76 63
Sud-Ouest 38 41
Menabe 45 31
Horombe 32 89
Tolagnaro 41 38
Diana 73 65
Sava 40 64
Madagascar 41 48

Source: Recensement des Communes, Programmes llo, Cornell University/FOFIFA/INSTAT

Les biufs de trait de Madagascar par

Dans | 6ensembl e, pr s de | a moiti®
castrés ou non. La proportion la plus faible est celle de la province de Toliara, tanc
gue | a province doO6Antananari vo enreg
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confrme | a pl ace et le rtle de | 06®l evag
selon les provinces.
Tableau3:R®partition des effectifs des bi
Province Bmu:ﬂ::l"éfra” B(BUf de .h.?it non et :Zl:r(c;v;/bown
castre
Antananarivo 298 676 175 500 721
Fianarantsoa 229 162 98 178 452
Toamasina 94 538 30 612 54 4
Mahajanga 401 217 235 579 50,7
Toliara 474 454 102 850 38,9
Antsiranana 85 687 58 727 497
Madagascar 1 583 733 701 446 49,2

Source: Tome IV : Cheptel Animal

Les vaches laitieres de Madagascar selon la racegravince

Les vaches laitieres représentent moins de 20% des bovins femelles. Les rac
repr ®sentent
dans I

am®l| i

Amoronoi

or ®e s
concentrati
pr ®ci s®ment
Man i

ne

on

dans
a.

Ces

es
| es

r®gi ons
qguatre

que 1,

1%

provinces

Tableau 4: Effectif des vaches laitiéres selon la race par province

Vache laitiére/Bovin
Province Race locale Race améliorée femelle (%)

Antananarivo 105 346 7 306 28,4
Fianarantsoa 126 499 1493 17,3
Toamasina 19 697 230 76
Mahajanga 161 806 - 1,8
Toliara 381 306 308 216
Antsiranana 62 313 468 198
Madagascar 856 967 9 806 17,8

2MlI NI STERE

L6OAGRI CULTURE

DE
(RA),

Source: Tome IV : Cheptel Animal

LOAGRI CULTURE,

ddédAnal
regi ons r

d ¢

a
e

DE ,[REGENSEWBENGBE ET
C 200p: aTgnmedV : £lgeptel Aninlal@irecod Gud
Marketing et des Etudes Econamues Service des Statistiques Agricoles, Octobre 2007.
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La place du lait a Madagascar

La consommation des produits laitiers differe selon les populations urbaines ¢
rurales. Le lait est le plus souvecdnsommé bouilli le matin et peu en produit
transformé (fromage, beurre, crénie) . Mal gr ® ce, on re
grandissante des malgaches envers les yaourts qui offre un produit énergétique
consommable toute la journée. La consommation deugeodhdustriels laitiers
d®pend de deux principaux facteurs
familiale. La filiere laitiere peut étre divisée en trois grands circuits de
commercialisation

9 Le circuit court : le consommateur achéte le lait aadpcteur, directement ou
sur le marché local.

T Le circuit de petite unit® de transe
transformateurs | ocaux (gargotes, f

1 Enfin, le circuit industriel : les producteurs généralement relayés par de
cdlecteurs vendent leur lait aux industriels.

L6®l evage bovin dans | e monde
Point dela stuation intérieure

A noter que les zébus consommés a Antananarivo proviennent pour une gran
maj orit® de |l a parti e TsBaamomaddidy dt Syutdue ,

doAmbal avao. Si |l e Minist re de | 06EI e
chine néaffecte pas l a consommati on
soutiennent l e contraire. ¢ tailléuessde la s u
capitale sbapprovisionnent . Depui s I

acheteurs locaux doivent faire face a la concurrence des opérateurs chinois
accaparent la grande majorité de la marchandise. Il est clair que ces expastations

| un des principaux facteurs de | a b
des prix sur le marché local », a expliqué un boucher détaillant dans la capitale.

En tout cas, la hausse des prix entraine une baisse considérable de
consommabn de viande de zébu chez les ménages malgaches. La donnée du Rés
des Observatoires Ruraux (ROR) du PI
(PADR) montre que la consommation de viande, toutes sources confondues
seulement de 5 kg par habitant par an

Les bastions historiques des bovins

Si, au niveau mondial, 80 % de la viande bovine consommée provien
do®l evages dont |l es troupeaux serven
fournisseurs de viande bovine sur le marché mondial sont plutiales qui ont
développé un troupeau spécialisé pour la viande : Australie-itigs Canada et
plus récemment Brésil. Le bétail a été le fer de lance de la conquéte de larg
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espaces herbagers dans ces pays. L6E
alaitant en valorisant des prairies non labourables. Tous ces pays ont sélectionné (
races sp®cifiques et d®vel opp® des sy

Figure 1: Le marché de viande bovine dans le monde

Emergences de nouvealacteurs

Trois pays dominent aujourdohui | e
en termes de volumes produits et de croissance de la production : Chine, Brésil
Inde, dépassant les pays développés. Le Brésil est le premier exportateur mondial
viande bovine, dont il fournit pres de 20 % des échanges. La compétitivité de I
filiere brésilienne est assurée par des systémes de production peu gourmands

intrants et en investissements, mai s
forestiers. Son ind@ise exportatrice concentrée et internationalisée bénéficie
doéi mportantes ®conomies dé®chell e et

L6l nde d®tient de | ongue date Il e ptr

300 millions de tétes en 2012 (dont la moitié délbs). Ce bétail reste destiné a la
production de lait et a la traction animale, mais la production de viande a progres
de pr s de 40 % entre 2010 et 2012 po
notamment vers | e reédsete de | 6Asi e et

Enfin, la Chine ne produit que 10 % de la viande bovine mondiale, mais conna
un fort d®veloppement de | densembl e
une explosion du marché intérieur et de la consommation de produits animaux, a ¢
réperaissions sur le commerce international des aliments pour le bétail et notamme
du soja principalement originaire doA
nouveaux acteurs, le « paysage productif mondial » est en plein bouleversement.
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